CIENCIA, IDEOLOGIA
Y ALGO DE ESPECULACION

Los Iimites del capitalismo americano, ROBERT L.
HEILBRONER, Editorial Kairés, Barcelona, 1968,
150 pp.

Ante este ensayo del profesor Heilbroner al que dotan de reno-
vada actualidad los recientes problemas econdmicos de EUA,
seria diffcil no admitir que logra sorprendernos. Por sus obras
sabfamos que era un escritor agil, incluso la lectura de Los fild-
sofos de la vida material nos deleitd por su amenidad. Sin em-
bargo, la perspectiva que el profesor de Harvard desarrolld en
La formacion de la sociedad econémica deberfa habernos alerta-
do para recibir este ensayo especulativo, ya que en este caso su
pretension es de mds altos vuelos, pues la argumentacién fue
orientada a la busqueda de los factores que generaran el cambio
dentro del capitalismo norteamericano.

Si bien en esta busqueda la contemplacion del mundo es he-
cha un tanto parcialmente desde ese pafs, también es verdad
que la perspectiva amplia de la que partié le obligb a ubicarse
sin inocencia en el terreno empantanado de las discusiones ideo-
légicas. Su enfoque es meritorio porque se basa en un esfuerzo
de sintesis més desprejuiciada que el comin, ello e permitié in-
tegrar las aportaciones aparentemente mas disfmbolas, que fue-
ron, desde discursos de la élite empresarial hasta algunas crfticas
de la intelectualidad de izquierda.

La primera parte, denominada “El capitalismo americano”’,
se inicia con una premisa que pretende auyentar explicitamente
el espectro del derrumbe del sistema por una revolucién vio-
lenta. Para el autor, el capitalismo cambiard a largo plazo y
engendraré un tipo muy diferente de sociedad, pero esto no se
dard en el corto plazo de un siglo.

Inicialmente, el autor evade las discusiones tedricas acerca
de la definicién del capitalismo y, por el contrario, se lanza a la
caracterizacién del ““‘mundo mercantil”’, el cual resulta mas ob-
vio y comprensible al hombre medio. En este terreno, ante la
evidencia de una tasa creciente de monopolizacién a partir de
1932, el autor sostiene que desde 1955 a la fecha, “‘el nivel de
concentracién dentro de los mercados industriales ha disminui-
do su marcha hasta la velocidad de avance de los glaciares’'.

Los factores explicativos no son los usualmente esgrimidos

—como la politica antimonopédlica— pues, en su opinion, el
fenémeno obedece a que el hecho mismo de la diversificacion
de la oferta como medida para diluir el riesgo por parte de la
gran empresa monopolica, la coloca en situaciones de compe-
tencia mas diffciles de enfrentar. Por otra parte, la “conten-
cion” puede también deberse a que los nuevos administradores,
a diferencia de sus antecesores, estdn mas preocupados por la
estabilidad y la supervivencia a largo plazo de sus empresas.

Estos argumentos no parecen ser definitivos trente a las no-
ticias cotidianas de este “mundo mercantil’” gue nos enteran
por ejemplo, de la reciente invasion mutua de mercados por
parte de IBM y Xerox Data Systems. Sin embargo, la importan-
cia del tema reside en que lleva al autor al tratamiento de un
asunto mas sutil, "“la consideracion crucial de la ideologfa de la
élite que dirige la sociedad”’. Posteriormente esta indagacion lo
remite a preguntarse sobre los campos de influencia de las dis-
tintas élites de la sociedad norteamericana.

La incursion alrededor del tema del poder lleva a Heilbroner
a concluir que, pese a que la comunidad mercantil es sumamen-
te importante en la direccién de la polftica nacional, su influen-
cia y poder son ahora inferiores respecto al pasado. Aunque
reconoce que dentro del marco actua! ““las perspectivas conti-
ndan apuntando a una sociedad de ambhiciones estrechas y
pequerios logros”, eso no agota la cuestidn, pues la ideologia
mercantil no es el “Unico arbitro del futuro’”. Esto lo incita a la
blsqueda de la viabilidad futura de une economfa semimilitari-
zada como la de Estados Unidos.

Apdrentemeriie simplista, la pauta metodolédgica seguida en
la indagacién de los “Ifmites’” del sistema, constituye en reali-
dad una aplicacién de la visidbn histérica de Heilbroner. Por
Ifmites, entiende las fronteras de cambio que pueden modificar
la base funcional de una sociedad, de tal modo que, a! romperse
la estructura de privilegio, surja un nuevo orden social. Cabe
sefialar que el uso de la imaginacién de que hace gala el autor
parece permisible ya que trata de ‘‘determinar lo que, dentro de
todo, es posible”.

Una vez que rebasa la apar .nte invisihilidad que oculta el
privilegio en la sociedad norteamericana, considera que la injus-
ta distribucidn de la renta y la pobreza no son problemas insu-
perables para la viabilidad del sistema. Lo que s/ parece serlo es
el carédcter anarquico y no planificado de la produccién capita-
lista’. Este problema serd mds grave en la amplia frontera en
que la tecnologfa interfiere con la sociedad. Sobre ese campo el
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mecanismo del mercado no tiene ningun control, antes bien, los
efectos laterales o indirectos de la innovacion tecnologica se
constituyen en una fuerza destructiva, mientras que las posibili-
dades para su control racional ‘‘descienden a un minimo”’.

Tomando en cuenta esta problematica, el autor plantea —al
igual que otros economistas, como Galbraith— la necesidad de
un cierto tipo de planificacion. Pero lo importante es que en
este caso él va mas alla, ya que desemboca en un andlisis de
probabilidades y conjeturas que abarcando la situacion inter-
nacional, las guerras ‘‘limitadas’’, la existencia del socialismo,
etc., se ordenan alrededor de una fuerza interna definitiva. La
hipotesis del desarrullo tecnolégico actuando como fuerza co-
rrosiva al igual que la economfa monetaria socavé el feuda-
lismo’’— exigird la sustitucion del mecanismo del mercado y el
fin del afan de lucro. Con la esperanza de un nuevo Leitmotiv
para el hombre en la sociedad automatizada del futuro, el autor
cierra las puertas a la angustia al mismo tiempo que vuelve al
punto de partida.—JORGE DIAZ TERAN CAPACETA.

ENSAYOS SOBRE
LA DEPENDENCIA EXTERNA
EN AMERICA LATINA

La dependencia politico-econdmica de Ameérica Lati-
na, HELIO JAGUARIBE, ALDO FERRER, MI-
GUEL S. WIONCZEK Y THEOTONIO DOS
SANTOS, Siglo XXI Editores, S. A., México, 1969,
302 pp.

Este volumen, que se publica por decision del Consejo Lati-
noamericano en Ciencias Sociales (CLACSQ), contiene las po-
nencias presentadas y discutidas en la Asamblea General de ese
organismo, que tuvo lugar en Lima, Perd, en octubre de 1968.

En el prologo se delimita el campo que cubren aquéllas:
“Los ensayos contenidos en este volumen se ocupan principal-
mente de la fenomenologia internacional de los mecanismos ac-
tuales de la dependencia de la region. El ensayo de Helio
Jaguaribe plantea una serie de opciones de polftica con que
cuenta América Latina vis-4-vis el poder imperial de Estados
Unidos. El trabajo de Aldo Ferrer se ocupa del posible conflicto
entre los intentos de integrar las economfas latinoamericanas
para fortalecer su posicidn relativa frente a los paises industria-
les, por un lado, y los objetivos de las grandes corporaciones
industriales, multinacionales que operan en la region, por otro.
Miguel S. Wionczek analiza algunos efectos de las relaciones
financieras internacionales y, en particular, de los mecanismos
de la ayuda econémica y de las inversiones extranjeras, sobre la
dependencia externa de América Latina. Finalmente, Theotonio
dos Santos hace un intento de explicar la crisis de las teor(as de
desarrollo aplicadas en nuestra parte del mundo en las dos Glti-
mas décadas’’.

Jaguaribe se esfuerza en la formulaciéon de un modelo aut6-
nomo susceptible de aplicacién al desarrolio e integracion de
América Latina que, en contraste con la labor desempefiada en
este campo, con enfoque fundamentalmente econdémico, por los
estudios de la CEPAL desde la década de los 50 vy los del BID
en la de los 60, tome en cuenta otros aspectos {politico, cultu-
ral y social) cuyo impacto sobre la tarea de lograr un desarrolio
e integracién auténomos en América Latina, no se puede sosla-
yar. El modelo auténomo que Jaguaribe propone se caracleriza
por acentuar la idea de “‘autonomf{a’ sobre los conceptos ya
muy manipulados de “‘desarrollo nacional’” e "integracion lati-
noamericana’”’. Es decir, la autonomfa aludirfa al proceso de
adoptar decisiones sin que éstas se vean modeladas por influen-
cias exdgenas. El autor enfoca su esfuerzo analftico hacia cuatro
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problemas bésicos cuya solucién reclama la construccion del
modelo: 7/ actuales tendencias estructurales de América Latina;
2) cuadro de las alternativas latinoamericanas; 3/ alternativa de
la dependencia, vy 4) la alternativa de la autonomfa.

Los andlisis hasta aqui efectuados, en torno a los problemas
estructurales de la region latinoamericana, han permitido obser-
var la existencia de tres aspectos perfectamente claros: el estan-
camiento econdmico, polftico, social y cultural; la marginalidad,
con tres facetas, marginalidad ascendente, frente a las regiones y
paises més avanzados del mundo, marginalidad creciente en el
drea de paises de menor desarrollo y marginalidad en la totalidad
de los pafses de la zona, de los sectores primarios y de la mayor
parte del terciario (en que se ubican los dos tercios de la pobla-
cién total); vy, la desnacionalizacién, con una triple caracte-
ristica: la que se efectla en los sectores estratégicos de la eco-
nomfa, y que asume varias formas gue propician la transferencia
def control de dichos sectores a grandes empresas multina-
cionales; la cultural, que se manifiesta en una dependencia cien-
tifico-tecnolbgica, ascendente y acumulativa, respecto a pafses
altamente desarrollados, y la polftico-militar, cuya expresion es
el progresivo control de los pafses latinoamericanos por la hege-
monfa de las grandes potencias.

Al referirse al proceso de desnacionalizacion que tiene lugar
en algunos paises de América Latina, Jaguaribe sefiala: ‘‘Paso
asl el liderazgo industrial al capital extranjero, en primer lugar
y, en segundo lugar, al sector publico que en toda América La-
tina se aferra a la concepcion de que su intervencidn en la eco-
nomfa tiene cardcter subsidiario y sustitutivo de la iniciativa pri-
vada. Tal posicién invalida el propdsito mismo que se encuentra
en el origen de la intervencién econdmica del Estado, de supe-
rar las limitaciones del mercado, dejandolo a ellas sometido™'.

Por su parte, Aldo Ferrer se propone definir el significado
de! nivel logrado por la integracion latinoamericana y determi-
nar el pape! que las corporaciones internacionales desemperian
en el seno de aquélia. El andlisis pone el acento sobre las indus-
trias bésicas, que forman el eje de todo el proceso integracio-
nista. Al referirse al efecto de las corporaciones internacionales,
sefiala que cada una "’puede disponer de una estrategia global en
sus operaciones en escala latinoamericana y de los cauces finan-
cieros y comerciales que le permiten aprovechar las ventajas de
la integracibn en mucha mayor medida que las empresas de
cada pafs latinoamericano. La debilidad de éstas se acrecienta
en el contexto del mercado regional”.

Ferrer subraya el peligro de que la estrategia de las incorpo-
raciones nacionales cree obstaculos para la realizacion de la
expansion del comercio intrarregional de manufacturas y el
desarrollo interno de los pafses componentes del sistema de
integracién. Esto implica la necesidad de determinar si cada pafs
cuenta con la capacidad y el poder adecuados para fijar el rum-
bo de su desarrollo o si las decisiones pertinentes conectadas
con el desarrollo de los principales sectores industriales habran
de emanar de otros centros que se localizan fuera de las fronte-
ras del pafs en cuestion.

Lo anterior significa, segin el tema que brevemente se
comenta, que deben variar las modalidades operativas que carac-
terizaban el nacionalismo en la etapa de polftica de sustitucion
de importaciones, ya que deben dar lugar a una nueva fase que
permita fortalecer la incorporacién externa, dentro del marco
de interdependencia que implica el proceso tecnolégico, persi-
aviende dos metas fundamentales: asegurar la expansion econd-
mica interna y superar la situacion de dependencia.

Hay un aspecto particularmenie importante que el investiga-
dor seiala: ““La liberacién del comercio intralatinoamericano vy
la conexion del espacio fisico constituyen parte fundamental de
todo proceso de integracidon regional. Sin embargo, limitada a
esos dos aspectos, la integracion puede servir tanto a un desa-
rrollo independiente comc a uno dependiente. En ausencia de
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otros elementos de accion y orientacidn, las corporaciones inter-
nacionales serfan las principales beneficiarias de la liberacion del
comercio regional y la integracién del espacio ffsico. Su posi-
cion dominante en los sectores industriales de base del drea y
en su comercio serfa incontrastable en corto tiempo"’,

En el ensayo denominado: “El endeudamiento ptiblico ex-
terno y los cambios sectoriales en fa inversién privada extranjera
de América Latina’, Miguel S. Wionczek indica que, no obstan-
te que su estudio sélo considera los pasivos externos del sector
publico y no los pasivos externos que las economfas de América
Latina en su conjunto, se puede afirmar que se acentla la
dependencia de la zona respecto de los centros financieros mun-
diales. Ademds, debe sefialarse que una gran proporcion del
endeudamiento de los pafses de América Latina se ha utilizado
““como sustituto de las reformas estructurales internas”.

Es muy interesante el fenémeno, destacado por Wionczek,
del desplazamiento de la inversién norteamericana, de los secto-
res primarios tradicionales, hacia la industria manufacturera, el
comercio y los servicios, que en los Gltimos afios ha sido muy
veloz. En los Gltimos diez afios, en el sector industrial la inver-
sion estadounidense pasé de 1250 a 3 075 millones de d6lares;
en el comercio, subidé de 350 a 1 150 millones de délares, y en
el sector de la intermediacién financiera, de 300 a 800 millones
de doblares. Después de 1960 se pudo observar una aceleracion
de este proceso en la industria, el comercio y la banca; la inver-
sion norteamericana muestra particular dinamismo en el sector
industrial en Argentina, Centroamérica, Colombia y México, en
las actividades comerciales de Brasil, Centroamérica y Vene-
zuela, y en los servicios financieros de todo el dmbito lati-
noamericano, con excepcion de México.

Del andlisis realizado por el autor se desprende que la
dependencia financiera de América Latina se ha intensificado en
la dltima década. Durante ese lapso, el producto nacional de tal
region subid en cerca de 60 por ciento, los pasivos externos de
América Latina (la deuda pudblica y la inversion directa extran-
jera) crecieron, segin una estimacién muy conservadora, en alre-
dedor de 125 por ciento, de 10 000 a 22 500 millones de ddla-
res, sin considerar las deudas a corto plazo del sector pablico, el
endeudamiento comercial del sector privado y las inversiones
privadas de paises extracontinentales. Tales pasivos implicaron
un servicio que crecid, durante el mismo lapso, de 1300 a
3200 millones de délares, y ya para 1966, tales servicios se
cifraban en cerca del 25 por ciento de los ingresos en cuenta
corriente de América Latina.

Finalmente, Wionczek expresa que ‘“mientras que el endeu-
damiento plblico externo se utiliza como sustituto de las refor-
mas internas por parte de! Estado, se pone en manos de la in-
version privada extranjera la tarea de modernizar los sectores
privados y se espera que el capital extranjero, a cambio de ele-
vadas utilidades, acepte las reglas de juego que rigen el interés
nacional”. Visto asf el problema, el autor considera muy diffcil,
por lo menos a corto plazo, que se puedan cumplir los postula-
dos nacionalistas que persiguen atenuar el grado de dependencia
financiera externa a que se halla sujeta América Latina.—HIPO-
LITO CAMACHO CAMACHO.

POSICION EXPORTADORA DE
LOS PAISES EN DESARROLLO

La experiencia de los pafses en desarrollo en materia
de exportaciones, BAREND A. DE VRIES, Editorial
Tecnos, Madrid, 1969, 65 pp. y cuadros.

La expansion dindmica de las exportaciones, particularmente las
de productos manufacturados, es una preocupacién creciente de
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los pafses en desarrollo, que ven en ella un poderoso factor esti-
mulante de la actividad econdmica, al lado del elemento funda-
mental para el desarrollo: la inversidon productiva.

Ahora bien, {tienen estos pafses razon cuando otorgan al
incremento de las exportaciones, en especial de bienes indus-
triales, tal importancia?, y, ademds, {cudles son los argumentos
que justifican tal apreciacién? La respuesta afirmativa-invoca el
hecho de que el desarrollo econdmico es un proceso actual que
requiere el cc.wuiso de los bienes y conocimientos de origen
extranjero de los que, por definicidon, se carece y, por necesi-
dad, hay que adquirir en el exterior; en consecuencia, se plantea
el problema de conseguir las divisas para financiar las importa-
ciones minimas que asi se imponen. Como hasta ahora la forma
més perdurable y segura de obtener esas divisas, dadas las difi-
cultades potenciales inherentes a los préstamos externos y a la
venta de servicios internos {(turismo), es la venta de mercancias
al exterior, las exportaciones mercantiles han adquirido asf la
importancia que se les atribuye. Ademds, teniendo en cuenta
que los productos manufacturados contienen un mayor valor
agregado, que su produccion significa, integralmente y a media-
no plazo, més ocupacién de mano de obra y mayor generacion
de ingresos en el pafs exportador, y que sus demandas experi-
mentan menos fluctuaciones, es que se busca que ellos partici-
pen en un porcentaje cada vez més alto del total de exportacio-
nes.

Sin embargo, existen diferencias importantes en la evolucion
de las exportaciones de los pafses en desarrollo, pues mientras
unos han logrado mayores participaciones en los mercados mun-
diales de productos bésicos o sus exportaciones de manufacturas
han crecido mas que el promedio, otros han experimentado las
graves situaciones contrarias. El objeto del libro de De Vries es
analizar precisamente estas diferencias.

Al efecto, con base en su propia clasificacion de las exporta-
ciones en “principales” y ‘“secundarias”, y mediante un comple-
jo andlisis estadistico comparativo de los perfodos 1950-53 y
1960-63, el autor examina los resultados alcanzados en la mate-
ria por 29 parses en desarrollo1, tratando de lograr generalizacio-
nes validas sobre el porqué de las diferencias observadas en la evo-
lucién de sus exportaciones.

A De Vries le interesan fundamentalmente las condiciones
de produccion en los pafses exportadores, que son las que de-
terminan su oferta de exportaciones asi como la estructura de
éstas, y hace a un lado totalmente la discusion sobre los proble-
mas de la demanda de dichas exportaciones. Centra su andlisis,
entonces, en las polfiticas especificas de cada uno de los 29 paf-
ses en relacidbn a su desenvolvimiento econémico —orientado
hacia adentro o hacia el exterior— reflejadas en la evolucion de
algunas variables bésicas sobre las finanzas y la asignacion de re-
cursos. Tales variables son la produccién agricola y la manufac-
turera, los fndices de precios internos y el producto interno
bruto. Ademas, De Vries examina otra variable de suma impor-
tancia para él: la “‘posicion comercial’”’ de cada uno de los 29
paises en el mercado internacional, entendida como el grado en
que participan sus exportaciones principales en los mercados
mundiales, ponderado estadisticamente por la importancia de
ellas en las exportaciones totales de cada pafs.

Con todos estos elementos De Vries concluye que:

al Entre menos fuerte es la posicién comercial de un pafis
en el mercado internacional, es decir, cuanto menos participa-
cidn tenga en los mercados mundiales de productos bdsicos, mas
posibilidades tiene de incrementar sus exportaciones. No obstan-
te, afirma, esta situacién probablemente no prevalecerd en el fu-
turo, en especial “cuando el mercado se estabilice por medio de

1 Todos los pafses no insulares de América Latina y Jamaica, excepto
Guyana y Venezuela; la RepGblica Arabe Unida, Etiopia y Nigeria; Gre-
cia y Turquia; India, Paquistdn, Formosa, Tailandia, Federacién Malaya,
Filipinas y Ceitén.
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un convenio internacional [pues entonces] cabe abrigar la espe-
ranza de que las participaciones en ¢l se modifiquen en favor de
los productores cuyos costos sean mas bajos’ y no en favor de
los que tengan participaciones mas pequenas.

bl En todos los casos, las exportaciones secundarias son las
que han contribuido mds acentuadamente al desarrollo de las
exportaciones de los 29 pafses. Su crecimiento va acompafado,
ademds, de los mayores incrementos en las exportaciones princi-
pales.

c] Los pafses que gozaron de una relativa estabilidad de pre-
cios tuvieron mayores incrementos en las exportaciones que
aquéllos con inflacion. En especial, es notable en este caso el
crecimiento de las exportaciones secundarias. No obstante, la
mejor evolucién de las exportaciones principales tuvo que ver
mas con la débil posicion comercial a principios del perfodo
que con la estabilidad de los precios.

d] El crecimiento de la produccién agricola tiene un efecto
benéfico sobre el incremento de las exportaciones principales y
secundarias, y los aumentos en la produccion manufacturera in-
ciden favorablemente sobre las exportaciones secundarias: ‘’Los
datos no indican que el crecimiento de la produccién manufac-
turera haya tenido un efecto perjudicial en el desenvolvimiento
de las exportaciones’”.

En la altima parte de su andlisis, De Vries examina las ca-
racteristicas estructurales bésicas que determinan el éxito de las
medidas de fomento de las exportaciones y de la propia polftica
de desarrollo, ya sea que ésta se oriente hacia el exterior o ha-
cia el mercado interno. Sefala que una industrializacién orienta-
da hacia el interior tendré mejores perspectivas si se logran ob-
tener las economfas internas y externas suficientes para com-
pensar la diversificacion de inversiones que significa el proceso,
ya que la industrializacion as( emprendida tiene que realizarse
en un frente amplio, trabajando en principio a un bajo nivel de
eficiencia y de competitividad externa. Las caracter(sticas es-
tructurales bésicas quedan representadas para De Vries en la
amplitud del mercado interno y en el (ndice de la posicion
comercial externa de cada pafs. Al interrelacionarias es posible
clasificar a los 29 pafses en estudio de acuerdo con el grado en
que se ajustan a ellas. Se presentan asf cuatro grupos de pafses
con diferentes perspectivas de desarrollo:

a] pafses con un mercado interno reducido y escasa partici-
pacion en el comercio mundial de productos béasicos. Conviene
a estos pafses proyectarse hacia el exterior, ya que su mercado
propio les impide una integracién interna;

b] aquelios pafses que estdn en una situacion relativa mas
desventajosa y que tendrdn mds obstdculos a su desarrollo, ya
que sus perspectivas de incrementar las exportaciones son redu-
cidas pues es alta su participacion en los mercados mundiales vy,
por otra parte, su pequefio mercado interno no soporta una
industrializacién con base en él;

c] paises con un mercado interno amplio y fuerte posicion
comercial externa. En este caso, la mejor polftica de desarrollo
es la que oriente éste hacia el interior, y

d] paises "‘afortunados’’, con un mercado grande y una par-
ticipacion pequefia en los intercambios mundiales de productos
béasicos. Estos pafses pueden optar entre la expansion de sus ex-
portaciones o la intergaciéon interna, o bien una combinacion
optima de ambas. Seg(n el autor, México se encuentra actual-
mente en esta coyuntura.

Los comentarios que suscita la obra de De Vries tienen un
caracter ambivalente. En primer lugar, el andlisis que realiza es
bastante sugestivo por la diversidad de ideas y situaciones que
plantea. Desde luego, una aportacién positiva es la de considerar
que son las propias caracterfsticas estructurales de los pafses las
que determinan fundamentalmente la evolucion de sus exporta-
ciones y, entonces, hay que buscar resolver los problemas de
ellas dentro de los propios paises, No obstante, es evidente tam-
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bién que los obstaculos en la demanda de exportaciones juegan
en la actualidad un papel determinante para muchos pafses, por
lo gue un andlisis global tendrd que tomarlos en cuenta.

Asimismo, y como el autor reconoce, habrfa que estudiar
otros factores que influyen en las polfticas de desarrolio, tales
como el comportamiento de los ingresos por turismo en algunos
pafses y —mucho mds fundamental, creemos— ia influencia es-
pecifica del avance tecnoldgico sobre las exportaciones y sobre
el desarrollo.

Por otro lado, y no pronuncidndose sobre la evidente difi-
cultad de obtener informaciones estadisticas suficientes y homo-
géneas, aun para una entidad tan poderosa como el Banco Mun-
dial, quedan ciertas dudas acerca de si los indicadores que usa
De Vries son los necesarios y suficientes para explicar un com-
portamiento dado en algin pafs y, de otra parte, si las conclu-
siones mismas necesitan de un anélisis estadistico tan elaborado
para apovarlas. Es evidente también la confusidn que causa la
clasificacion de las exportaciones en “principales” y “secunda-
rias’ pues, ademds de que las primeras incluyen algunos produc-
tos manufacturados, las secundarias se integran por manufac-
turas y una gran diversidad de articulos basicos, que si bien
individualmente para cada pafs no tienen importancia, en con-

junto, para ese mismo pars, si pueden alcanzarla.—JUAN JOSE
HUERTA.

INTERMEDIACION FINANCIERA
PARA EL DESARROLLO

Las sociedades de inversion: panorama internacional,
el caso de México, ALFREDO LAGUNILLA INA-
RRITU, Fondo de Inversiones Rentabies Mexicanas,
S. A., México, 1969, 175 pp.

El autor, destacado colaborador de Comercio Exterior, con lar-
gos afios de experiencia como funcionario bancario, profesor de
la Escuela Superior de Economfa del Instituto Politécnico Na-
cional, del Tecnolégico Autonomo de México y de otras entida-
des docentes, destaca la importancia del tema que analiza en su
libro, sefialando que la “sociedad de inversion’ es el sistema en
donde se cruzan los problemas y las soluciones del ahorro mul-
tiplicador con el financiamiento éptimo de las empresas, y que
si bien es cierto que uno de nuestros problemas consiste en la
acumulacion de capital, también lo es que en la actualicad no se
cuenta en América Latina con instrumentos o sistemas de aho-
rro que permitan la maximizacion de beneficios, siendo justo
decir, ademds, que si numerosas empresas latinoamericanas vie-
nen logrando crecimientos impresionantes, gran nimero de ellas
operan aln con una precaria estructura financiera, sufriendo por
lo general de descapitalizacién. Para hacer frente a problemas
tan complejos, Lagunilla se muestra partidario de fa “sociedad
de inversion” y se funda, para ello, especialmente en la expe-
riencia japonesa, palis que, como es sabido, ha alcanzado su
auge industrial mediante un paralelo desarrollo de su mercado
de capital, primordialmente accionario, haciendo uso de socieda-
des de inversion.

Refiriéndose al ahorrador, al inversionista, afirma que en
nuestra region es escalofriante percatarnos de la volatilidad del
capital real que sufre la mayoria de tales inversionistas debido a
tenerlo invertido en instrumentos de renta fija, los cuales, més
que instrumentos, son cuentas bancarias a la vista con interés,
en los mas de los casos. La sociedad de inversidn, a su juicio,
con base en el ejemplo de paflses altamente desarroliados, resuel-
ve el problema de los pequefios, de los medianos y de los gran-
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des inversionistas: a los primeros les hace posible una ““forma-
cion”’ de capital; a los segundos, les conduce a un incremento
del capital ya formado, y a los terceros les facilita un comodo
manejo y sana conservacion del poder adquisitivo real de su
capital; y a todos ellos sendos crecimientos, tanto del valor del
mismo capital inicialmente invertido como de su tasa de rendi-
miento.

Las sociedades de inversion, por tanto, estdn en condiciones
de adaptarse a las inclinaciores de los ahorradores que prefieren
los titulos de renta fija o las acciones u otras combinaciones
entre carteras diversificadas que administran ambas rentas.

Por mediacion de las sociedades de inversion, cada una de
las variedades de ahorradores puede elegir: 7/ volver a la liqui-
dez vy recuperar su inversion bajo ciertas circunstancias; 2/ man-
tener su inversion en forma versatil o acumulativa; 3) conseguir
que su capital se defienda con la mayor eficacia posible frente a
las fluctuaciones del poder adquisitivo del dinero, y 4} obtener
una rentabilidad razonable de su capital, segin la situacién del
mercado y de los negocios.

El libro se divide en diez capitulos: en el primero, el autor
trata de la banca de inversion, desde sus orfgenes, y alude a la
organizacion y funcionamiento de las diversas facetas que la in-
tegran; en el segundo, se refiere a las sociedades de inversidn,
actividades que tuvieron su antecedente en Holanda, a fines del
siglo XVIIIl, como administradoras de valores, pero que inicia-
ron su funcionamiento, con la estructura de tales sociedades de
inversién, en Bélgica, hacia 1822. Dedica el capftulo tercero a
examinar el funcionamiento de dichas sociedades en Estados
Unidos; analiza los Ilamados ““fondos mutuos abiertos”, las so-
ciedades de inversidn “cerradas’’ y las sociedades, de iniciacion
reciente, “fondos de fondos’’, cuya cartera estd constituida prin-
cipalmente por certificados de participacioén y acciones de otras
sociedades de inversion de alto renombre, e inclusive acciones
de compafifas gestoras, y que ofrecen sus planes de inversion
por todo el mundo. El capftulo cuarto trata de la extension
mundial de las sociedades de inversién. El quinto de las socieda-
des de inversién y de los mercados bursdtiles. El sexto se titula
““objetivos, motivaciones y operaciones’’. El séptimo ‘’‘propagan-
da e informacion’’. El octavo “legislaciones y contabilizacion™.
El noveno “las sociedades de inversién en México” vy el décimo
“criticas y nuevos métodos”.

La tesis sustentada por Lagunilla tiende a poner de relieve
que no se trata de suponer que todos los fondos de inversién,
situados en paises pequefios con nimero minimo de inversionis-
tas propios, presentan escasas formas de confianza, sino que se
hace dificil distinguir los fondos que cuidan el crédito de sus
accionistas de aquellos otros que son negligentes o demasiado
aventurados en este punto. Por otro lado, se hace igualmente
dificil que los accionistas dispersos por el mundo ejerzan una
vigilancia periddica y reglamentaria sobre las asambleas de accio-
nistas, asi como no pueden llevar cuenta de las carteras gue
constituyen el negocio de la inversion diversificada entre varios
paises. En este caso se encuentran ios accionistas dispersos de
“fondos de inversion para crecimiento’” domiciliados en el ex-
tranjero, a la hora de ejercer su control entre la direccién que
se lleva al fijar las valuaciones y disponer o eliminar valores de
cartera fuera de bolsa. Al hablar de las sociedades de inversion
en México, el autor sefiala que, en casos concretos, se ha hecho
dificit poder acudir por via legal a los tribunales de los pafses
que ejercen vigilancia sobre sus fondos de inversion locales en
relaciéon con el posible incumpiimiento del respectivo contrato
de inversion.

Afirma que otro aspecto que debe ser objeto de atencidn
cuando se habla de sociedades de inversion del tipo que nos
ocupa, es el relativo al sistema de "'leverage’” o palanca, median-
te el cual una sociedad de inversion toma recursos en préstamo
con la mira de aumentar su carters de vaiores y poder conceder
por esta via un mayor rendimiento a sus accionistas. La gran
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depresion de los afios treinta demostro, y el sentido comin
ensefia, que los pasivos asf obtenidos son fijos mientras carecen
de esta condicion los valores bursatiles del activo. Es decir,
dado el supuesto de que las bolsas bajen sus cotizaciones, no
por eso la sociedad de inversién podria siempre ajustar en for-
ma proporcional sus pasivos; de donde ha venido el descrédito
en muchos casos de los fondos que toman prestado por aumen-
tar espectacularmente su cartera, sin medir con precision las
consecuencias de .ty politica que ha resultado imprecisa. Y el
hecho de que los fondos cerrados puedan —donde son autoriza-
dos para ello— realizar operaciones pasivas con los fines indica-
dos, tampoco explica el origen del problema: éste se encuentra
en el desconocimiento que por lo general tienen nuestros inver-
sionistas en cuestiones cuya informaciéon es incompleta o ten-
denciosa.

El problema de las sociedades de inversidon extranjeras po-
dria resolverse en parte cuando los recursos flotados en nuestro
medio pudieran invertirse también en nuestro mercado bursétil
y/o libre; pero las conversaciones ocasionales que han tenido
lugar en los Gltimos tiempos no han comenzado a dar resultados
practicos.

Como se puede apieciar por lo que antecede, el profesor La-
gunilla ofrece en su obra no sélo un panorama histérico de las
sociedades de inversion, sino un profundo estudio del sistema,
hecho con espiritu critico, subrayando aciertos y marcando ca-
rencias que pueden subsanarse. Su trabajo es guia imparcial para
los interesados en tema de tan acusada importancia.—ALFONSO
AYENSA.

BIBLIOGRAFIA DE PUBLICACIONES
EXTRANJERAS SOBRE MEXICO

México en el siglo XX: Bibliografia politica y social
de publicaciones extranjeras: 1900-1969, CHARLES
W. JOHNSON, UNAM, instituto de Investigaciones
Sociales, México, 1969, x+ 435 pp.

Esta atil bibliograffa sobre lo que se ha escrito sobre México en
el extranjero, en asuntos socioeconémicos y pollticos, desde
1900 a 1969, afio en que el autor termina su trabajo, cuenta
con mas de 2 600 fichas.

Se recogen fichas de libros, articulos de revista, publica-
ciones gubernamentales, folletos, tesis de maestria y doctorado,
artfculos especializados, folletos e investigaciones en proceso,
qgue se han escrito sobre México por autores extranjeros. Se in-
cluyen también obras de autores mexicanos traducidas para el
mundo de fuera.

Esta bibliografia estd dividida por temas, dentro de dos ca-
pftulos fundamentales aludidos, lo social y 1o politico: al prime-
ro se destinan 21 temas vy al segundo otros 21,

Las fuentes primordiales han sido las publicaciones de la
UNESCO en la materia; también las muy buenas que hay en
idioma inglés. Las lenguas en que han aparecido las obras inclui-
das son: francés, inglés, ruso, alemén, portugués, italiano, holan-
dés, lenguas escandinavas, etc. Posiblemente el trabajo hubiera
quedado mas completo, de haberse consultado fuentes alemanas
y de los pafses eslavos; pero en libros tan extensos suele haber
omisiones sensibles. En su mayorfa, las obras no han sido tradu-
cidas al castellano.

El mérito singular de esta obra es que abre brecha, por ser
primera en su género. Dard vastos horizontes a los investiga-
dores y estimulard el intercambio cultural entre México y el
extranjero. Ademads, estimulard a nuestros editores para que
manden traducir pronto libros extranjeros sobre nuestro
pais.—LUIS CORDOVA.



