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descendié de 13.5 mil toneladas por 145 millones de pesos, a 9.4 mil toneladas por 51.5 millones de

pesos, siendo la menor importacién de mds de un tercio en el volumen, pero de mds de dos tercios en cl
valor respectivo.

Un renglén de primera necesidad en la alimentacién popular, el trigo, ha aumentado su volumen,
pasando de 238.8 mil toneladas por 163.7 millones de pesos a 313.3 mil toneladas por 227.7 millones de
pesos, con un incremento del 65% aproximadamente, manteniéndose estabilizados sus precios que se
rigen por un convenio internacional. En cambio, en las importaciones de material fijo para ferrocarriles,
aunque disminuyé el volumen —descendié de 68.2 mil toneladas a 66.8 mil toneladas— el valor aumento
como consecuencia de los precios mds altos y de la distinta composicién de estos materiales, habiéndosc
elevado desde 56.2 millones de pesos hasta 77.3 millones. ‘

En las compras de papel para periédico se observa un aumento cuantioso en el volumen que ha pa-
sado * 34.7 mil toneladas en cnero-agosto de 1951, a 59.1 mil toneladas en el mismo periodo de
1952, elevdndose los valores correspondientes, desde 33.8 millones de pesos hasta 71.3 millones, con un
incremento de una vez y un quinto entre ambos periodos. En cuanto a la pasta de celulosa, estas com-
pras se redujeron tanto en el valor como en el volumen. En efecto, contra 35.2 mil toneladas del periodo
enero-agosto de 1951 por valor de 75.2 millones de pesos, esta importacién monté en el mismo periodo
de 1952 a 34.5 mil toneladas por 64.2 millones de pesos.

En el grupo de importaciones de vehiculos, los automéviles para personas tuvieron una ligera re-
duccién en el volumen y mds acentuada en el valor, debido a que en este eiio aumentaron las compras de
automéviles standard, disminuyendo mucho las de lujo. Contra 29.3 mil toneladas por 226.2 millones de
pesos de importaciones en enero-agosto de 1951, se ha pasado en este afio a 26 mil toneladas por sélo
221.5 millones de pesos. kn cambio, los camiones de carga se incrementaron muche, tanto en el tonelaje
como en el valor, pues conira la importacién de 25.9 mil toneladas por 164.7 millones de pesos en 1951,
se ha comprado 34.8 mil toneladas por 218.5 millones de pesos en 1952. También las importaciones de
omnibuses se incrementaron en unas 500 toneladas y casi se ha duplicado el valor entre los periodos que
analizamos. En efecto, las mil toneladas de omnibuses importadas en enero-agosto de 1951 tuvieron un
valor de 9.8 millones de pesos, en tanto que las importadas en 1952, 1,500 toneladas, montaron a 18.7
millones de pesos. Las compras de chasises para automéviles se incrementaron en mds de 1,300 tone-
ladas, habiendo pasado cl valor de estas importaciones de 17.4 millones de pesos en 1951 a 28.4 millones
en 1952. Las importaciones de partes y piezas de refaccién parae automéviles se incrementaron en unas

400 toneladas pero, contrariamente, el valor se redujo en casi 3 millones de pesos, habiendo descendido
de 85 milloncs de 1951 a 82.6 millones en 1952,

PRINCIPALES EXPORTACIONES

Aunque algunas materias primas de origen vegetal registraron aumentos en sus exportaciones, asi
como en la mayoria de las ventas de minerales y metales, esto no ha ocurrido, con la exportacién de
algodén ni con la del café, que son los productos vegetales mds cuantiosos de nuestros envies al eaterior.
La importancia del algodén es mayor que la de cualquier otro producto de nuestras exportaciones y
representa alrededor del 20% del valor total. Es mds importante que la cxportacién de cualquier mine-
ral, de los cuales ¢l mds cuantioso, el plomo, alcanza hasta un 15% de participacion en las ventas to-
tales. El café, que es el tercer productc mds valioso de los envios mexicanos y que tampoco se ha incre-
mentado en el movimiento de enero-agosto de 1952, es alrededor del 8% del valor total.

Como consecuencia, el volumen exportado en los primeros ocho meses de 1952 logré superar al del
mismo periodo de 1951, pero sélo por estrecho margen de ventaja, perdiendo, en cambio, en la compa-
racién de los respectivos valores. La caida en este sentido, empero, ha sido insignificante —sélo 1Gc—
debido en especial a la recuperacién de los precios del algodon y a las colocaciones en los mercados no
americanos, de importantes cantidades de minerales y metales de valor estratégico.
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EL DESARROLLO FCONOMICO DE
AMERICA LATINA®

Por Rail PREBISCH

El Dr. Ratl Prebisch es el actual Presidente de la Comisién Econdmica para la América Latina
—CEPAL—, y en tal virtud pronuncié ante la asamblea de Gobernadores del Fondo Monetario Interna-
cionul v del Banco Internacional de Reconstruccién v Fomento, reunidos en esta ciudad de México, durante
septiembre itltimo, un importante informe sobre el desarrollo de la Economia en América Latina, un ex-
tracto del cual tenemos mucho gusto en insertar en el presente nitmero de nuestra revista.

El Dr. Prebisch es un economista argentino de gran renombre, antiguo director del Banco Central
de su pais, personalidad muy conacida en los medios financieros mexicanos v profesor universitario de teo-
ric econdmica en su patria, antes de asumir sus actuales funciones al frente de la CEPAL.

Los estudios especializados sobre economia de la periferie deben al Dr. Prebisch mucho de sus
progresos. La economia latinoamericana, como la de otras partes del mundo periférico actual, tienen
problemas de toda indole que responden a circunstancias diferentes a las economias llamadas maduras
de los grandes paises industriales y banqueros, con radio de accién internacional. Por ejemplo, ante la
vulnerabilidad de nuestros puises latinoamericanos respecto a las fluctuaciones de la actividad en los cen-
tros ciclicos, ¢qué nrocede hacer? ¢lndustrializarnos? ¢En que medida? ¢Con qué ritmo? ¢Con recur-
sos nacionales de indole financiera? ¢Con. recursos f[inancieros internacionales? ¢Mediante una mixtura

de unos y otros? Estos temas se hallan sometidos a una intensa discusion y estudio.

Nos complace mucho insertar la actual sintesis del Informe del Dr. Prebisch ante la Asamblea
de Gobernadores del Fondo y del BIRF, como una contribucion al esclarecimiento de los problemas eco-
némicos relacionados con el desarrollo de Américe Latina.

ESTE tema es bien atrayente para mi, y aprovecharé el breve tiempo de que dispongo para civ-
cunscribirme a ciertos hechos significativos y exponer algunas reflexiones acerca de la indole y proyecciones del

proceso de desarrollo.

Si se compara con periodos anteriores, y no con la potencialidad de sus recursos, el ritmo de desarrollo de la
América Latina en los altimnos afios ha sido satisfactorio, sunque desigual segiin los paises. FEl producto bruto por
habitante en ¢l quinquenio 1946-1950 ha crecido a razén de 3.5% anual. En el quinquenio precedente el crecimien-

to fué apenas dc 1.4% anual por habitante.

¢A qué se debe esta notable mejora en el ritmo de
crecimiento? Fundamentalmente, a que la América La-
tina se ha encontrado en este Gltimo quinquenio en con-
diciones extraordinariamente favorables para desarrollar-
se. No sblo pudo disponer de las divisas acumuladas
durante la guerra para acrecentar su capitalizacién sino
que la relacion de precios en el intercambio con otros
paises pudo al fin restablecerse del grave deterioro ex-
perimentado en los afios treinta. De 1946 a 1950, en
efecto, la relacion de precios mejord en un 66% respecto
al quinquenio anterior y fué 62% superior al nivel me-
dio de los anos treinta.

Comprobamos de nuevo la influencia del intercambio
exterior en la intensidad del desarrollo. El aumento de

Discurso pronunciado ante la VII Asamblea Anual de
Gobernadores del BIRF, en México, D. F., el 10 dc septiem-
bre de 1952,
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c t ubre de

las exportaciones es de importancia primordial. Paises
como el Fcuador, que tienen un bajisimo monto de ex-
portaciones por habitante, no podran acelerar el ritmo
relativamente lento de su crecimiento si no expanden su
produccidn exportable, utilizando mejor los rceursos dis-
ponibles. Con bajas exportaciones, por muy grande que
sea el esfuerzo por comprimir las importaciones de bie-
nes de consumo con cl fin de emplear las divisas en ad-
quirir bienes dc capital, la cantidad de éstos que se im-
porte por habitante sera siempre insuficiente. El mismo
hecho se observa en paises grandes, como el Brasil, pero
alli la existencia de materias primas adecuadas y la
amplitud del mercado interno han permitido una crecien-
te produccién de bienes de capital —principalmente hie-
1o, accro, cemento y maquinaria— para compensar la
precaria capacidad para pagar importaciones.
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Hay, pues, que alenlar las exportaciones de la Amé-
rica Latina, en tanto que su expansién no afecte desfa-
vorablemente la relacion de precios del intercambio.
Salvo en casos excepcionales, las exportaciones estan cre-
ciendo con relativa lentitud. Ilusiones de autarquia que
no tardan en desvanccerse, incremento del consumo in-
terno, sobrevaluacion exterior de la moneda en relacién
al alza de costos, suelen ser motivos de este fendémeno.
Pero por sobre todas estas explicaciones particulares gra-
vita un hecho general: la inestabilidad de las exportacio-
nes en virtud de las fluctuaciones y contingeucias del
mercado internacional. Es indudable que la produccién
industrial para el consumo interno ofrece ahora mercados
mas regulares, y con posibilidades de expansién que ya
no se presentan en la mayor parte de los mercados de ex-
portaciones. No es, pues, extrafio que la industria atraiga
de preferencia la iniciativa de los empresarios. Mas no
hay en realidad dilema alguno sobre industrializacion y
exportaciones. Antes al conlrario, s6lo hace falta una
politica adecuada para armonizarlas, con medidas inter-
nas e internacionales,

El informe Paley. presentado recientemente al gobier-
no de Istados Unidos, nos da un ejemplo de reconoci-
miento de la inestabilidad a que se ha hecho alusion.
Preocupados sus autores por el abastecimiento futuro de
materias primas, recomiendan, eutre otras medidas, “ga-
rantias contra riesgos anormales del mercado”, sin las
cuales podria comprometersc seriamente el desenvolvi-
miento de la produecion.

I

Hay otro aspecto de este notable informe pertinente
a la materia que estamos considerando. Se calcula alli
que el ingreso real de los Fstados Unidos dentro de 25
afios habra crecido en 100%: ; sin embargo, las necesida-
des de materias primas importadas crecerdn con menor
intensidad. Valiéndonos de los datos presentados en el
informe Paley, hemos calculado que las exportaciones
primarias de América Latina a los Estados Unidos en el
mismo periodo apenas aumentarian en 59%.

Se trata de un feudmeno tipico de la dinamica del
crecimiento. En los paises industriales la demanda de
productos primarios en general tiende a crecer menos ra-
pidamente que el ingreso, en tanto que en los paises
de produccién primaria la demanda de productos indus-
triales tiende a aumentar mas de prisa que el ingreso.
Tomemos como ejemplo de estos altimos el caso de Chile.
En un estudio que estamos realizando en la CEPAL acer-
ca de la técnica de los programas de desarrollo se calcula
que las necesidades de los articulos que ahora se impor-
tan tienden a aumentar con intensidad doble del creci-
miento del ingreso, en tanto que en los Lstados Unidos.
como acaba de verse, la importacién de productos pri-
marios de América Lalina tiende a aumentar a una tasa

apenas algo mis de la mitad de la ta de iento
del ingreso.
366 R e v i s t a

La tendencia crénica al desequilibrio exterior que se
observa generalmente en el crecimiento econémico lati-
noamericano es en gran parte la consecuencia del feno-
meno que acabo de describir y que la inflacién contri-
buye a a acentuar en forma sensible. Evitar este desequi-
librio debiera constituir uno de los objelivos cardinales
de un programa de desarrollo econémico. Si el desequi-
librio no se previene a tiempo, se caerd fatalmente en
periédicas devaluaciones o no podré salirse de la ortope-
dia del control de cambios. No es con meros exorcismos
como conseguiremos eliminar el aparato de control, si-
no con una previsora politica de modificaciéon en la coni-
posiciéon de las importaciones y la estructura de la
produccion.

En esta politica, la industrializaciéon debiera ir es-
trechamente unida al progreso técnico de la agricultura,
Hay considerables posibilidades de aumentar los ren-
dimientos de la tierra y la productividad por hombre,
mediante una vigorosa tecnificaciéon de la agricultura la-
tinoamericana. Pero cuanto mas se logre este propésito,
tanto menor sera la proporcion del incremento anual de
poblacién activa que absorba la agricultura, La indus-
tria y otras actividades ajenas a ella tieuen el papel dina-
mico de absorber la poblacién activa que ya no necesita
aquélla, y aliviar, asimismo, en algunos casos caracteris-
ticos, la fuerte presién demografica que se ejerce sobre
la tierra.

Esta presion demnografica agrava los problemas de la
tenencia de la tierra, Aqui se encuentra uno de los obs-
ticulos mas poderosos al desarrollo econémico y a la
elevacion cousiguiente del nivel de ingreso. La inera re-
distribucién, euntregando simplemente la tierra a quienes
estan en ella, tiene indudablemente la virtud de romper
un estado social anacrénico, pero sin una tecuificaciéon
simultdinea, que aumente el rendimiento y la productivi-
dad, y sin la industrializacién que absorba el sobrante de
mano de obra, la reforma agraria resultaria de precarias

proyecciones econdémicas.

La indusirializacién es, pues, nna consecuencia fatal
e inevitable de la propagacion del progreso técnico a las
actividades primarias. Pero apenas sentada esta afirma-
cion se plantea una pregunta: ;dénde se efectuara el
proceso de industrializacién a fin de extraer el sobrante
real o potencial de mano de obra de dichas actividades;
en los grandes centros industriales o en la periferia de la
economia mundial? Para hien o para mal, no se concibe
que los grandes centros absorban cantidades ingeuntes de
esta mano de obra de los paises periféricos. No queda,
pues, otra solucién que aprovechar esa mano de obra en
industrializar la misma periferia, en la medida en que
recentamiento de las expor-
w sensiblemente la relacion
De hecho, por mas que crez-
odran tomar una proporcién
ana de obra que deje dispo-

la  mérica Latina.
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Se requieren considerables inversiones para tecnificar
la agricultura e industrializar nuestros paises. Puede de-
cirse en general que en América Latina por cada unidad
de aumento de la produccién se requieren, por lo me-
nos dos unidades de nueva capitalizacién. ksa capitali-
zacioén, si ha de ser eficiente, tiene que satisfacer pri-
mero ciertas necesidades econémicas basicas —transpor-
te, energia y mejoramiento de la productividad— ade-
méis de otras en el campo de la accion social. Nece-
sidades inmediatas aparentemente mas apremiantes sue-
len llevar a postergar la satisfaccion completa de aque-
llas de caracter basico. Hay algun pais importante de la
América Latina en que el retardo en la produccién de
energia frenara seriamente su ritmo de desarrollo en los
proximos cinco aiios. Menos perceptible, aunque de im-
portancia dificil de exagerar, es la escasa cuantia de
las inversiones que se realizan para aumentar la produc-
tividad mediante la investigacién tecnolégica y la divul-
gacion practica de sus resultados. Se trala de inversiones
de altisimo rendimiento, pero no son de aquellas que
puedan atraer la iniciativa privada en medida pondera-
ble. Si se invirtiera més en la investigacién tecnolégica
para aumentar los rendimientos y la productividad en la
agricultura y en la industria, se podria alcanzar un ritmo
mucho mayor de crecimiento. México nos ofrece un
buen ejemplo del camino a iniciar. La genética del
maiz estd aumentando los rendimientos, y la aplicacién
de sus resultados, junto con otras mejoras técnicas, per-
mitird acrecentar sensiblemente la produccion. El Insti-
tuto de Investigaciones Industriales, creado y sostenido
por la accién clarividente del Banco de México y la
Nacional Financiera, comienza a dar frutos de primer
orden en la utilizacién de las materias primas del pais,

Afortunadamente se va afirmando en América Lati-
na la conviccién de lo mucho que hay por hacer en esta
materia. Hace pocos dias, en la primera reunién del
Comité de Ministros de Economia del Istmo Centroame-
ricano, que funciona dentro del mecanismo de las Nacio-
nes Unidas, se ha recomendado el establecimiento en
aquella region de un instituto de investigaciones tecno-
l6gicas a fin de promover el mejor aprovechamiento in-
dustrial de los recursos naturales. No me cabe la menor
duda de que el Banco Internacional, que conjuntamente
con las Naciones Unidas estd ayudando a establecer un
instituto tecnoldgico de este lipo en Pakistan y otro en
Ceilan, recibird con interés y simpatia esta iniciativa cen-
troamericana.

No son desde luego los institutos de investigacién el
unico medio para poder asimilar la tecnologia de los
grandes centros industriales adaptiundola inteligentemente
a nuestras peculiarves condiciones. Las inversiones priva-
das de capital extranjero, cuando estin bien encaminadas,
suelen llevar en si importantes clementos de adelanto
técnico. Pero su cuantia es mas hien escasa en las acti-
vidades de consumo interno de la América Lalina. Los
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rendimientos relativamente altos quc obtiene el capital
en Estados Unidos, no le disponen a alejarse facilmente
de su propio territorio para invertirse en el exterior y los
paises europeos no se encuentran atn en condiciones
de exportar cantidades apreciables de capital privado.
Por otro lado, la América Latina en general no ha po-
dido afin resolver radicalmente aquel problema de des-
equilibrio exterior persistente a que me referi antes, pro-
blema que con frecuencia esta latente en las discusiones
sobre la capacidad de absorciéon de inversiones extranje-
ras y la aptitud para transferir sus servicios al exterior.
Todo ello justifica la necesidad de programas de desarro-
llo bien concebidos en que las inversiones de organismos
internacionales complementen la propia capitalizacién
de nuestros paises, a fin de ayudar a preparar el campo
propicio a las inversiones privadas de caricter nacional
y extranjero. Por desgracia, lo que se ha realizado hasta
ahora en materia de inversiones exteriores es relativa-
mente pequeno. En el periodo 1946-1950 el nonto neto
de las inversiones extranjeras por cauces piiblicos as-
ciende apenas a 200 millones de dolares, deducidos los
1,200 millones de repatriaciones extraordinarias de capi-
tal extranjero que realizaron algunos paises en la post-
guerra. Y en cuanto a las inversiones privadas, si se ex-
cluyen las petroleras, su monto resulta de muy escasa
consideracién en América Latina.

v

Hay un aspecto de las inversiones privadas a que
creo pertinente referirme. Es bien sabido que en los Es-
tados Unidos se pone particular acento en el papel de
las inversiones privadas extranjeras en nuestro desarrollo
economico. Siempre he creido que este papel podria ser
muy importante. Por otra parte, me he preguntado mu-
chas veces si esta insistencia responde al designio de au-
mentar el ingreso que aquel pais obtiene de sus inversio-
nes en el exterior, o si es s6lo expresién de su profunda
fe en la capacidad constructiva de la iniciativa privada,
que tanto ha contribuido al crecimiento estupendo de la
economia norteamericana. La primera actitud, si bien
seria completamente legitima, no parece constituir la ex-
plicacién fundamental. Por mas que crczca, el mayor
ingreso de las inversiones extranjeras serd apenas una
particula insignificante del incremento anual del ingreso
nacional de Estados Unidos. Mc inclino a creer, por
ello, que la segunda explicacién refleja mis cabalmente
la actitud de ese pais.

Si tal es cl propoésito que persiguen los Estados Uni-
dos, encontraran un eco profundo en la América Latina,
El dmbito de la iniciativa privada es aqui muy dilatado,
y esto se debe en gran parte a la accién previa por parte
del estado dc crear condiciones basicas favorables. Ha
surgido ya, y se va afirmando cada vez mas, la figura
del empresario progresista tanto cn la industria como
en la tecnificacion de la agricultura. Si se quiere asen-
tar sobre bases solidas la iniciativa privada hay que
alentar a esos empresarios, hay que proporcionarles mnis
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facil acceso a las fuentes del capital y la tecnologia. El
alentar asi a nuestros empresarios no es ciertamente in-
compatible con el estimulo de las inversiones privadas
extranjeras, Mas atn, la asociacién de empresarios lati-
noamericanos con empresarios extranjeros ha mostrado
ya sus buenos resultados; y en los casos en que no hay
interés en realizar inversiones extranjeras por una razon
u otra, queda siempre la posihilidad de trasmitir el sa-
ber hacer técnico de los grandes centros industriales
a la América latina mmediante el régimen de regalias u
otras formas. Is de esperar que los Estados Unidos y los
grandes paises europeos puedan imprimir gran amplitud
a esta labor, tanto directamente como mediante su activa
cooperacion con entidades internacionales.

Estoy convencido de que ese facil acceso del enpre-
sario latinoamericano, grande, mediano o pequefio, a las
fuentes de la técnica y el capital constituird un medio
poderoso para arraigar y consolidar la iniciativa priva-
da a fin dc satisfacer con creciente eficacia las necesida-
des de las masas latinoamericanas. Que el Banco Inter-
nacional se preocupa por este problema, es evidente. Ha
promovido en México la formacion de un consorcio ban-
cario para prestar por su intermedio a firmas industria-
les. Si este empeno de poner capital internacional a dis-
posicién del empresario no ha dado atn en este caso el
fruto que sc esperaba, se debe seguramente a razoncs
circunstanciales. Habra que buscar la forma mas adecua-
da de encauzar estos fondos, y por mi parte creo que en
general los bancos y entidades financieras privadas y pu-
blicas de América Latina, si se procede con criterio se-
lectivo, podrian constituir instrumentos apropiados para
que nuestros empresarios tengan acceso al capital inter-
nacional.

Desde luego que cabe también la posibilidad de fa-
cilitar fondos en forma directa a los empresarios latino-
americanos. Tal es la solucién, no incompatible en ver-
dad con la anterior, a que se ha llegado en el proyecto
de corporacion financiera internacional que ha preparado
el Banco y que ha recibido tan buena acogida en csta
asamblea. Aparte de otras miras, en esa propuesta debe
destacarse el elemento de flexibilidad que se introduce
con respecto al sistema actual del Banco. Evidentemente,
se estan aprovechando las lecciones de la experiencia.
pues en esta materia es indispensable abrir nuevos cami-
nos que acaso no se habian previsto del todo cuando se
fundé el Banco. En el siglo xix se fué formando un siste-
ma muy eficaz de inversiones extranjeras en las activida-
des exportadoras de la periferia, asi como en el desarrollo
de los transportes y otros servicios que tienden al mejor
desenvolvimiento de aquéllas, pero no se habian dado en
gran escala las inversiones destinadas a satisfacer el con-
sumo interno de nuestros paises. Lste nuevo tipo de in-
versiones plantea problemas tanto en el ¢z industrial
como en el agricola, y es natu que t mecc iy
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afrontar un periodo previo de tanteos y errores antes de
encontrar las formulas més definitivas.

A%

Estas formas de satisfacer las necesidades de capital
podrian ser adccuado complemento a ciertas medidas pa-
ra combatir la inflacion. Acudir a la expansién inflacio-
naria para cubrir inversiones es, cn parte, la consecuen-
cia de la falta de aliorro o del mal aprovechamiento
de las posibilidades de ahorro. En esto ultimo es largo
también el camino a recorrer en nuestros paises. Pero
ello no basta: se requiere ¢l ahorro exterior para acele-
rar el ritmo de crecimiento o para mantenerlo sin mayo-
res trastornos inflacionarios, hasta que el crecimiento
del ingreso real permita reducir gradualmente su nece-
sidad. Por suerte, va desapareciendo la fe en las virtudes
de la inflacion. Hay paises de inflacién crénica en que
la capitalizacién es muy baja y la tasa de crecimiento
ccondémico por demds lento. Y cn los paises en que ha
tenido notorios efectos capitalizadores, la inflacién suele
ir acompanada de graves desigualdades en la distribucién
del ingreso. El objetivo final del desarrollo econémico
es mejorar perzistentemente el bicnestar mensurable de
los pueblos y atenuar en forma progresiva serias dispa-
ridades sociales. Es la tGnica {orma en que las masas
pueden adquirir clara conciencia de estos problemas e
interesarse genuinamente por una politica de desarrollo.
De otra manera podrian sobrevenir desajustes sociales
que interrumpan el proceso de desarrollo o lo hagan re-
troceder, desvaneciendo lo que se lubiera logrado con
ayuda de la inflacién. Este es uno de los problemas que
requieren imaginacién, audacia y sentido de responsabi-
lidad en nuestros estadistas y el firme apoyo de las orga-
nizaciones internacionales.

Las medidas antinflacionarias debieran formar parie
de una politica mas amplia de desarrollo, y esta politica
ha de traducirse en un programa. La insuficiencia de ca-
pital propio y la necesidad de aplicar debidamente el
capital extranjero para corregir y no agravar en el fu-
turo el desequilibrio exterior, son la justificacién princi-
pal de un programa. Pero no es la tinica. Una distribu-
cion razonable y adecuada de las inversiones tendera a
contrarrestar otros graves desajustes que se han presen-
tado en el desarrollo de los paises latinoamcricanos, y
permitirad al mismo tiempo un mejor aprovechamiento
del escaso capital. Mas ain, un buen programa, al for-
talecer la capacidad para absorber capitales extranjeros,
serd la mejor forma de conseguir la franca cooperacién
de los organismos financieros internacionales. Ls de es-
perar que el Banco, que ha preconizado con insistencia
la adopcidén de un programa de este tipo, pueda multipli-
car sus inversioncs y encauzar una mayor corriente de
capital de otras fuentes. acelerando asi el ritmo de des-

arrollo la América 1 ina.



CRONICA INTERNACIONAL

NACIONALIZACIONES EN INGLATERRA
Y FRANCIA

Por Alfredo LAGUNILLA INARRITU

SE ha dicho que las nacionalizaciones en Inglaterra y Francia son piezas importantes de la
reconstruccion econémica de ambos paises durante la actual postguerra. También se ha dicho que en la campafa entre
conservadores y laboristas durante el ltimo periodo electoral inglés los pro y contra de las nacionalizaciones no
fueron argumentos politicos decisivos en favor del triunfo conservador, lo que demuestra que las nacionalizaciones
son algo méas que argumentos electorales y pueden contarse entre log¢ fenémenos inherentes a la economia de

nuestro tiempo.

Tampoco resulta nuevo que un retorno al dinero débil
venga acompafiado de una accién de los poderes publi-
cos sobre las actividades de las empresas particulares;
la historia se encuentra pletérica de ejemplos interven-
cionistas en otras muchas épocas inflacionarias. Sabido
es que sblo el dinero fuerte contribuye a crear un am-
biente de concurrencia, crecimiento de la empresa privada
y derrota temporal del intervencionismo gubernamental
en el campo privado.

Pero lo més sorprendente es como en Inglaterra y
en Francia las nacionalizaciones han vuelto a encarnar en
un tipo de empresa con tradicién semi piblica: la cor-
poracién. Si nuestros abuelos legislaron para la com-
pania de derecho mercantil comin, de nuevo estamos
legislando nosotros para la corporacién privilegiada, es
decir, para aquel Organo cuyas actividades estin ampa-
radas por carta olorgada a la sonibra del poder piblico.

En Inglaterra, donde el derecho mercantil habia triun-
fado mas hondamente, las corporaciones supervivientes
se mantenian en el plano educativo, de higiene, etc.,
y no en el mercantil. Por ejemplo, existian corpora-
ciones como la Public Trustee (1906), Tithe Redemtion
Commission (1836), Air Registration Board {(1936), Me-
dical Research Council (1928), y otras sin relaciéon con
las actividades econémicas propiamente dichas. Pero ya
en 1908 se constituyé la primera corporacién sobre una
rama econdmica clave: The Port of London Authority,
la cual, como su nombre lo indica, abavcé el trafico
portuario londinense. En 1919 se constituyé la Electri-
city Commission y la Forestry Commission; en 1926
quedé organizada la British Broadcasting Corporation
y la Central Electricity Board; en 1928 la Racecourse
Betting Control Board, en 1933 la London Passenger
Transport Board y en 1935 la British Overseas Airways-
Corporation.
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L4 LEGISLACION NACIONALIZADORA DE 1945-50

La primera nacionalizacién de este periodo tuvo lugar
con The Bank of England Act, 1946. Fn ¢l mismo afio la
Coal Industry Nationalization Act englobaba toda la
industria ninera y otras actividades auxiliares; también
en 1946 queda establecida la Civil Aviation Act y sus tres
ramas de servicios, uno para el Reino Unido y los otros
para las rutas exteriores. The Transport Act fué apro-
bada en 1947, con la nacionalizacion de ferrocarriles,
canales, lioteles y restaurantes propiedad de las compa-
fifas, lo mismo que los servicios de la Corporacion Londi-
nense de Transportes (1933) ya antes citada. The Elec-
tricity Act de 1947 completé la nacionalizacidon eléctrica
comenzada en 1926. En 1948 la nacionalizacién inglesa
se enriquecio con The Gas Act, a la cual se transfirieron
todas las antiguas factorias de este producto. Otras cor-
poraciones complementarias se encargaron de agrupar la
planeacion en las ciudades, compensacién de terrenos a
personas y entidades afcctadas por la transferencia de
riqueza del sector privado al nacionalizado, expansion
econdmica en los territorios ultramarinos, asi como nego-
cios de importacién de algodén y cierlos alimentos. Cite-
mos los nombres de estas corporaciones complementarias,
como sigue: Country Planning Act (1947), Central Land
Board y The New Towns Act (1946), The Overseas Re-
sources Development Act (1948), The Overseas Food
Corporation y The Cotton Act (1947).

Por [in esta carrera de nacionalizaciones tuvo un
adecuado final con The Iron and Steel Act, 1949, agru-
pando el volumen de negocios sobre hierro y acero de
todo el pais.

Al margen de la nacionalizacién bancaria e indus-
trial de este periodo, también podemos contar las trans-
ferencias al sistema corporativo relacionadas con hospi-
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En la practica la intervencion ministerial es el hecho
concreto y algo mas tedrica la parlamentaria. El Parla-
mento suele tratar todos los problemas de importancia
publica; pero, en cambio, la accién ministerial es mas
estrecha y puede entrar en detalles, sin llegar a los mini-
mos de cada dia. Entre estas dos clases de intervenciones
siempre se aprecia un amplio sector de independencia
para planear los servicios, ajustar el personal, escoger la
mejor técnica y conducir las operaciones de la Corpora-
cién hacia el servicio del interés piiblico, sin excluir el
de la Corporacién misma.

Los ministros pueden consultarse entre si, acerca de
los problemas relacionados con las nacionalizaciones, a
fin de eliminar contradicciones entre las politicas indivi-
duales  cada corporacién, cuando tales politicas no se
ajusten al interés nacional. Sin embargo, los problemas
interministeriales estan todavia en los preliminares y se
tardara en encontrar normas claras de equilibrio perma-
nente entre la interferencia ministerial y la independencia
corporativa.

Todavia es mayor la indecision actual entre lo que
debe ser el control parlamentario y la independencia li-
mitada de las Corporaciones. En el orden dc las cuentas
administrativas de cada corporacién y la fiscalizacién
parlamentaria, tampoco la doctrina inglesa se encuentra
complelamente formada.

PrROBLEMAS DE TRADAJO

En cada ura de las industrias nacionalizadas debe
funcionar una junta consultiva para cuestiones de tra-
bajo. Las relaciones entre las corporaciones y las unio-
nes sindicales parecen haber mejorado donde los repre-
sentantes sindicales han tomado asiento en el Consejo
de la corporacién; pero tampoco esa coincidencia da fin
a los posibles conflictos entre las ramas nacionalizadas y
cus empleados.

La intensidad de los conflictos varia mucho entre
unas corporaciones y otras, pues mientras algunas de
estas inslituciones carecen practicamente de conflictos en
otras sc arrastra todavia una tradicién de luchas sociales
muy inteneas. Por ejemplo, en la industria carbonifera
las relaciones entre obreros y patronos fueron siempre
altamente agresivas; la corporacién que ha heredado
tales situaciones no ha podido todavia eliminarlas en el
terreno practico. En cambio, los trabajadores del ramo
de aviacién no se encuentran en las mismas condiciones
radicales que los mineros,

EL INTERES DE 1.0S CONSUMIDORES

La corporacién del carbén vino a ser en 1946 la mas
grande de las experiencias inglesas en materia de mouo-
polios. Estas dos caracteristicas: monopolio y macuitud,
se han repetido, a juicio de los tratadistas ingleses, para
las otras nacionalizaciones que siguieron a la del carbon,

Pero ;cuél es el interés del consumidor anle la mag-
nitud cxcepcional de estos monopolies engendrados por
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las nacionalizaciones? Ln los tiempos liberales la con-
currencia en los mercados suponia una garantia para
el consumidor. Ls cierto que, aun sin nacionalizaciones,
los viejos recursos competitivos se han evaporado den-
tro del capitalismo —el cual no es concurrente al estilo
clisico— pero los monopolios piiblicos ;atienden al inte-
rés del consumidor en la medida en que la antigua y
desaparecida competencia salvaguardaba ese mismo sa-
grado interés? Este ha sido un punto crucial en las polé-
micas inglesas en torno a la nacionalizacién. Por de
pronto, la legislacién nacionalizadora de Inglaterra in-
siste en salvaguardar el interés del consumidor: el Go-
bierno laborista reiter6 mucho en mantener abierta la
oportunidad de los consumidores dentro de las industrias
competitivas, como son los servicios de ferrocarriles y el
transporte por carretera, asi como entre la electricidad
y el gas. Para el laborismo inglés la nacionalizacion
significa tanto como “la comunidad real de los intereses
entre productores y consumidores”. En cnanto a la efi-
cacia que posean las corporaciones para atender al con-
sumidor, sin detrimento del productor, no hay que per-
der de vista un rasgo de la letra que es propio de las
nacionalizaciones inglesas: cada corporacién dispone de
un Consejo de consumidores con funciones de control
sobre aquellas medidas que tomen las corporaciones de
cardcter lesivo para el sector consumidor. Y en este
punto, los ingleses, positivos ante todo, han considerado
que la intervencién muy activa de los consnmidores podia
conducir mas a entorpecer que a facilitar la marcha de
las corporaciones “primerizas”, razén por la cual los
Consejos de consumidores avanzan muy prudentemente
en su desarrollo.

PRECIOS, EFICACIA E INVESTIGACION

Las nacionalizaciones se estiman que cslan basadas
en estos dos principios: 1) Las corporaciones no deben
rcalizar ni pérdidas ni beneficios, una vez deducidos los
costos del capital, y 2) Los precios quc se establezcan
por los diferentes servicios deben corresponder a los
costos relativos. Una corporacién no debe presentar ni
pérdidas ni beneficios cuando los precios pagados por los
usuarios cubren los costos y permiten la expansién nor-
mal de la industria nacionalizada. Fsta regla contable
tiene, a juicio de los criticos, ciertas desventajas. Por
ejemplo, el gobierno inglés ha podido comprar los ferro-
carriles por un valor mayor del verdadero y ello ponerse
de manifiesto ante la competencia que el transporte por
carretera hace a los ferrocarriles. En esle caso el creci-
miento de los ferrocarriles debe reducirse en favor del
transporte por carretera; pero los ferrocarriles tendran
pérdida i los precios de este servicio no pueden redu-
cirse también.

Respecto a la eficacia, mucho se ha discutido si las
industrias nacionalizadas, que no precisan repartir divi-
dendos a propielarios individuales, se encuentran en me-
jores condiciones que las empresas privadas para alean-
zar costos mas bajos. Las industrias nacionalizadas tam-
ctubre de 1
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poco precisan pagar gigantescas sumas por propaganda,
ni costosos y numerosos conscjos de administracion y
otros gastos derivados de la condicion competitiva de
toda industria privada. Sin embargo, el peligro de una
inflacién de salarios y el de una baja de los rendimien-
tos de obreros y empleados siempre es un peligro latente,

El gobierno laborista demostré un gran interés por
el aumento de la investigacién cientifica. La concentra-
cién de medios para investigar en manos de grandes cor-
poraciones ha dado por resultado un incremento notable
en los frutos de la investigacién cientifica y tecnolégica.
En este punto Inglaterra ha seguido un método diferente
al norteamericano, ya que en Estados Unidos la inves
tigacién cientifica se lleva a cabo por universidades y
empresas industriales sin marchamo oficial completo, El
tiempo ha de indicar, sin tardar mucho, cual de estos
dos métodos es permanentemente el mejor.

NACIONALIZACIONES EN FFRANCIA

La nacionalizacion estaba mis aclimatada en Francia
que en Inglaterra, no solo por los tradicionales mono-
polios del tabaco, fosforos, nitrégeno y polasa, sino tam-
bién en el campo de los ferrocarriles, la electricidad y
la aviacion.

El gran programa de nacionalizaciones para la post-
guerra actual fué rcdactado en 1944 por el Consejo deo
Resistencia Nacional. Terminada la guerra las minas
de carbén del Norte de Francia y Paso de Calais fueron
nacionalizadas en diciembre de 1944 y octubre de 1945.
En 1946 toda la industria carbonifera fué nacionalizada,
con algunas excepciones. En el mismo afio quedé nacio-
nalizada la industria del gas y la electricidad, no sélo en
Francia sino en Argelia y las colonias, también con algu-
nas pequeilas excepciones. En 1945, el Banco de Francia
y cuatro grandes bancos privados fueron nacionalizados:
el Crédit Lyonneis, la Société Générale, el Comptoir d’Es-
compte y la Banque Nationale pour le Commerce et
U'Industrie. El resto de la banca quedd sometida a los
érganos fiscalizadores del Estado, sobre todo la llamada
banque d’affaires que maneja grandes capitales.

Francia ha nacionalizado una gran parte de su in-
dustria del seguro. En el verano de 1945 las acciones
de ciertas compaiiias de aviacion fueron compradas y
fusionadas las empresas adquiridas. La mas grande com-
pafiia de motores de aviacién (Société Anonyme des Mo-
teurs Gnéhe-Rhine) pasé a poder del Estado con otro
nombre, y lo mismo acontecié con la Renault, construe-
tora de motores de automéviles. La Berliet y otras em-
presas de publicaciones entraron en el campo de las na-
cionalizaciones francesas.
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La participacién estatal en compaiiias mixtas es muy
amplia: unas 40 compafiias se hallan incluidas en este
grupo, comprendiendo cines, radio, petréleo, productos
quimicos, marina mercante, investigacion industrial, na-
vegacion por canales, lhoteles, cables marinos, etc.

DIFERENCIAS ENTRE AMBAS NACIONALIZACIONES

La legislacién inglesa ha demostrado mayores tenden-
cias monopolizadoras que la francesa. En Francia abun-
dan los ejemplos de compaiiias mixtas; los casos de ex-
cepcién son abundantes; en tanto que en Inglaterra las
nacionalizaciones abarcan, por ejemplo, en el caso de
los transportes, lLasta los hoteles y servicios de yates, etc.

En cuanto a organizacion, ni ingleses ni franceses han
aceptado de plano el concepto étatisation; en ambos casos
se adoptd la Corporacion como mds independiente y fle-
xible. En Francia el equivalente a la Corporation inglesa
ha sido el Etablissement public a caractére industriel et
commercial.

El contraste mayor entre ambas nacionalizaciones re-
side en los métodos de gobierno de las industrias. En
Inglaterra el Ministro del ramo nombra los consejeros
(con la indicada excepcién del Banco de Inglaterra)
mientras que en Francia los Consejos se integran por
representantes del Estado, de los empleados y los consu-
midores. Los Consejos ingleses son mas flexibles en ni-
mero y los miembros del Parlamento estin excluidos;
asi como, en teoria, los representantes obreros no son
consejeros como tales obreros de la empresa, sino por
decisién ministerial.

LA TELA DE PENELOPE

Nacionalizar y desnacionalizar ha sido un vaivén his-
térico bastante conocido en la economia de los pueblos.
Ahora bien, nacionalizar y desnacionalizar en el curso
de diez a veinte aflos...; jeso nunca se ha visto! De ahi
que al presentar el actual Gobierno conservador inglés
un proyecto de desnacionalizacién para la industria del
hierro y el acero, inclusive muchos conservadores se
muestran renuentes a creer que esta industria clave pue-
da ser reintegrada a los negocios privados de donde
procedia.

Las nacionalizaciones ocurren, no porque se haya
hecho bien o mal la operacion, ni a causa de mayor o
menor influencia politica, aungue esta influencia es nece-
saria, sino cuando el mercado de capital privado ha
perdido su antiguo vigor para continuar a ritmo acele-
redo la funcion de invertir mucho para mantener alto
el empleo.



cumenuiu eATERIOR DE MEXICO 1946-1951

DISTRIBUCION Y COMPOSICION ECONOMICA

EL sexenio de la Administracién Alemén ha llevado al comercio exterior mexicano a un pie
de mayor seguridad como consecuencia de la recuperacién producida en nuestro intcrcambio con los paises de Euro-
pa Occidental y, particularmente, en las exportaciones, con la colocacién de importantes cantidades de manufacturas
mexicanas en los paises de Medio Oriente y de Africa Occidental. Esta mejor posicién en cuanto a los mercados abas-
tecedores y compradores ha resultado, en parte, de la natural recuperacién de los antiguos canales de intercambio
dominantes antes de la ltima guerra, y cn parte, por la direccién impresa a nuestra politica de comercio exteriox

durante el periodo de referencia.

Por otro lado, la composiciéon econémica de nuestro
comercio exterior se ha afirmado en su significacion pro-
ductiva en cuanto a las importaciones, y ha mantenido
la intervencion todavia cuantiosa de las mnaterias primas
de todo origen, pero con la concurrencia de importantes
articulos mexicanos manufacturados, de alta densidad eco-
noémica, en las exportaciones, al mismo tiempo que ha
disminuido la participacién de las ventas de alimentos,
debido al ensanchaimniento progresivo del mercado do-
méstico.

DISTRIBUCION DE LAS EXPORTACIONES

En 1946 las exportaciones de México, que montaron a
2.650,091 toneladas para Estados Unidos, 352,015 tone-
ladas para los demas paises del Continente Americano,
100,446 toneladas para Europa y 31,010 toneladas para
otros continentes (Asia, Africa y Oceania), se elevaron
en su conjunto a 3.133,562 toneladas. Estados Unidos
tomd, pues, en dicho afio el 84.6%, los demas paises de
América el 11.2%; Europa 3.2% vy el 1% fué para los

otros continentes.

Esta posiciéon dominante de Estados Unidos de N. A.,
habia venido acentuindose desde los afios de la primera
postguerra, como consecuencia de un conjunto de facto-
res econémicos, geograficos y financieros. Era de pre-
sumir que la segunda guerra mundial conduciria a exa-
gerar aln més esa posicion dominante. El afio 1947
parecié confirmar esa presuncion, porque México le en-
vi6 un total de 2.795,102 toneladas que montaban al
88.5% del volumen total. Sin embargo, mejoré al mismo
tiempo el volumen de mercancias que se destinaron a los
paises europeos, que ascendié a 170,951 toneladas corres-
pondiente a 5.49% del total. Pero la mejor posicién de
los paises europeos como destino de nuestras mercancias,
fué en este afio a expensas de los envios a los demas
paises americanos, los cuales recibieron 179,632 tone-
ladas o sblo el 5.7% del tonelaje total de la exportacion.

Pero el incremento que anotamos de las ventas a los
Estados Unidos en 1947, 1o fué un hecho que obedeciera
a causas fundamentales y que determinaran una tenden-
cia en nuestro comercio exterior. La posicién financiera
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de los Estados Unidos, su méas rapida reconversién a la
producién de paz, que inici6 con alto ritmo de actividad,
y sus programas de ayuda a los paises devastados por la
guerra, explican el aumento de los envios a los Estados
Unidos, con el consiguiente incremento de participacién.

Mas en 1948 y en adelante, los voliimenes adquieren
niveles de relativa estabilidad, con tendencias al incre-
mento anual en la participacion norteamericana, la que
en todo caso es considerablemente inferior a la regis-
trada en 1947. Asi, en 1948 el envio de 4.165,341 tone-
ladas a los Estados Unidos, absorbid el 69.3¢% del volu-
men total exportado y, al mismo tiempo, los demas paises
del Continente elevaron al triple el volumen de sus com-
pras. Recibieron 903,026 toneladas, que representaron
el 15.1% del total. También los paises europeos tripli-
caron su participacién en el volumen y las 880,000 tonela-
das que recibieron fueron el 14.6% de la exportacién
total. Si se compara el tonelaje enviado a Europa en
este afio, con el que se le remitié en 1946, se ve que fué
7 veces y tres cuartos mas alto que en el afo inicial de
nuestro analisis.

En 1949 la exportacion mexicana creci6 relativamente
mas en la parte destinada a los Estados Unidos, ya que
fué ésta el 71.9% por 3.026,601 toneladas. Aunque esta
cifra fué inferior a la que se le envié en 1948, repre-
senté sin embargo una cuota mayor del total, pues éste
s6lo fué de 4.207,527 toneladas en vez de 6.007,845 de
1948. Sin embargo, la menor exportacion de mas de
1.800,000 toneladas no significa una anomalia en cuanto
a las exportaciones mismas, porque el crecimiento extra-
ordinario de volumen en 1948 correspondié a ventas
inusitadas de petréleo y sus derivados, por Pemex; de
modo que todos los renglones que componen la lista
de exportaciones tipicas mexicanas tuvieron en 1949,
como en 1948, niveles normales de exportacion. Por
otro lado, los demads paises americanos disminuyeron el
volumen de sus compras y perdieron 3 puntos en la cuota
que las mismas representaron en el total de las ventas
de nuestro pais. Les enviamos 507,670 toneladas que
montaron al 12.19%. En cambio Europa tomé el 14.29%
(s6lo 4 fracciones de punto menos que el afio anterior)
en el volumen de 599,125 toneladas.
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pecto a las compras de hule crudo, estafio, especias y
lana, para mencionar sélo los principales.

En cambio, Europa, que por las circunstancias bélicas
interrumpiera sus comunicaciones comerciales con los
paises de ultramar, imposibilitada de producir para satis-
facer la demanda de sus antiguos clientes en América
Latina, inicia la recuperacién de sus industrias y conse-
cuentemente de su comercio exterior, con la ayuda del
Programa de Cooperacién Econémica para Europa, finan-
ciado por los Estados Unidos, En 1946 el conjunto de
los paises europeos exporté a México 88,337 toneladas,
en un esfuerzo extraordinario por adquirir en retorno
divisas convertibles y cantidades de materias primas nece-
sarias para sus industrias. Esta posicién de la importa-
cién mexicana desde el Viejo Continente apenas monté
al 3.8% del volumen total de nuestras compras en to-
do el mundo.

En el siguiente afio, 1947, nuestras importaciones
desde Europa ascienden a 91,017 toncladas, mejorando
su participaciéon en el total con 2 fracciones de punto;
pero en 1948 el volumen total de las importaciones mexi-
canas, al mismo tiempo que se contrajo considerable-
mente (descendio de 2.3 millones de toneladas a sélo
poco mas de 2 millones) tomé una mayor proporcién
de los Estados Unidos, cosa que ocurrié a expensas de
los abastecimientos de origen europeo, los que en este
afio se redujeron a 68,688 toneladas, que representaron
solo el 3.4% del volumen importado.

El afo 1949 fué, como el anterior, de una conside-
rable reduccién de las compras mexicanas a todo el
mundo, descendiendo todavia mas que en 1948. Monté
a 1.954,883 toneladas, d¢ cuyo total adquirimos en Esta-
dos Unidos el 90.9% y el 5.1% en los demas paises
americanos. De modo que las 66,314 toneladas que im-
portamos desde Europa sélo fueron las dos terceras par-
tes del volumen que le compramos en 1946. Su parti-
cipacién en el conjunto de 1949 se mantuvo en el 3.4%.

Pero 1950 y 1951 presentan ya una franca recupe-
racién, como consecuencia de la actividad desplegada por
misiones econdmicas que llegaron a México enviadas
por diversos paises de Europa y particularmente por la
Misién Econémica Mexicana que concerté diversos con.
venios de pagos y tratados comerciales con los mas im-
portantes proveedores europeos.

El volumen de nuestro intercambio con el Viejo Con-
tinente habia encontrado hasta entonces el mayor obs-
taculo a su desarrollo en la aguda escasez de dolares
que padecian dichos paises. Las naciones europeas ha-
bian puesto en marcha el mecanismo de la Unién de
Pagos Furopea que mejoraba su posicién no solamente
en el comercio intraeuropeo, sino, también, en el mun-
dial y que contrarrestaria los efectos de la menor ayuda
que en dolares suministraba hasta entonces los Estados
Unidos. En estas circunstancias, pues, las gestiones reali-
zadas con éxito por la Misién Econémica Mexicana faci-
litaron las operaciones de exportacion e importacién
entre México y Europa.
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Fué asi como en 1950 se casi triplicé cl volumen de
mercancias que importamos desde Europa, en compara-
ci6én con el tonelaje que adquirimos en 1949. Las 167,853
toneladas que compramos en 1950 representaron también
un incremento del 909 con respecto al volumen de nues-
tra importacién cn 1946, La cifra, dentro del total de
2.3 millones de toneladas que México adquirié en todo
el mundo, elevo la participacién de Europa al 7.2%.

EXPORTACION DE MEXICO POR CONTINENTES EN 193l

AFRICA AFRICA
20.0 12.2

;AMEF(ICA
% 4 866.7,

VALOR VOLUMEN
MILLONES DE PESOS MILES DE TONELADAS
TOTAL: 5,446.9 TOTAL 55,2258

Esta mejor posicién se acentud, afianzandose, en 1951,
En este afio nuestras compras tuvieron un volumen total
de 334,733 toneladas para las mercancias adquiridas en
Europa, lo que significé casi 5 veces mas el volumen
que le compramos en 1949 y dos veces y dos tercios mas
que el volumen adquirido en 1946 en dicho Continente.
La posicién de Europa alcanzé entonces el 8.6% del total
de las importaciones.

Su CcOMPOSICION

Como en el caso de nuestras exportaciones, la com-
posicién econémica de nuestras compras se ha mantenido
la misma durante el periodo de 1946-51 aunque con
movimientos significativos desde el punto de vista de la
economia mexicana. Nuestro pais, desde que se establecio
firmemente el imnpulso industrializador, ha procurado, a
través de una adecuada politica econémica y comercial,
promover el incremento del capital fijo de la nacién en
la forma de modernizaciéon y renovacién de las indus-
irias existentes en el pais; la mecanizacién de la agri-
cultura, la adquisicién de equipo para mejores mnétodos
de explotacion y el establecimiento de nuevas industrias.
Esta direccién de la politica econémica mexicana ha
hecho que las importaciones tengan un caracter altamente
productivo, al punto que las dos terceras partes del volu-
men total estin formadas por compras de bienes de in-
versién y de materias primas industriales, mientras que
s6lo la tercera parte restante corresponde a bienes de
consumo; articulos alimenticios y bienes de uso y con-
sumo durable.

8]
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PLAN DE DESARROLLO ECONOMICO

Una de las principales conclusiones a
que han llegado los expertos del Banco
Internacional de Reconstruccion y Fomento,
de la Nacional Financiera y del Banco de
México, en el estudio que han claborado
sobre el desarrollo econdémico de nuestro
pais y sobre su capacidad para absorber
capital del exterior, es la siguiente:

“Ha llegado ¢l momento de que México
considere como un todo orgénico, el pro-
blema de su desarrollo econémico y deje
de abordarlo fragmentariamente, tratando
cada proyecto por separado. Esto no sig-
nifica que deba imponerse un plan rigido
del gne no hay desviacién posible. Por el
contrario, es importante que los cambios
en la situacién nundial o en las necesi-
dades interiores se reflejen prontamente en
la politica econémica”.

CRECIMIENTO SIN PRECEDENTES

Los mencionados expertos han estudiado
el ingreso nacional, la agricultura, la gana-
deria, la silvicultura, la pesca, la mineria,
el petréleo, la energia eléctrica, los trans-
portes, las finanzas piblicas, la balanza de
pagos, etc. Estos estudios arrojan conclu-
siones como las siguientes:

1l.—Entre 1939 y 1950, México tuvo un
crecimiento econdmico sin precedentes. La
capacidad productiva del pais aumenté de
manera considerable y, salvo en la mine-
ria, en todos los ramos de la economia se
registraron fuertes incrementos. La impor-
tacion de bienes de capital, pagados con
un creciente volumen de exportaciones, a
precios favorables, senté las bases de la
industrializacién. Este adelanto no se hizo
a expensas de la produccién agricola de
México, que aumentd de manera conside-
rable. Al mismo tiempo que la agricultura
v la industria crecian, la industria petro-
lera, la de energia cléctrica y las carrete-
ras progresaban de manera excepcional.

2—Aunque la iniciativa privada ha des-
empefiado un papel importante, no cabe
duda de que el gobierno federal, a través
de su politica econémica y de sus inver-
siones, ha marcado ¢l ritmo y la direccién
del desarrollo econémico. El desarrollo se
llevé a eabo con escasos recursos vy en
medio de dificultades técnicas. En el futu-
ro, frente a un volumen de ahorros dificil
de aumentar, las inversiones ofreceran ren-
dimientos menores.

3—Un resultado de la nueva situacion
—Ia que siguié a la segunda Guerra Mun-

dial—fué el aumento de las inversiones
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hechas en transportes, comunicaciones vy
energia eléctrica. Estas inversiones no bas-
taron, a pesar de su magnitud, para aliviar
la situacién de los ferrocarriles ni para

eliminar la escasez de la energia elécetrica.
CONSERVACION DE LOS RECUHSOS

Otras cuatro conclusiones del menciona-
do estudio de los expertos del BIRF, de la
NF y del BdeMl, son:

1) En el futuro, México requerird gas-
tos mayores de capital para fomentar y
conservar los recursos naturales, mas explo-
raciones mineras y petroleras, a efecto de
elevar el nivel de las reservas. Aun cuando
todavia hay grandes posibilidades de cons-
truir obras de riego y plantas hidraulicas
para la generacion de energia eléctrica.
los mejores sitios ya se han utilizado y el
futuro desarrollo tenderd a ser mds costoso.
El gobierno se muestra cada vez mads inte-
resado en la reforestacién y en la conser-
vacién del suelo, y es indudable que los
gastos destinados a estos fines, pronto
aumentarén.

2) En 1950, la construccién privada no
92 habia recuperado aiin del descenso que
comenzé a sufrir en 1947. La inversion
en edificios publicos también fué baja.
Cada dia resulta mas dificil subordinar
la demanda de viviendas baratas, hospita-
les y escuelas al desarrollo econdémico y
seguramente en la préxima década se ten-
dran que hacer mayores gastos con estos
fines.

3) Todo nuevo aumento de la tasa de
crecimiento de la poblacidn exigira mayor
inversién, para mantener en el nivel ante-
rior el incremento del ingreso per capita.
Probablemente la tasa de mortalidad sc-
guira hajando, aun cuando no con la misma
velocidad que entre 1940-1950. Una baja
de la tasa de natalidad (3.1% calculada
para 1956) podria contrarrestar el efecto
de la tasa decreciente de mortalidad sobre
¢l ingreso per capita, aunque no hay in-
dicios de probabilidad de que se opere
tal cambio.

4) Mediante una politiea impositiva, en-
caminada a incrementar los ahorros publi-
cos, sin lesionar el espiritu de empresa,
se podrian contrarrestar las consecuencias
de un posible estancamiento de los ahorros
privados. Hay amplias posibilidades para
esta politica, dados la desigual distribueién
del ingreso y los reducidos impuestos sobre
¢l ingreso y la propiedad. Las medidas
nodrian desalentar las

ijo y otras inversiones

fiseales también
construcciones de

productivas, y podrian reducir al mi-
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nimo los efectos del proceso de inversion.
que favorece la inflacion y debilita la esta-
bilidad de la balanza de pagos. Sin em-
bargo, estando como estan por ahora los
ahorros cerca de su limite maximo, es
probable que ni siquiera una politica fiscal
adecuada eleve sustancialmente la tasa co-
rriente de los mismos durante los proximos
anos.

I.A BALANZA DE PAGOS

Es posible resumir en los siguientes pun-
tos el resultado de las investigaciones reali-
zadas sobre la realidad econdémica del pais:

1) La necesidad de aumentar la inver-
sion podria limitarse evitando errores en la
planeacién y la ejecucidn. Los rendimien-
tos de las inversiones hechas en obras de
riego se redujeron por el rezago que hubo
en la construccion de canales de distri-
bucién y otros trabajos complementarios y
por la falta de medidas para introducir
mejores métodos de cultivo. Las obras por-
tuarias costosas fueron de poca utilidad,
debido a la deficiente comunicacion de los
puertos con sus dreas econdmicas de tierra
adentro: y la lenta construcciéon de cami-
nos alimentadores impidié que las carre-
teras y los ferrocarriles prestaran la maxi-
ma utilidad.

2) En los préximos 10 afos, los incre-
mentos que en la produccién originen estas
inversiones habrdn de contrarrestar en par-
te los reducidos rendimientos que se espera
de otros campos de inversién., Con inver-
siones relativamente pequenas que se hicie-
ron en obras complementarias, se podria
contribuir en mucho al aumento de la pro-
duceion.

3) En los proximos afos sera preciso
depender en mayor medida del financia-
miento exterior, pero no es probable que
la inversién privada extranjera desempefie
en los proximos diez afios un papel mas
importante que en el periodo de 1939-50.
En consecuencia, el incremento principal
de los recursos financieros del exterior ten-
drd que venir de los créditos que reciba
el gobierno.

4) Desde diversos puntes de vista, la
perspectiva de la Dbalanza de pagos es
halagiiena. Kl servicio de la deuda exte-
rior de México es bajo, en relacion con
los ingresos corrientes de divisas, y la
balanza de pagos se eacuentra bien ajus-
tada para hacer frente a los cambios que
hava en la deuda cxterior existente. A

I estos factores favorables, debe con-
s que la balanza de pagos sera su-
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el sorge y el frijol de soya. Estos dos
ultimos se producen comercialmente por
primera vez en la historia de México”.

GANADERIA Y AVICULTURA

El “New York Times”

mando:

contintia afir-

“Ahora la Fundacién extenderd sus acti-
vidades a los campos de la produccién
ganadera y avicola. Este programa se de-
moré siete afios, hasta que fué eliminada
la epizootia de fiebre aftosa. Aliora puede
seguir adelante. Lo que todo esto signi-
fica, por supuesto, es que México tendra
mas viveres y probablemente mas baratos
y que podré deshacerse de trabajadores
para que los absorban las industrias, Es-
tos resultados no se han obtenido exclu-
sivamente con los délares de la Rockefeller,
mds las partidas presupuestales de México.
Se necesitaron los délares, pero todavia
mds importantes fueron la capacidad y los
conocimientos técnicos de los investigado-
res en los campos mexicano y norteameri-
cano, por igual. Tal vez el nivel de vida
de México pueda ser elevado, dentro de
ungs cuantos afios, mis que en cualquiera
otra de las varias generaciones anterio-
res”.

INVERSIONES EN IRRIGACION

México ha invertido la cuantiosa suma
de 4 mil millones de pesos en obras de
irrigacién. La actual administracién del
Presidente Aleman utilizé 1,500 millones
de pesos en cstas realizaciones hidrauli-
cas, de los cuales 100 millones se invir-
tieron en el presente aiio.

Estas cifras fueron proporcionadas a los
periodistas por el Ing. Adolfo Orive Alba,
Secretario de Recursos Hidraulicos, durante
una conferencia de prensa, en el curso de
la cual también afirmé que en México
han sido ya realizadas las obras de riego
plancadas y que los actuales trabajos tien-
den a hacer mas fructifera la cuantiosa
inversion, puesto que al iniciarse este gi-
gantesco programa fueron cavados canales
en tierra floja, en los cuales, por filtra-
¢ién, se pierden muchos miles de metros
ctibicos de agua. )

AHORRAR UN METRO CUBICO

El Ingeniero Orive Alba sefialé el hecho
de que no estd lejano el dia en que, al
igual que paises que han realizado impor-
tantes obras hidraulicas, como Lstados Uni-
dos, Rusia, Francia, Ttalia, India, nuestro
pais se vea en la neccesidad de revestir los
canales de riego. El Secretario dijo, como
ejemplo, que si México invierte 1,500 mi-
lloncs de pesos para la realizacién de obras
hidrdulicas, el rendimiento aprovechable
equivale apenas al gasto de 800 mil pesos,
ya que la mayor parte del agua captada
se filtra en la tierra, sin provecho para
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nadie, Expresé que cada metro de agua
que se ahorra es una porcién mids de
terreno que se abre al cultivo. '

PoLITICA FINANCIERA

Segiin el Lic. Ramdn Beteta, Secretario
de Haeienda y Crédito Pablico, los ingre-
sos obtenidos por el gobierno federal en los
ultimos tres afios han registrado niveles
maximos, habiendo arrojado resultados su-
peravitarios los ejercicios presupuestales en
los mismos periodos, y se espera que del
saldo del presente afio resulte una situa-
cién financiera superior a los afios ante-
riores.

De los tres ultimos ejercicios fiscales,
se desprende que los ingresos han sido:

Millones de pesos

1949 oo 3,902.1
1950 ...l ..o 36408
1951 oo 4,683.9

Deducidos los subsidios virtuales, el mon-
to de los ingresos en los mismos afos se
reduce a 3,535.5 millones de pesos, 3,262.5
millones y 4,358.2 millones,
mente,

respectiva-

Por lo que se refiere a los egresos, han
sido:

Millones de pesos

1949 oot 3,500.5
1950 ...l caaees 3,085.0
1951 ..... ceereeeaes.. 40445

Del cjercicio de estos tres afios se han
obtenido superdvit que reflejan la salud
de las finanzas nacionales:

Millones de pesos

1949 oo, 110.0
1950 ..o 304
1951 ... vt cieaes 4670

LA PRESA MAS GRANDE

Il Presidente de la Republica, Lic. Mi-
guel Alemén, inauguré el 16 del presente
mes la Presa Alvaro Obregdn, en el Estado
de Sonora, dando agua a 220 mil heeta-
reas de wmagnificas tierras cultivables. La
prensa nacional ha destacado este hecho,
afirmando orgullosamente que México dis-
pone va de las dos presas mis grandes
de América Latina, La capacidad de esta
presa es de 3 mil millones de metros ctbi-
cos de agua de riego, igualindola sélo la
Presa Lazaro Cardenas, en El Palmito, Du-
rango.

IXl costo de la obra ha sido de 150 mi-
llones de pesos y la construceién se inicid
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hace 5 afos. Una idea de la magnitud
de la presa se tiene en la longitud de la
cortina, o sea el muro de contencién de
las aguas: 1,460 metros. La capacidad
de almacenamiento se puede comparar con
la bahia de Acapulco, multiplicada por
diez. Ademas de la presa, se inauguraron
los canales de distribucién del agua, el
principal de los cuales tuvo que construirse
perforando enormes rocas y pasando por lar-
gos tineles y grandes sifones, hasta llcgar
a los campos de cultivo,

CARACTERES DE LA OBRA

La nueva presa no sélo servird para
regar campos, sino también para controlar
las avenidas del rio Yaqui, protegiendo las
regiones contra las inundaciones, en las
zonas bajas del rio. Retendrd el azolve,
dsearrollard la fauna acudtica y generard
96 millones de kilovatios anuales con la
planta hidroeléctrica que se instalard, per-
mitiendo la electrificacién de gran parte
del Estado de Sonora.

Bonos PARA LA PANAMERICANA

Con fecha 22 de este mes, se aprobé en
principio el plan propuesto por el Lic, Ma-
nuel Palavicini, Presidente de la Comisién
Nacional Bancaria, para el financiamiento
de los tramos faltantes de la carretera Pan-
americana.

En la Secretaria de Comunicaciones se
reunieron los miembros de la Comisién In-
ternacional que estudia el proyecto, bajo
la presidencia del ingeniero Vicente Cortés
Herrera. En esta oportunidad el Lic. Pala-
vicini explicé con todo detalle el alcance
del proyecto formulado, en el que se pro-
pone la emisién de bonos con garantia dc
impuestos, tasas, etc., por cada pais inte-
resado.

Los bonos para las ohras se emitirian al
plazo de 15 afos, con amortizaciones semes-
trales a partir del tercer afio y serian en-
tregados al Baneo Mundial para que este
organismo efectuara emisiones propias. El
proyecto prevé que cada gobierno seria res-
ponsable ante el Banco Internacional de
Reconstruceién y Fomento para el caso
de cambios en el valor de la moneda.

El Lic. Palavicini explicé que este sis-
tema tendria la ventaja de facilitar ! fi-
nanciamiento de la parte que a cada pais
le corresponde aportar y dejaria subsistente
la cooperacién que ha venido prestando el
gobierno de los Estados Unidos de Norte-
américa. Agregé que aun cuando no se
habia hecho consulta al Banco Mundial,
evidentemente ¢l tipo de operacién que se
le proponia es de las que tal institucién estd
en condiciones de financiar y constituye
uno de los objetivos para los cuales fué
creada.
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Porciento de

Aumento del

MATERIAS PRIMAS

Consumo de

Abastecedores Latinoamericanos
en 1951

E. U. 1950/1975.

Todos los combustibles minerales .... 97
Petroleo y gas natural .............. 109
Todos los demas minerales no meta-

licos wveveviveieniiiniinnnen.. 133
Espatoflior ......ovuvtnt. e . 187
Roca tostada y potasa ............... 150
Azufre y piritas ......ov i, 110

Colombia, México, Venezuela.

México.
Meéxico.

Chile, Colombia, México, Pert.

Sobre la base de estos célculos, las im-
portaciones de materias primas, excluyendo
los alimentos y el oro, deberdn triplicarse
en los proximos 25 afios.

El cre ento proyectado en el consumo
de materias primas de Estados Unidos varia
grandemente, desde una baja de 18% en
combustibles dc madera hasta un alza de
18 veces en el magnesio. Los aumentos
niayores se encuentran en los minerales y
en los metales para aleaciones (cromo, mo-
libdeno, niquel y tungsteno). Abajo apa-
recen las proyecciones de la Comisién Paley
del crecimiento del consumo de Estados
Unidos en los siguientes 25 afios de mate-
rias primas basicas producidas en América
Latina.

{En miles de millones de doélares de 1935-39)

Produccion Consumo Superivit o
ASOS Doméstica Doméstico Déficit
1900 3.8 3.3 + 15%
1950 8.6 9.5 — 9
1975 12.6 15.6 — 20

EXPANSION MUNDIAL

El consumo en el resto del mundo libre
aumentara también de manera que una
gran expansién de la produccién de mate-
rizles en los paises libres, fuera de los Es-
tados Unidos, serd necesaria en 1975 para
satisfacer: 1).—Sus propios requerimientos
y, 2).—Las crecientes necesidades de im-
portacién de Estados Unidos,

El informe subraya el hecho de que sus
proyecciones estan basadas en el supuesto
explicito de que los precios relativos de las
materias primas permanezcan al mismo ni-
vel que a principios de 1950.

Si los precios varian, como es seguro que
lo Lagan, algunas materias seran sustituidas
por otras. Ademas, el rapido e imprevisible
progreso de la tecnologia es seguro que pro-
voque cambios fundamentales en el uso de
los materiales.

A pesar de estas limitaciones, las estima:
ciones de la Comisién Paley hacen hinecapié
en estos hechos hasicos:

1).—La economia de Estados Unidos
muestra fuertes caracteristicas de crecimien-
to: la produccién total deberd ser por leo
menos el doble en los proximos 25 afnos, si
continlia sus tendencias pasadas.
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2).—El abastecimiento de Estados Unidos
de muchas materias primas se esta agotan-
do o haciéndose muy costoso.

3).—En consecuencia, los Estados Unidos
deben recurrir en forma creciente a otras
naciones para obtener materias primas.

OPORTUNIDAD PARA AMERICA LATINA

América Latina tiene muchas de las ma-
terias primas que necesitan los Estados
Unidos. Para citar algunos ejemplos im-
portantes:

Las minas Ragras del Perti contienen loe
depésitos de vanadio mas grandes del mun-
do; el Brasil abastece la totalidad de laa
importaciones de Estados Unidos de crista-
les de cuarzo; Venezuela aporta la mayor
parte dc las importacioncs de petréleo cru-
do; México ofrece cobre, plomo, zinc, gra-
fito — ~ntimonio; Chile es una importante
fuen.. _e cobre, nitrato y mineral de hierro.

Por otra parte, América Latina abastece
una proporcién importante de las importa-
ciones de Estados Unidos de otros minera-
les, y de café, azicar, lana, quebracho, cue-
ros y fibras para cuerdas.

TENDENCIAS DE LA PRODUCCION

Varios metales y minerales producidos en
América Latina muestran tendencias de cre-
cimiento real a partir de 1929. La produc-
cion de mineral de hierro alcanzé un nuevo
maximo el aflo pasado hasta casi triplicar el
volumen de 1929. La produccién de mine-
ral de zinc aumenté 70% sobre 1929. Sin
embargo, la produccién de cobre, estafio y
manganeso no muestra una tendencia de
crecimiento a largo plazo.

La produccién de cobre durante el ano
pasado aumenté a 499,000 toneladas métri-
cas, 5% sobre 1950, pero solaniente 3% mas
que la produccién de 1929. La produccién
cliilena es ahora 17% mayor que en 1929,
pero la produccién en México y Pertt ha
descendido. La produccién de estafio, casi
toda en Bolivia, ascendid sclamente a 34,000
toneladas métricas en 1951, es decir 13,000
toneladas menos que en 1929,

La produccién de mineral de manganeso
en 1951 llegé a 357,000 toneladas, o sea
11% sobre 1929, pero 209 bajo 1938. La
disminucién de la produccién del Brasil ha
sido contrarrestada por la produccidén cre-
ciente en Cuba y México.
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La produccién de plomo en 1951 ascendid
a 372,000 toneladas métricas, esto es, 4%
bajo 1938, pero 28% sobre 1929.

A través del desarrollo de sus recursos
para satisfacer la demanda de exportacién
creada por el crecimiento econémico de Es-
tados Unidos, la América Latina puede au-
mentar sustancialmente sus reservas de dé-
lares. Al hacerlo puede generar los medios
para financiar la compra de maquinaria y
equipo de capital necesario para el desarro-
1o econémico del drea.

PoSIBILIDADES DE SUSTITUCION

No obstante, el crecimiento econémico de
Estados Unidos no garantiza mercados para
las materias primas de América Latina. La
historia muestra que cuando la produccién
interna de materias primas en Estados Uni.
dos empieza a ser menor que la demanda,
este pais puede:

1).—Recurrir a fuentes domésticas mas
costosas;

2).—Desarrollar sustitutos;

3).—Usar menor cantidad del material
escaso ejerciendo una economia maxima en
el disefio de los productos, y

4) —Importar mas.

Hay numerosos ejemplos del modo como
la economia de los Estados Unidos maneja
sus escaseces de materiales. Las fuentes de
seda y hule desaparecieron durante la Gue-
rra Mundial II, pero fueron reemplazadas
en la mayoria de los casos por el nylon y el
hule sintético. El alto precio de la lana,
en el periodo siguiente a la invasién comu-
nista de Corea, condujo a una extendida
sustitucion de la lana por fibras sintéticas
en el vestido, cobertores y alfombras.

En suma, el costo de las materias impor-
tadas determina hasta qué punto es viable
el desarrollo de una produccién doméstica
de alto costo o de sustitutos. Si los pre-
cios de las materias importadas suben de-
masiado, la historia muestra que la indus-
tria de los Estados Unidos pone en juego
toda su habilidad para disminuir esta de-
pendencia de las importaciones.

Por estas razones, las naciones latinoame-
ricanas necesitan aumentar su produccién
de materias primas al paso que la deman-
da de Estados Unidos crece, si es que
han de aprovechar la oportunidad creada
por ¢l crecimiento econémico de Lstados
Unidos. Siguiendo este camino de produc-
cién incrementada, América Latina puede
duplicar sus exportaciones a los Estados
Unidos en los préximos 25 anos. Esto las
haria crecer a mas de 5,500 millones (a los
precios actuales), lo que podria sostener
awmentos sustanciales en las compras de
bicnes para su desarrollo. Pero si la pro-
duccién de materias primas latinoamerica-
nas no aumenta, los precios crecientes seran
un poderoso incentivo para que los produc-
tores de Estados Unidos desarrollen susti-
tutos, incrementen la produccién doméstica
de materiales o disminuyan su uso.
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CESIDADES DE CAPITAL DE INVERSION

Para incrementar la produccién de ali-
mentos y materias primas las naciones de
América Latina necesitan elevadas cantida-
des de capital de inversion. Una buena par-
te de este capital puede ser aportado local-
mente, pero la inversién requerida es tan
grande que se necesitan corrientes impor
tantes de fondos extranjeros para financiar
cualquier expansién en gran escala dc ls
produccion latinoamericana de materias pri-
mas.

Como ejemplo, la Comision Paley estima
que solamente en el cobre deberan inver
tirse cien millones al ano, fuera de los Es-

tado idos, durante 25 afios, para satisfa-
cer las necesidades del mundo libre. Esta
cantidad es mayor que la inversién de los
Estados Unidos en la mineria en todos los
paises en cualquier afio, con excepcidn de
1950.

La inversion dirccta de los Estados Uni-
dos en las empresas mineras de América
Latina era de 516 millones a finales de
1950, (cifra que es un poco mayor que el
valor de esta inversidn a fines de la Guerra
Mundial II).

No obstante, varios proyectos importantes
de inversién se estin desarrollando o se
estan estudiando. Un ejemplo es el vasto

programa de ile para el tratamiento de
minerales de cobre,

La perspectiva a largo plazo de los pre-
cios de los minerales es factor favorable
para una mayor inversién. Si la demanda
de minerales estd aumentando a la tasa
proyectada en el Informe Paley, hay pocas
probabilidades de que se registre una capa-
cidad de produccién excesiva en periodos
normales, Asi, el nivel general de los pre-
cios de los minerales en la préxima década,
promete ser considerablemente mds alto, en
relacién a los precios de los bienes manu-
facturados, que en los afios de la depresién
de los treinta.

POTENCIALIDAD DE PRODUCCION DE MATERIAS PRIMAS EXPORTABLES DE MEXICO

Produccion en
1950 (cn tons.

métricas).

MATERIA PRIMA

% de la produccién

<% de la produccién
del mundo libre

del mundo libre, ex-
cluvendo a EE. UU.

ESTIMACION ACTUAL DE LAS RESERVAS

Cihre (metal) ....... ...

Plomo (metal) ...... .... 238000
Zinc (metal) ..... veve... 235,000
Antimonio (metal) ....... 5,900 .
Hierro (mineral) ........ 420,000 ,,
Manganeso (mineral) .... 32,400 ,,
Mercurio (frascos conte-

niendo 76 1bs.) ........ 3,700 ,,
Estafio (metal) ......... 290 tons.

largas

Azufre (azufre puro y con-
tenido de piritas) .....

Petroleo crudo ......... ..

61,700 tons.

4,800 tons.
largas

72 millones de

3 4
16 22
11 16
14 15

menos de 1% menos de 1%

1 1
4 3
1 1

menos de 1% menos de 1%

barriles. 2 5
Feente: Informe de la Comisién Paley,
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Reservas totales 600,000 tons. de metal.
El 50% constituye metal recuperable
en minerales comerciales actualmente
en minas, propiedad de companias de
Estados Unidos.

Estimacioncs de reservas bajas. Hay por
lo menos 750,000 de metal contenidos
en minerales comerciales o casi co-
merciales, actualmente. Aunque las
fuentes potenciales y submarginales
son grandes, .

Reservas probadas y estimadas de 1 mi-
116n de toneladas contenidas en mine-
rales de sulfuro, comerciales actual-
mente, y en minerales carbonados de
menos calidad.

Reservas totales de cerca de 500 tonela-
das de metal 0 en mas de 1/3 de la
produccién total del mundo libre.
Existen depdsitos en el centro y sur
de México.

Sin estimaciones disponibles, pero hay
varios depdsitos pequefios.

Reservas totales 750,000 toneladas en mi-
nerales con el 45% o méis de metal
de manganeso y cerca de 750,000 to-
neladas con el 25%. Existen muchos
depésitos.

Reservas probadas de 85,000, Otros ...
100,000 frascos se encuentran en de-
positos que rinden 1 1b. de mercurio
por tonelada.

No hay estimaciones fidedignas. Los de-
positos no son grandes.

Reservas probadas: 77 millones de tone-
ladas de mi»=ral con un contenido de
12% de az e,

Reservas probadas: 300 millones de
En la actuahdad México es el
productor de América La-
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Consecuentemente, las necesidades del
mundo libre para expandir su produccion
de materias primas muestra por qué todas
las naciones deben esforzarse por estimular
el libre flujo de la inversién internacional.
Las naciones libres de América Latina nece-
sitan capital para desarrollar sus recursos y
sostener su crecimiento econémico general.
Para mantener su propio crecimiento, Esta-
dos Unidos necesita promover la expansion
econémica de América Latina y de todo el
mundo libre. De aqui que los paises libres
tienen un interés mutuo en estimular la co-
rriente de capital de inversién necesaria
para el desarrollo y el progreso econémicos.

Comercio Exterior bE Esranos Unipos EN
EL PRIMER SEMESTRE DE 1952

La distribucién geografica del Comercio
Exterior de los Estados Unidos en la prime-
ra mitad de 1952, a pesar de algunas vio-
lentas fluctuaciones a corto plazo durante
los dos afios siguientes a Corea, fué similar
a la pauta trazada después de la etapa ini-
eial de ajustes post-bélicos en 1946 y 1947,

El érea latinoamericana fué todavia con
un amplio margen, el principal abastecedor
de las importaciones de Estados Unidos,
aportando cerca de una tercera parte del
total. Canada, que proporcioné algo mas
de la quinta parte, fué la segunda fuente,
seguida del Lejano Oriente y Europa, cada
una con poco menos de 20%.

Es notable el importante aumento de las
importaciones provenientes de Africa y el
Ccreano Oriente, o sea 8%, que representa
cl doble del nivel correspondiente a 1936-38.

En el comercio de exportacion de Estados
Unidos, durante los primeros seis meses, Eu-
ropa fué, como de costumbre, el desting
principal, absorbiendo un tercio del total.
En segundo lugar quedé América Latina
con 25% y Canada, con 20%, superé lige-
ramente al Lejano Oriente. Africa y el Cer-
cano Oricnte, que significaron una porcion
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mucho menor que cualquiera de las otras
regiones.

Del aumento en las importaciones totales,
de 4,900 millones de délares en la segunda
mitad de 1951 a 5,400 millones en los si-
guientes seis meses, casi el 50% provino de
América Latina y un 30% de Africa.

El predominio de los articulos latino-
americanos en la expansién de las impor-
taciones de Estados Unidos se debe princi-
palmente a unos cuantos articulos que lle-
garon en volimenes crecientes. Estos inclu-
yen, ademas de los grandes embarques esta-
cionales de café de América Central, gran-
des cantidades de plomo y zinc de México,
aziicar de Cuba y petréleo crudo y combus-
tible de Venezuela.

En la mayor parte de los paises del mun-
do la escasez de délares intensificada por
voluminosas compras a los Estados Unidos
durante la tltima parte de 1951, impidi6 el
mantenimiento de las exportaciones de ese
pais al alto nivel prevaleciente a fines del
aflo.

La declinacién desde principios de este
ano en las exportaciones de Estados Unidos
a Europa, aparte de los embarques de “ca-
tegoria especial”, que reflejaron el progreso
del programa de Asistencia Militar, se re-
gistraron principalmente en el comercio
con el Reino Unido, Bélgica y Alemania.
Especialmente en los dos primeros paises,
las medidas gubernamentales para restrin-
gir las importaciones y conservar ddlares,
tomadas a fines de 1951 o a principios de
1952, jugaron un papel importante en la
restriccién de sus compras a los Estados
Unidos.

Las principales disminuciones en el co-
mercio con Latinoamérica se realizaron en
las exportaciones a Brasil, Argentina y Chi-
le, que han estado en posiciones de extrema
escasez de dolares. Venezuela, en cambio,
con una situacién de divisas relativamentc
favorable, aument4 sus compras a los Es-
tados Unidos, principalmente de bienes para
el desarrollo, tales como €l hierro y produc-
tos de acero y maquinaria industrial.

O ¢t ubr e

VENEZUELA

TraTADO COMERCIAL. _TRE VENEZUELA Y
Estapos Unipos

Los Estados Unidos y Venezuela firmaron
un convenio comercial en agosto 28, que
complementa el tratado de 1939. EI nuevo
tratado entrard en vigor 30 dias después del
intercambio de instrumentos de ratificacién
entre los dos gobiernos.

El reciente convenio establece concesiones
de tarifas adicionales por los dos paises.
Algunas concesiones venezolanas decl Conve-
nio de 1939 se modificaron o suprimieron,
pero las nuevas concesiones, junto con las
de 1939 que no cambiaron, cubren una am-
plia variedad de productos industriales y
agricolas de los Estados Unidos. Bajo el
convenio revisado, las concesiones venezola-
nas son casi el doble de las del tratado de
1939. Los Estados Unidos otorgaron nuevas
concesiones en el petréleo y productos de
hierro. Los derechos sobre la importacién
de petréleo seran reducidos hasta un 50%
y la tarifa sobre importaciones de mineral
de hierro sera eliminada.

Comparado con el convenio de 1939, Ve-
nezuela otorga nuevas o mejorcs concesiones
sobre 150 millones de délares de importa-
ciones de los Estados Unidos; sobre 12 mi-
llones de importaciones las concesiones de
1939 fueron eliminadas y sobre 6 millones
de importaciones el nuevo convenio estable-
ce tasas mayores.

El campo comercial cubierto por el Con-
venio de 1939, suplementado por el nuevo
tratado, es de 240 millones o sea cerca de
60% del total de las exportaciones de Esta-
dos Unidos a Venezuela, mientras que el
convenio de 1939 cubria solamente el 35%.

El Convenio revisado, cubre 179 articulos
venezolanos, comparado con 88 en el trata-
do de 1939, e incluye productos de interés
para pricticamente cualquier grupoe impor-
tante de exportadores de Estados Unidos.

En 1950 las importaciones de Estados
Unidos provenicntes de Venezuela, de petro-
leo crudo y petréleo combustible fueron de
288 millones, o cerca de 90% de sus inn-
portaciones totales de Venezuela. Se estima
que el valor del comercio en 1950, sobre el
que los Estados Unidos han concedido me-
jor tratamiento aduanal, es alrededor de
175 millones,

COSTA RICA

LEY DE LIBRE CAMEDIO

A peticion del Banco Central de Costa
Rica, el gobierno de ese pais decreté a par-
tir de junio 21 de 1952, ciertas regulaciones
para complementar la Ley que permite que,
a discrecion del Banco Central, parte de las
divisas derivadas de las exportaciones pue-
dan ser vendidas en el mercado libre. Bajo
el reciente decrcto, las personas que deseen

de 1 9 5 2 383



ncogerse a los privilegios de la Ley, deben
proporcionar datos sobre los costos de pro-
duccidon del articul ara el que se solicita
la concesidn, el capital invertido en la em-
presa, el niimero de personas empleadas, log
precios en los mercados nacional e interna-
cional, el consumo doméstico y otros infor-
mes considerados pertinentes. La concesion
de los privilegios debe publicarse en el
boletin oficial del Banco Central. El Banco
puede cancelar o modificar la concesién con
90 dias de aviso anticipado.

EUROPA
DINAMARCA
EL INGRESO NACIONAL

El producto nacional bruto de Dinamarca
calculado al costo de los factores, subi6 en
1951 a 24,300 millones de coronas, es decir,
10% sobre el nivel de 1950. El aumento fué
debido enteramente a precios mas elevados,
siendo 1951 el primer afio posthélico en el
que no aumenté el volumen de produccién.

Aunque las industrias de exportacién in-
crementaron su produccién especialmente
de bienes manufacturados, la produccién de
las industrias destinadas al inercado domés-
tico, disminuyé especialmente en el campo
de la industria textil.

Considerando que el ingreso del gobierno
central y local aumenté mis que los gastos
(incluyendo los gastos de inversién) el go-
bierno ejercio un efecto de contraccién del
ingreso en el sector privado. Sin embargo
el ingreso bruto privado subié de 22,200 mi-
llones de coronas a 23,600. A los precios co-
rrientes, el consumo privado aumenté en
7% vy los ahorros brutos en 15%. Calculado
a precios constantes, el consuino privado
decliné de 500 a 600 milloncs de coronas,
teniendo lugar la disminucion principalmen-
te en bienes de consumo durable, especial-
mente textiles,

La inversion bruta total, incluyendo in-
ventarios, aument6 200 millones de coronas,
calculada a precios corrientes, pero a pre-
cios constantes hubo una disminucién de
650 millones de coronas, o sea, 119% dehido
principalmente a cambios en inventarios y
a una disminucién del ganado.

La inversién en edificios y maquinaria en
1951 permaneci6 al mismo nivel de 1950.

INGLATERRA

ACTIVIDAD DE LA Borsa pt VALORES DE
LONDRES

El mercado de valores de Londrcs, gene-
ralmente mas calmado que el de Nueva
York, ha estado desusadamente activo en
las pasadas semanas. Los inversionistas bri-
tdnicos estan recobrando la confianza.

Para entender este nuevo estado de ani-
mo, hay que retroceder un poco: Cuando
Churchill llegé al poder el otoiio pasado,
se aumentaron las tasas de interés en un
esfuerzo para mejorar la peligrosa situacién
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econdmica de Inglaterra. Esto suprimio el
soporte de los mercados de acciones y bonos
y comenzé una larga declinacion.

Hubo una recuperacién importante en
marzo y abril, después de que las pérdidas
de oro britanico disminuyeron.

Entonces, en junio, Churchill dijo al pais
que su recuperacién estaba sustentada en
una base falsa. Esto conmovié de mala ma-
nera tanto a los bonos como a las acciones.
Hubo temores de que se registrara una pre-
sion seria, a mediados de aho, sobre la re-
serva de oro. Los inversionistas pensaron
que si esto acontecia, Churchill tendria que
devaluar la libra esterlina y quizas restrin-
gir més las tasas de interés.

Pero al poco tiempo parecié que el peli-
gro habia pasado. La Tesoreria pronosticé
que Inglaterra cerraria la brecha en su
balanza de pagos hacia fines de afio.

Esto cambié la marea. La variacién vino
primero en el mercado de valores de prime-
ra calidad —bonos del gobierno britanico—
y después se extendié a otros sectores. Las
acciones industriales empezaron entonces a
recuperarse bajo el incentivo de los grupos
de aviacién, ventas al menudeo, empresas
navieras y produccién de cerveza. Al llegar
el alza a los altos niveles de abril, los ob-
servadores del mercado empezaron a ser
escépticos. Pensaron que los inversionistas
estaban excediéndose, pero hasta ahora el
mercado parece haber evitado esta convul-
sion, la tercera desde junio.

La causa de la ultima detencién del alza,
aparentemente ha sido la ansiedad, provoca-
da por la reciente Asamblea Anual del po-
deroso Congreso britanico de Sindicatos, en
el que se creyé se votarian demandas de
aumentos de salarios. Esto podria haber
detenido el alza totalmente, pero el Con-
greso aprohdé continuar la politica de res-
triccién de salarios.

Quizis lo mas estimulante para los alcis-
tas de la bolsa londinense fué el ltimo in-
forme de la posicién de oro de Inglaterra,
que indicaba algin progreso. Las nuevas
en  mes de acciones comunes industriales
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se han hecho a precios para rendir del 7
al 1395 sobre la base de los tltimos divi-
dendos, en comparacién con los rendimien-
tos del afo pasado del 6 al 9%. Las emi-
siones de acciones preferentes se han hecho
este ano al 614, contra 5% del afio anterior.
El dinero a crédito cuesta ahora de 54 a
6%, comparado con 4 a 43,% en 1951.

MERCADOS PARA MERCANCIAS BRITANICAS

Desde que el gobierno actual tomé pose-
sién, varias medidas importantes se han
adoptado en el Reino Unido, hacia la conse-
cucién de la intencién declarada de liberar
del control oficial los mercados de produc-
tos en cuanto fuera posible. Las fabricas
son ahora libres para escoger si compran
su algodén a través de la Comision del Al-
godén o a través del comercio usual. Los
refinadores de aziicar del Reino Unido han
sido autorizados para comprar en los mer-
cados abiertos del mundo sus abastecimien-
tos de azlcar sin refinar. Un mayor
grado de libertad ha sido concedido al
comercio del café. Ll comercio de estano
ha sido devuelto a manos privadas y el li-
bre eambio en el plomo fué reanudado en
la Bolsa de Metales de Londres, en octubre
primero. EI zinc estd todavia bajo control
gubernamental, pero las posiciones estadis-
ticas, del plomo y del zine, son muy simi-
lares, y se cree que la decision de liberar
uno y el otro no fué tomada para que el
gobierno tuviera la oportunidad de juzgar
qué efectos tendri el libre cambio en la
situaciéon monetaria del Reino Unido.

Debido a que los abastecimientos son to-
davia escasos, el cobre permanece bajo
control gubernamental, aunque la mayor
parte de las necesidades domésticas podrian
satisfacerse de fuentes de la esterlina.

La oferta de yute es abundante, y aun
cuando las importaciones estardn todavia
controladas, a los eonsumidores se les per-
mite comprar yute sin licencias, dentro del

pais, desde el nero de septiembre.
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MODERNI7ACION vE LA INDUSTRIA
TEXTH MFXICANA

Por los Lics. Octavio MUNOZ y Rafacl LEBRIJA

DESDE hace mis de 25 afios, los Estados Unidos de Norteamérica, introdujeron en su indus-
tria textil una nueva politica econémica con tendencia a transformar sus antiguos equipos y sus condiciones de
trabajo, para mejorar la calidad de sus productos, aumentar la produccién, disminuir el costo de la misma, y elevar

los salarios de sus trabajado:

. Para nadie es una novedad que la inc

ria textil norteamericana satisface hoy, amplia-

mente, las necesidades de 155 millones de consumidores domésticos, y ocupa ademas, preponderante sitio en la ex-

portacion internacional,

El éxito que el mas potente pais indusirial del orbe
ha obtenido hasta la fecha, con la realizacion de un pro-
grama de produccién intensiva, compensando las pena-
lidades del desempleo original con la ocupacién actual
de mas de un millén de personas que trabajan en la
industria, ha obligado a los demas a considerar la nece-
sidad de una replaneacién de las actividades textiles a
base de equipos y sistemas modernos y a abordar el pro-
blema de modernizacién.

La industria norteamericana no se ha limitado al esta-
blecimiento de equipos automaticos, de los que hoy cuen-
ta con mas del 959% en actividad, sino que ha consi-
derado que tanto o mas importante que las mdquinas
modernas, son los mnétodos y sisteinas de trabajo nuevos,
y asl se cousigna, por ejemplo, que en el ramo de la
fibra denominada “rayon” (artisela), de 1939 en que
ya se manufacturaba con equipos mecanicos, a 1946,
se ha obtenido una reduccion en el nimero de¢ hombre-
horas necesarios por unidad de produccién, apreciable
en un 57.7%, mediante constante modificacion de los
sistemas de trabajo, con lo que se ha logrado una dismi-
nucién importante en los precios actuales de los tejidos
de esa fibra.

L4 inpusTRIA TEXTIL DE MEXICO

En México, como cn la mayoria de los paises, el pro-
blema de la modernizacién atafie principalmente al ramo
del algoddn, en el cual, en los Gltimos afios, se ha ope-
rado una verdadera revolucién en materia de equipos;
en el ramo de la artisela, se han obtenido aqui satis-
factorios resultados, y en las actividades de la industria
de la lana, aunque la maquinaria no ha evolucionado
ostensiblemente, si se percibe la necesidad inmediata de
modificar los sistemas de trabajo.

Desde hace varios afios, y con motive d: discutirse
reformas al Contrato Colectivo de Trabajo Obligatorio
del Ramo del Algodén, viene tratindose el problema de
la modernizacion. y la forma en que puede realizarse,
para lograr las finalidades de la misma; a través de con-
venciones y de comisiones especiales emanadas de aque-
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llas, patrones y obreros vienen discutiendo desde hace
tiempo, la definicion de lo que debe entenderse por mo-
dernizacién. Los empresarios expresan que moderniza-
cién es la implantaciéon de miquinas y sistemas modernos
de trabajo, con objeto de reducir el esfuerzo del tra-
bajador y elevar su produccién en la inteligencia de que
la reduccién en el costo de la produccién, debe estimular
al inversionista con una utilidad razonable, elevar el
salario del trabajador y proporcionar al consumidor un
producto de mejor calidad y a mas bajo precio. Los sin-
dicatos, por su parte, han sostenido en esas convenciones,
que como modernizacién no debia entenderse mas que la
instalaciéon de equipos absoluta y totalmente modernos,
y la adopcién de reglas para trabajar con estos equipos
modernos, descartando la idea de incluir dentro del con-
cepto “modernizacién” el cambio de sistemas de trabajo
en las fabricas antiguas, que constituyen, hoy dia, el
809% de las instalaciones de este ramo. Sin embargo, esa
postura irreductible parece que ha sido modificada: un
sindicato perteneciente a una de las Centrales Obreras
que forman parte de la Coalicion de Organizacién encar-
gadas del estudio y revision del Contrato Colectivo Obliga-
torio, ha expresado, a través de una publicacién hecha
en octubre de 1943, su criterio en el sentido de que “al
hablar de modernizacién no solamente debe entenderse
como la mecanizacién de las industrias textiles, sino la
adopcién de toda clase de medidas, que sin ser precisa-
mente mecénicas, sin embargo, significan una tecnifi.
cacién integral de la industria textil, con objeto de
hacerla mas apta para producir a bajo costo y en grande
escala una produccién de buena calidad, comparable con
la mejor del extranjero”.

A pesar de la divergencia de criterio que existia entre
los sindicatos y las empresas, respecto al concepto de la
modernizacion, es indudable que los puntos de vista de
ambos sectores coincidieron siemnpre en la necesidad de
reducir el esfuerzo del trabajador, elevar le produccién
y proporcionar ¢l consumidor un producto de mejor cali-
dad y mds barato, tal v como lo viene haciendo la indus-
tria norteamericana.
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También coincide con estas ideas la opinion del futu-
ro gobernante del pais quien en un discurso, al referirse
a la industria textil, expresé: “Que la modernizacion
debe realizarse para beneficio general y sus consecuen-
cias deben sujetarse a la mas estricta justicia, atendiendo
en el obrero primeramente a su calidad de hombre y des-
pués a su condicion de trabajador, para que las reper-
cusiones sociales y econémicas de la modernizacién sea,
como antes dije, de beneficio general. Por lo demas, es
indispensable producir en abundancia, manta, mezclilla
y percal, que deben ser facilmente adquiribles por nues-
tra poblacion. Consideramos necesario, asimismo, que se
mantengan normas de calidad y costos adecnados, para
conservar en los mercados el prestigio y el auge de la
industria nacional”.

Ya se ha expresado que en México la primera insta-
lacién mecinica que puede considerarse como industrial,
se establecié en el ano de 1831; sin embargo, el incre-
mento de la industria se advierte hasta principios del
siglo actual, en que se montaron la mayoria de las fabri-
cas que todavia estin en actividad; muchas de ellas con-
servan maquinaria construida hace mas de 50 afios. Des-
de el afio de 1912 rige la Tarifa Uniforme de Salarios
llamada “Blackburn”, en 1927 se incluyé en el primer
contrato formal, celebrado por una Asamblea Nacional
de Patronos y Trabajadores, y este contrato, aunque con
algunas modificaciones se aplica actualmente a fabricas
que funcionan con equipo mecanico antiguo.

Desde 1934 se viene sosteniendo por economistas e in-
dustriales, que el contrato es arcaico, porque contiene una
tarifa elaborada en 1912, es rigido, y ha sido el principal
obstaculo para la modernizacién de la industria textil.
En una publicacién del Departamento de Asuntos Téc-
nicos de las Naciones Unidas, aparecida en 1951 y titu-
lada “Productividad de la Mano de Obra en la Industria
Textil Algodonera de Cinco Paises Latinoamericanos”, se
atribuye el atraso de la industria textil mexicana a la
rigidez de la contratacién, que impide, entre otras modi-
ficaciones, el desplazamiento del personal superfluo o
innecesario. En el parrafo 307, pagina 89 se expresa:
“Dentro de las condiciones actuales de contratacién de la
industria, las reducciones no pueden hacerse porque exis-
te un contrato-ley que fija el niumero de obreros que
deben emplearse con respecto a la capacidad de las fabri-
cas, o bien establece estricta proporcionalidad entre la
produccién y los salarios, bajo una base rigida. Un
ejemplo tipico de la rigidez del contrato se encuentra
en la seccién de cardas: Desde 1912, se ha estipulado
que el oficial de cardas debe atender 8 maquinas, en vez
de 40 que se atienden en otros paises. Si un fabricante
mexicano quisiera elevar la carga de trabajo a 40 cardas,
lo que seria posible instalando algunos aditamentos y re-
organizando sus sistemas de trabajo, tendria que pagar al
cardero cinco veces su salario normal. e indemnizar a los

cuatro obreros sobrantes adita-
mentos y en las indemn € -
rian ninguna ventaja er 1 -

fiere seguir en las mism .
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Como ya se ha dicho, el equipo mecdnico actual es
antiguo, porque la mayoria de las maquinas fueron cons-
truidas hace 50 afios, en estas circunstancias se encuen-
tra el 80% de las fabricas dedicadas al ramo de algodén
y si a ello se agrega que la rigidez de la contratacién
colectiva vigente por muchos afos ha hecho imposible
cualquier modificacién en el sistema del trabajo, se com-
prenderd por qué el rendimiento por hombre-hora es
sumamente bajo, en cifras aproximadas la cuarta parte
del que se obtiene en la industria norteamericana.

Por las consideraciones expuestas, en los afios poste-
riores a la guerra se ha sentido con mayor apremio la
necesidad de abordar el problema de la modernizacién,
ya que debido al alto costo de los articulos que en la
actualidad se producen, el consumo nacional viene deca-
yendo y la exportacién aminordndose, como se ha expre-
sado en otros capitulos,

La modernizacién presenta dos aspectos fundamenta-
les, a saber:

a) —Aspecto econémico.

b).—Aspecto Técnico.

ASPECTO ECONOMICO

Ya se ha dicho que la parte de la industria consi-
derada como antigua, consta de 900,000 husos y 32,000
telares; como resultado de los estudios realizados por las
Asociaciones Patronales, se ha llegado a la conclusién
de que la forma de realizar una modernizacién de estos
elementos, presenta tres variantes, a saber:

lo.~—Construccién de edificios modernos y cambio
total de muquinaria.

20.—Acondicionamieunto de edificios actuales y cam-
bio total de maquinaria,

30.—Acondicionamiento de edificios actuales y cam-
bio parcial de maquinaria.

Una fabrica totalmente moderna y recientemente ins-
talada que cuenta con 500 telares autométicos y 24,900
husos, sirve de base para calcular el costo de una reno-
vacién total; el costo de que ha de hablarse a continua-
cién, se refiere al valor total de un telar instalado que
incluye, naturalmente, el montaje de hilatura y servicios
mecénicos auxiliares en un edificio construido ex profeso
y técnicamente adecuado. Dicho costo por unidad, es
actualmente de $50,000.00, de tal manera que, la reno-
vacién total de 32,000 telares mecanicos viejos, significa
para la industria textil mexicana, una inversién de ..
$1,600.000,000.00, mas de la tercera parte del Presu-
puesto Anual del Gobierno Federal.

La renovacién parcial que una importante empresa

» a cabo en dos de sus unidades,
utomatica completamente moder-
damente acondicionados sus vie-
timar el costo de la moderniza-
undo de los procedimientos sefia-

la s ,000.00 por uni-
rizad )0 telares en este
d6n 30.C 00. precio
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extremadamente elevado, pero que se encontrard razo-
nable si se toman en cuenta gastos de desmontaje, repa-
raciones en pleno trabajo y monto de las indemnizacio-
nes que sefiala el Contrato para el Personal de desplaza-
miento inmediato.

Y por altimo, la modernizacion a base de cambio par-
cial de maquinaria conservando edificios y aprovechando
de las fabricas actuales todo lo que 1o cs susceptible de
transformacion, tendria un costo muy variable debido a
las circunstancias particulares de cada fabrica, pero po-
dria calcularse globalmente a razén de $15,000.00 por
telar, es decir, la modernizacion realizada por el tercer
procedimiento, alcanzaria un valor global de ......
$480.000,000.00.

Ahora bien, aun cuando como es ficil comprender,
no se habla de importe de inversiones inmediatas sino de
gastos a cubrirse en el transcurso de varios afios, la indus-
tria textil mexicana no cuenta con el capital necesario
para tan fuertes desembolsos, ni existe en el pais insti-
tucién financiera que pueda hacer frente a tan impor-
tantes operaciones, por lo que apenas, quizd con el apoyo
moral y financiero que ya ha sido ofrecido a la industria
por el futuro Presidente de la Reptiblica y con una coo-
peracion efectiva de los trabajadores, podria llevarse a
cabo un plan de modernizacién a base de cambios par-
ciales de equipos y conservacion de los edificios actuales,
que tendria por otra parte, la ventaja de aminorar en
forma considerable, el inevitable desempleo.

Lo anterior se expresa como una idea general res-
pecto a la solucién del aspecto econémico del problema
programa a realizarse a un periodo no menor de 10 afios,
de la modernizacién, siendo pertinente consignar que un
niumero importante de las empresas actualmente estable-
cidas y olras que recientemente han iniciado sus activi-
dades industriales, se encuentran en la actualidad, en un
plan efectivo y acelerado de modernizacién, que ha tenido
como frutos la instalacion de varias unidades modernas
y la renovacién de departamentos en las fabricas anti-
guas. Sin que desgraciadamente pueda decirse que se
hubiere obtenido hasta la fccha en estas fibricas moder-
nizadas, alglin beneficio en el costo de produccién, debido
al pago de indemnizaciones y a los conflictos obrero-
patronales suscitados con motivo de la implantacién de
nuevas modalidades. '

ASPECTO TECNICO

Al hablar de la industria norteaniericana, se ha expre-
sado que ésta realizé su modernizacién a base de nuevos
equipos y nuevos sistemas de trabajo; la capacidad finan-
ciera del primer pais de América, ha permitido realizar
este programa de conjunto, pero otros, como Inglaterra,
han expuesto que no se encuentran en condiciones econé-
micas para la renovacion total de sus antiguos equipos,
y se inclinan por una modernizacién a base de cambio
constante de sistemas de trabajo.

Pese a la oposicién que el sistema propuesto por la
industria inglesa encuentra entre los trabajadores, es
innegable que en México, la modernizacién no puede rea-
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lizarse si no se aprovechan las instalaciones actuales y se
modifican las rigidas condiciones del actual contrato, y
cllo para evitar, ademas, que 32,000 telares con su corres-
pondiente hilatura, queden condenados para venderse
como chatarra, despilfarro que no puede ni debe permi-
tirse un pais nuevo como México, escaso de equipo y de
capitales industriales.

Las Reglas Generales de Modernizacién ‘de la Indus-
tria Textil de Algodén y sus Mixturas que en el afio de
1951 se anexaron a la contratacion colectiva vigente, se
entienden como un esfuerzo realizado, aunque tardia-
mente, para ¢l encauzainiento de la modernizacién, pero
por defecto técnico original del contrato, se pretende que
csas reglas s6lo rigen a las instalaciones modernas, y
que no se encuentran en ellas disposiciones legales de
trabajo. Parece indicado por tanto, que al llevarse a
cabo una revision legal del contrato, se incluya una regla-
mentacion técnica de los sistemas de trabajo.

Es pertinente expresar que, como lo han manifestado
desde hace mas de 20 afios economistas y técnicos que
no militan en los sectores de la industria, la resistencia
de los trabajadores a aceptar como concepto de moder-
nizacion el cambio de sistemas de trabajo, se debia al
temor del desplazamiento de gran porcentaje del per-
sonal ocupado en las fibricas sin el consiguiente pro-
vecho para las clases consumidoras, ya que segln el
criterio sindical, el cambio de sistcmas de trabajo, por si
solo, no satisface los fines fundamentales de la moder-
nizacién, pero a esto hay que agregar que aunque sc
hayan sefalado cifras del 50 6 60% de desplazamiento
como necesarias en los programas de modernizacién, si
ésta se realiza paulatinamente y si se aprovechan las
vacanies naturales, que han sido calculadas anualmente
en un 4% del personal habitualmente ocupado, resul-
tara que el perjuicio por desplazamiento no ocasionard
el temido desempleo, sino que quizé fuera posible prever,
tal como succdi6é en la industria textil norteamericana y
en el ramo de la artisela en México, la modernizacién no
traiga como consecuencia el desempleo, sino por el con-
trario la contratacién de un personal mas numeroso que
el que actualmente se ocupa.

En resumen, la industria textil mexicana, se encuen-
tra con dos graves obsticulos para su modernizacién: la
falta de capital industrial para realizarla, y el escollo
de una contratacién anticvada y rigida que impide el
establecimiento de modernos y técnicos sistemas de
trabajo.

La modernizacién no significa solamente un adelanto
indiscutible que colocard a la industria textil mexicana
al nivel de la de las naciones mis adelantadas; todo el
mundo sabe que el atraso de la actividad textil en México
impide su desenvolvimiento y que ademds, nuestra mas
importante industria manufacturera ha vivido y vive una
vida econémica artificial: si se suprimieran los impuestos
proteccionistas, nuestra industria textil moriria de muer-
te fulminante, ahogada por la potencialidad de la extran-
jera que se yergue majestuosa sobre un moderno y cien-
tifico sistema de trabajo.
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cisamente porque el incremento demogra-
fico ocurre en los sectores sujetos a sala-
rios y sueldos con caracteristicas de ingreso
fijo que en todas partes van a la zaga en
relacién con el costo real de la vida en el
periodo ascendente de la curva inflacio-
naria.

hombre, como para mujer; Leén, Gto.,
que se dedica a la produccién de zapatos
para nifio y para hombre y Guadalajara,
Jal, Toluca, Méx., Pachuca, Hgo. y Mon-
terrey, N. L., lugares en los que la pro-
duccién abarca las tres clases.

Los mas progresistas fabricantes mexi-

CONSUMO ANUAL POR HABITANTE
Metros

1916 1947 1948 1949 1950 1951
Telas de algodén ........... .. 17780 2137 2070 1684 17.01 1236
Telas de seda y artisela ......... 2.02 2.10 3.50 4,25 4.96 5.20
Telas de lana .........ccvvuunnn. 0.48 0.42 0.37 0.38 0.39 0.42

ToraL ..... veeeeaesa.a. 2028 2389 2456 21.47 6 1798

Es evidente y asi era de esperarse, que
el consumo de telas de seda y artisela regis-
tre un aumento constante por la incursién
de los articulos elaborados de artisela en el
consumo de productos manufacturados con
algoddn, sehalada en “Comercio Exterior”
de abril del presente afio y porque los gru-
pos de poblacién que usan seda y artisela si
han logrado en parte, obtener beneficio
del desarrollo econdémico nacional.

El incremento de la produccién de telas
de algodén es muy importante para la
industria textil y, para los agricultores pro-
ductores de la fibra blanca; pero es, indu-
dablemente, de mayor importancia para
una politica nacional econémica y social,
atender a las crecientes nccesidades de ves-
tido que siente el individuo para acoplarse
a los canones convencionales de higiene,
modestia, dignidad personal y proteccién
contra la intemperie que le exige su nuevo
contorno mexicano.

LA INDUSTRIA DEL CALZADO

La industria nacional del calzado ha al-
canzado un alto nivcl de desarrollo. Esta
integrada por unas 145 plantas de tipo
pequeiio, algunas empresas grandes y apro-
ximadamente 850 talleres, lo que da un
total de 1,000 unidades productoras. Las
plantas son de magnitud variable, desde
las muy pequefias que cmplean 5 obreros,
hasta las grandes factorias que emplean
mas de mil trabajadores.

Las plantas de mayor importancia son:
La United Shoe and Leather Co., Irapuato
Shoe, Eclipse, S. A., Domit, G. B. H,, So-
port, etc. La United Shoe que es la em-
presa mas grande de esta industria emplea
cerca de 1,250 obreros, siendo su produc-
cién anual de 250,000 pares de calzado
aproximadamente,

Segin los datos obtenidos de la Diree-
cién General de Estadistica en 1950 opera-
ban en el pais 8 principales centros pro-
ductores de calzado, distribuidos en la si-
guiente forma: Distrito Federal en el que
se produce tanto calzado de piel para
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canos de zapatos han venido mejorando
constantemente la calidad de sus produc-
tos y en la actualidad estin en posibi-
lidad de competir con los zapatos impor-
tados de Gran Bretafia y de los Estados
Unidos. Esta es una situacién saludable
que se ha logrado mediante el cstableci-
miento de normas de calidad elevadas para
las materias primas y seleccién y mejora-
miento de la mano de obra. Asimismo se
procura constantemente la modernizacién
de las fabricas para conseguir una ope-
racidén adecuada y econémica.

Las plantas productoras de regular ta-
m , se encuentran mecanizadas y cuen-
tan generalmente con equipo en buen es-
tado, en tanto que en los pequefios talle-
res, el calzado pricticamente se hace a
mano, con excepcién de las operaciones
que exigen costura.

La obtencién de maquinaria para la in-
dustria -zapatera se realiza por via de
arriendo, lo que permite a los industriales
establecer las lineas de produccién desea-
das. La United Shoe Machinery Co., es
la principal empresa encargada de la dis-
tribucién de la maquinaria para esta indus-
tria, y en virtud de dicho sistema de arrien-
do, la maquinaria es puesta al alcance de
todos los manufactureros de calzado.

A continuacién incluimos un cuadro en
el que aparecen las ecifras de produccién
y su valor correspondiente, basado en los
datos obtenidos de la Direccién General de
Estadistica, y que hay que hacer notar,
captan solamente los principales estableci-
mientos de la industria del calzade. [l
valor viene expresado en pesos y las can-
tidades de calzado en pares:

Valor
total Calzado
AROS de 1a de Valor
produccién piel

1948 55.238,578  2.439,894  54.957,643
1949  58.807,883  2.286,356  58.060,154
1950 67.273,960  2.392,607  65.901,270
1951  71.773,988  2.139,501  70.842,137

O ctubor e

Como se puede ver por este cuadro, muy
pocas han sido las variantcs en el monto
de la produccién dentro del periodo bajo
estudio. La diferencia entre el valor total
de la produccién y el valor del calzado de
piel, estd representada por la produccion
de zapatos de lona, llamados tennis, y a
otro calzado hecho con diversas materias.

Las materias primas utilizadas en la in-
dustria del calzado, son aproximadamente
250, siendo naturalmente las pieles la prin-
cipal materia prima emp  la. Aunque la
curtiduria en México, h. progresado con-
siderablemente, aiin no estd en posihilida-
des de abastecer el mercado nacional de
pieles, sobre todo por lo que hace a pie-
les de calidad. [s por esto que se ha es-
tado importando este producto para aliviar
dicha deficiencia. Durante el periodo de
1948 a 1951, se importaron pieles por
valor de 23.6 millones de pesos, estando
incluidos en este total, los cueros o pieles
sin curtir y las pieles curtidas sin su pelo.
Los paises de procedencia de estas impor-
taciones han sido con gran diferencia en
cuanto a su valor, los Estados Unidos y
Canada, y en pequeiias cantidades sc han
importado de Argentina.

CALZADO DE PIEL
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A la vez se han estado exportando cue-
ros o pieles tanto de ganado mayor como
de ovino y caprino. Recientemente se ha
pugnado porque no se exporten los cueros
crudos, para fomentar su industrializacion
en el pais, con lo cual los beneficios resul-
tantes permanecerian dentro del territorio.
Por concepto de esos cucros y pieles, se
exportaron en los aflos de 1948 a 1951,
54.9 millones de pesos. Los principales
paises de destino de estos produetos han
sido los Estados Unidos, ventajosamente
en primer lugar, signiéndoles Guatemala,
Honduras, Bélgica, Ttalia y Alemania.

Por lo que se refiere al comercio exte-
rior del calzado, vemos que éste se exporta
en grandes cantidades principalmente a los
Estados Unidos y a Guatemala, y se im-
porta, principalmente calzado de lujo (aun-
que como hemos dicho anteriormente ya
se estd logrando calzado fino en el pais) de
Estades Unidos, Canada y Gran Bretaia.
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ocasionado grandes estragos en sus plan-
taciones, motivo por el cual se considera
que en lo sucesivo disminuirdn considera-
blemente sus cosechas, mientras Michoacan
vuelve a ser el principal, ya que sigue
incrementando las dreas destinadas a tal
cultivo, como resultado de una mayor de-
manda de las plantas extractoras de accite
esencial instaladas en esa regién.

COTIZACION DEL LIMON MEXICANO
EN NEW YORK

Pesos por kilogramo

MESES 1950 1951 1952
Enero ......... — 2.86 —
Febrero ... .... - 2.86 —
Marzo ........ 4.63 2.86 3.63
Abril ... ..., 429 3.74 3.97
Mavo ......... 4.04 3.85 3.63
Junio ......... 401 129 2.99
Julio ......... — 3.81 2.95
Agosto ........ 441 2.99 1.09
Septiembre .... 3.81 3.73 4.29
Octubre ....... — 1.91 —
Novicmbre .... — — —
Diciembre ..... — —- —
La mayor demanda norteamericana por

nucstro limon tienc lugar cn los meses de
marzo a septicmbre, ¢poca calurosa en la
que aumenta ¢l consumo de hebidas refres-
cantes. Aunque las cotizaciones medias mi-
nimas mensuales preinsertas son satisfac-
torias, difieren considerablemente de los
precios a que vende el productor su fruta
de exportacidon. va que existc un amplio
margen de utilidad que se veserva el im-
portador, quien reclasifica, encera y reem-
paca la fruta. Tan notable clevacién en el
precio, deja al limén mexicano en condi-
ciones  desfavorables de competencia con
el producido en esc pais.

St hacemos un balance aproximado de la
produceién limonera del afio préximo pa-
sado, tomando como base el prondstico de
cosecha que hicimos para dicho periodo,
tendremos:

BALANCI. 1951

CONCEPTO Tans.
Exportacién de limén agrio .. 3,097
Exportacién de aceite esencial,

110,593 kgs., cquivalentes en

limones a ................ 27,648
Consumo doméstico ......... 41,255
Producecion tetal caleulada .. 72,000

Podemos observar que el consumo do-
méstico nacional aparente de limones fué
equivalente al 57.3% dcl total; ¢l limén
industrializado para la extraccidn de aceite
representé el 384% y las cxportacione»
A n o I
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de limén fresco fueron de tnicamente el
4.3%.

El limén tiene en México una impor-
tancia econémica apreciable cxistiendo la
posibilidad de que su cultivo siga incre-
mentdndose en el futuro, ya que no hay
peligro de sobreproducciéon por ser que
la industria estd en condiciones de ahsor-
ber mayores excedentes, por la magnifica
aceptacién que goza el aceite esencial de
limén mexicano en los mercados extran-
jeros.

CAFE

Desde el afio de 1817 en que don Juan
Antonio Goémez instituyé el cultivo inten-
sivo del café en el Lstado de Veracruz,
nuestro pais ha venido aumentando lenta-
mente las areas dedicadas a cste cultivo.
En el afio de 1951 se levantaron 68,125
toneladas, la cifra mas alta alcanzada des-
de aquella época.

Durante el ciclo agricola de 1951-52, se-
¢lin datos de la Union Nacional Agricola
de Caleteros, nuestro pais exportd 684,342
sacos de 70 kilos, ¢l 95% de los cuales
fuevon remitidos a los Estados Unidos, que
posteriormente reexporta algunas cantida-
Para México esto
tiene gran ventaja pues en primer lugar
obtiene délares como pago de esta mer-

des a paises europeos.

canela, y en segundo lugar el mercado nor-
teamericano no es tan exigente en cuanto
a calidades como el mercado europeo (con
excepecion de Francia y Espaba que con-
sume clases bajas), el cual exige siempre
las mejores calidades.

El aliciente principal que ha motivado
que actualmente varios paises productores
aumenten sus areas de cultivo, ha sido
siempre el alza de precios en el mercado
internacional. Algunos paises (Brasil prin-
cipalmente) han sufrido y experimentado
los peligros que encierra el exceso de pro-
duceién. Por este motivo temen actual-
mente que un auwmento importante en la
cosecha haga bajar los precios a un nivel
que no les reporte una recompensa razo-
nable por su trabajo e inversién. Es tan
sensible el mercado del café, que por ejem-
plo, una noticia que aparece en la prensa
mexicana indicando cosechas abundantes,
repercute inmediatamente en una baja de
precios en los rafés de este pals.

México ha sido de los palses que s
estd preocupando por el mcjoramiento de
este cultivo. Los productores “trabajando
conjuntamente con la Comision Nacional
del Café, de reciente fundacién, han lle-
vado a cabo cstudios para determinar la
potencialidad del pais en este aspecto, han
creado nuevos semilleros, plantando nuevos
dar sus frutos
a fines de 1956. Otros paises no podran
hacer lo mismo por falta de terrenos ade-

cafetos, que empezaran a

cuados, o bien porque los precivs no sean
remunerativos o por temer a los peligros
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que cacierra un exceso en la produccién.
Potencialmente, Africa constituye uno de
los paises mas aptos para este cultivo, pues
cuenta con terrenos adecuados, mano de
obra barata, y sobre todo, produce los
tipos de café snaves y fuertes.

No es de temerse ue en un futuro cer-
cano se llegue a la situacion de que el
café deje de tener precio remunerativo
en el mercado internacional por varias
causas:

1.—Los paises europros, grandes consu-
midores de café con excepcion de Ingla-
terra, sc encuentran en un nivel de sub.
consumo. Esta situacién al normalizarsc
traerd como consecitencia un aumento en
la demanda, que bien puede absorber la
produccion “de los
un ejemplo de lo
teneimnos el caso de
tenia un consumo

Como
que cstamos diciendo.
Dinamarca que en 1929
de 23.72 libras al afio
de 6.6 libras. Con este
motivo ya varios paises europeos han ido
quitando los controles que reduelan consi-

nucves cultivos.

y que hoy sélo es

derablemente los consumos, y con los cua-
les tampoco se demandaba la calidad de-
seada por el consumidor.

2 —Algunos paises como yva se dijo antes,
no podran o no querrin aumentar sus
dreas cafetaleras y,

3.—Debido a que ¢l café tiene una de-
manda eldstica, en caso de que a mayor
produccién haje de precio, el consumao
aumentara.

Desde el momento cn que los precios se

elevaron bruscamente en noviembre de
1949, crevéndose en un prineipio que se
trataba dc una maniobra especulativa por
parte de los paises productores, y
tarde se aclaré €l hecho de que la oferta
cra menor que la demanda, nuestro pais ha
venido exportando grandes cantidades. Di-
chas exportaciones se han realizado a veces
interno, al cual
calidades *“des-
manche” y “desperdicios”. En 1640 «e ex-
portaron 26,000 toncladas y en 1951, s
aleanzd la cantidad de 51.600 un aumento
de 25,000 toneladas; por otro lado, en 1940
la produccién fué¢ de 51.794 toneladas vy

en 1951 como ya se anotd al principio, de

mas

con perjuicio del consumo
dejan siempre las peores

68,125 toneladas, un incremento tan sdlo
de 16,331 toneladas, muy inferior al regis
trado en las exportacioncs. Todo lo ante-
rior, se explica claramnente si vemos que
en 1940 los precios del café¢ mexicano cn
Nueva York eran de dls. 0.11 por libra v
actualmente son de 56.7 centavos la libra

El consumo nacional por las causas ya
descritas, ha ido
poro. Actualmente este consumo se cstima
cn alrededor de 200.000 sacos de 70 kilo-
gramos cada uno, o sean aproximadamente
Otros

paises latinoamericanos ticnen los sizuicn-

disminuyendo poco  a

700 gramos anuvales por habitante,

tes consumos: Cuba 5.5 kilogramos, Brasil

4.9 kilogramos, Cosia Riea 4.7 kilogra-
mos, €tc,
de 1 9 5 2 391






A GEOMETRY OF INTERNATIONAL TRADE
Por James Epwarp Meape. Edit. George
Allen & Unwin Ltd. London, 1952.

La representacién grafica de los procesos econémicos y de las variaciones introducidas por los movimientos
de uno o mas de sus factores, es uno de los esfuerzos mas interesantes en el intenlo de objetivarlos, casi fisicamente,
en su secuencia o en su reiteracion a través de la historia. Desde una representacién grifica elemental, con apoyo

en elementos simplemente aritméticos, hasta la representacién algebraica, pasando por la geomélrica, se han producido
numerosas lenlativas mas o menos felices de expresion de esta necesidad.

Naturalmente, la representacién grifica es necesaria como medio |
o instrumento de fijar los esquemas y lineas de desarrollo y de ten-

dencia de los mas diversos fenémenos de la economia. Pero es en ¢l A GEOMETRY OF
campo del comercio exterior donde ha sido siempre mis eficaz esta INTERNATIONAL

clase de representacién. Y es aqui donde el profesor Meade, uno de TRADE
los especialistas britinicos mas brillantes, caledratico de la Univer-
sidad de Londres y autor de la Teoria Politica del Comercio Interna- James Edward Meade

cional, ha ensayado la representacién geométrica. CB. MA

La base de esta reprcsentacion estd en el empleo de las curvas I’rofess;r :7]' Commerce
de indiferencia, para cuyo trazado se abstrae una serie de elementos de in the University of London
complicacién en los procesos del comercio internacional, trabajandose
las hipotesis en condiciones de relacién bilateral de dos paises tipo, en
condiciones de oferta y demanda libres y sin la concurrencia de facto-
res de variaciéon (la decisién del consumidor, los incentivos, etc.) y
supuesto que la produccion total es fija, de modo que al aumentar
la produccion de una mercancia, otra mercancia particular disminuye
en la misma proporcion; y, por dltimo, que la balanza comercial
siempre es perfecta, es decir, de paridad, o de saldo cero.

Tantas limitaciones restan considerable utilidad a la represen-
tacién geométrica en los usos practicos de la politica de comercio
exterior. Sin embargo, abonan su utilidad la objetivacién de las lineas
de tendencia, las formas del intercambio entre dos paiszes y los movi- | London
mientos de entrada y de salida de mercancias. Especialmente es iitil

. . . o . . GEORGE ALLEN & UNWIN LTD
este método aplicado a las perspectivas histéricas del comercio exterior.

. .. . .. R Ruskin House, Museum Street
a condicion de no olvidar los supuestos tedricos v los planteamientos

restrictos de la hipétests.

Todas eslas limitaciones las reconoce previamente ¢l autor. “Intenta (la obra, dice) presentar, sistematica-
mente, la técnica fundamental de la geometria. gue sc usa a menudo para el anilisis de la teoria del comercio. Las
representaciones no se emplean en el libro para resolver ninglin problema econdmico. .. sencillamente sirven para
demostrar cémo diversas situaciones del comercio pueden representarse geométricamente, asi como para que el estu-

diante pueda emplear por si mismo la téenica de la representacién zeométrica cn la solucién de los varios problemas.
que encontrard cn adelante”.

Reconoce el autor, también, que esta representacion exige, como hemos dicho, la simplificacién del comercio
internacional hasta reducirlo a sélo comercio hidimensional, aunque no siempre dicha simplificacién se logra total-
mente, ni sea posible exigir que conserve su utilidad prictica en todo caso. Pero, por olro lado, la validez de este
esfuerzo estd en que, ademés de auxiliar en la comprensién de los fendémenos del contercio internacional, puede dar
una vision interior de la esencia de ciertos problemas. Ocurre, en muchos casos, que esta visién de la naturaleza intima
de un fendémeno cconémico sélo se alcanza haciendo absiraccién de numerosos aspectos secundarios y de compli-
cacién, propios de los hechos cconémicos en la realidad. El resultado, en cualquier caso, es que se tienen “indicios”
y no pruebas; de modo que hay necesidad de sumarle conclusiones adicionales quc se alcanzan con el anilisis de:
las series de factores y circunstancias de que sc hizo absiraccién previa.

Geometria del Comercio Internacional ocupa 112 paginas y 48 tablas de representacion grafica. El texto se
desarrolla en los siguicentes capitulos: 1) Jos supuestos previos, 2) mapa de indiferencia-consumo y de indiferencia-
comercio; 3) cquilibrio de comercio libre con halanza comercial cero; 4) el caso de los costos constantes, 5) el caso
de los costos decrecientes; 6) representacion de la polilica comereial con balanza comercial cero; 7) balanza comer-

cial deficitaria y tasa de cambio en condiciones de comercio libre; 8) el caso general v 9) mapa de indiferencia-
comercio y de bienestar econémico.

A d o I I. N ¢d mer o 1 0. O ctubre de 1 9 5 2 393.






SUMAPIO £STALISTICO

INDICE, DEL COSTO DE LA VIDA OBRERA EN LA CIUDAD DE MEXICO
Base: 1939 = 100

1952 1951

Septiemhre  Agnsto Julio Junio Mayo Abril Anual
Indice general ............ 464.1 466.6 464.8 4639 457.8 4513 4010 i | . |
Alimentacién .........0.00. 466.6  469.7 467.1 4659 460.5 457.0 396.2 7
Vestido ..ovvvvvvvniinnnan. 471.0 469.8 470.6 470.8 4716 4703 443.0 \
Servicios domésticos ....... 439.4 4418 4429 4429 4245 3914 3887

Fuentr: Eria. de Economia Naocional. Oficina de Barémetros Econdémicos. ] i
300
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INDICE DEIL. COSTO DE LA ALIMEN ION EN LA CIUDAD DE MEXICO
Base: 1929 = 100

MESES 1952 1951 1950 1949 1948 1947 1946
Enero .......... 671.2 5179 465.4 423.0 422.8 433.2 380.7
Febrero ......... 678.0 533.5 454.7 423.7 417.0 432.0 381.3
Marzo .......... 687.0 454.9 464.6 430.1 420.5 422.4 387.1
Abril ... .00l 703.5 564.8 469.3 434.3 415.2 416.3 391.0
Mayo ........... 702.1 603.1 463.3 436.0 416.5 415.7 408.9
Junio ........... 701.9 638.0 467.4 434.7 426.5 413.9 431.3
Julio ...ovcuuut 685.4 732.9 480.2 450.8 435.4 409.5 440.9
Agosto ...vuin... 706.7 683.8 499.7 455.7 438.8 426.1 436.1
Septiembre ...... — 690.6 507.4 456.8 433.2 428.1 432.8
Octubre ........ — 686.1 513.8 457.0 437.5 429.0 438.8
Noviembre ...... — 680.6 534.1 480.5 429.3 424.8 435.5
Diciembre ...... — 669.9 532.3 480.8 424.8 438.4 433.8
ProMEDIO ANUAL, — 628.9 4871.7 447.0 426.4 424.1 416.5

* Eluborado sobre 16 principales articulos.
FuentE: Banco de Mcéxico, S. A,

NUMEROS INDICES DE PRECIOS AL MAYOREO
210 ARTICULOS
Base: 1939 = 100

105 2 1951
Agosto Julio Junio Mayo Abril Marzo ¥Febrero Anual

INDICE GENERAL ........... 399.8 399.8 4053 4055 406.6 403.5 399.7 386.0 5
Articulos de consumo .... 400.1 399.1 406,77 405.7 404.7 398.3 391.9 377.0
Alimenticios ......c.uu.. 414.1 412.8 4235 419.8 4167 407.5 398.7 379.7
No alimenticios .......... 369.9 369.2 3704 3751 378.6 3783 3774 3711
De uso personal ........ 3312 3312 3294 3294 3294 3287 3272 307.9

De uso en el hogar ..... 302.0 296.5 295.9 313.2 3203 3203 3189 3144 __J
ARTICULOS DE PRODUCCION . 399.4 400.9 403.2 405.2 409.5 4115 411.6 399.8
Materias primas ........ 459.8 462.2 466.0 469.2 476.1 479.8 480.3 464.5
No elaboradas ......... 470,1 4743 491.1 4979 511.2 5160 518.1 3505.0
Elaboradas ............. 446.6 446.8 434.3 433.0 43l.6 4339 4323 413.2
Combustible y energia ... 2694 269.4 269.2 269.2 2069.2 269.0 2068.5 265.5

Vehiculos y accesorios ... 3629 3629 3629 3629 3629 360.3 360.3 350.7 =

Fuenti: Banco de Mdéxico. S. AL

INDICE DE COTIZACIONES BURSATILES

(Compradores)
ACCIONES (a) BONOS (b) oo
1930 = 100 1033 == 100 Jaccones [T -
INDICES Indice Seguros Indus- Indice Fondos ipote- N s ["‘:] sene
MENSUALES Gral. Bancos  y Fzas. tria Mincria Cral. Pab. carios oo _
1951 Abril ........ 502.0 2837 197.3 661.2 340.1 1074 1142 102.8
Mayo ....... 509.3 2819 1966 6768 2942 107.5 1142 103.0 P
Junio ........ 5127 2721 1961 687.6 2756 1071 1142 1025
Julio ........ 5133 280.5 1989 679.0 4399 1052 114.2 99.2
Agosto ....... 517.2  269.6 1959 695.0 3064 1064 114.2 1011 200 —— -
Septiembre .. 517.2  269.6 1959 695.0 3064 1064 1142 1011
1952 Abril ........ 5268 2955 1989 6042 4600 1057 1142 1000 ]
Mayo ....... 511.7 2837 1989 6771 4070 1051 114.2 99.1 Boo—— -
Junio ........ 509.8 282.8 1989 6753 4051 1052 114.2 99.1
Julio ........ 5160 270.6 196.1 6932 289.6 106.6 1142 1015 , o
Agosto ....... 513.8 278.1 1989 6785 4809 1052 114.2 99.2 9
Septiembre .. 5107 2763 1989 673.1 5059 1052 114.2 99.2
{3\ Comnrenidn ba taralided da Jon

ancinnos aativodas an la Laloa afisial ©







INDICE DE PRECIOS MENSUAL.—EXPORTACION
Base: 1935-39 = 100

Indice General

Mat. primas vegetales

Alimentos, bebidas

Combustibles y

Productos elaboradns

con metales y forrajes derivados diversos

MESES 1951 1952 1951 1952 1951 1952 1951 1952 1951 1952
Enero ......covvviina.. 544 572 555 600 631 626 436 409 603 809
Febrero ................ 536 571 550 594 622 646 414 414 585 836
Marzo .... 550 581 557 599 613 675 479 433 617 746
Abril 571 572 598 594 640 630 439 432 689 788
Mayo 568 571 584 584 645 660 446 440 666 878
Junio 526 549 541 558 612 643 398 433 700 824
Julio 507 562 515 545 629 680 381 531 710 880
Agosto ..vvviiiniiiiinn... 516 544 514 543 631 674 433 441 772 862
Septiembre ............. 546 — 573 — 612 — 378 — 793 —
Octubre ................ 531 — 543 — 617 — 406 — 803 —_
Noviembre .............. s77 — 596 — 633 — 454 — 713 —
Diciembre ............... 570 — 596 — 632 — 408 — 780 —

INDICE DE PRECIOS MENSUAL.—IMPORTACION
Enero .................. 447 435 469 413 357 433 257 257 460 464
Febrero ............... 475 443 489 438 350 43 310 290 496 458
Marzo ......ovvniiiin.. 463 461 449 488 325 437 293 274 506 458
Abril ..., 445 426 458 417 316 426 260 291 470 442
Mayo v.vvvvnvninnnnnnnns. 454 436 501 434 334 348 308 363 449 457
Junio woviiieial, 444 437 481 447 359 337 281 237 444 460
Julio ..o oviiill, 480 437 496 414 351 384 246 250 506 475
AgOSto v.vviiiiiiiiin ., 431 432 472 414 355 343 262 269 426 470
Septiembre ............. 429 — 502 — 357 — 269 — 399 —
Octubre .....oooovi... 433 —_ 456 — 348 — 283 — 441 —
Noviembre .............. 439 — 476 — 279 — 275 — 449 -—
Diciembre .............. 436 — 441 — 317 — 273 — 462 —_—
TERMINOS DE COMERCIO

Enero ........cc..ia... 121 131 113 145 177 144 170 159 131 174
Febrero ................ 113 129 112 136 178 147 134 143 118 182
Marzo ........covviinn.. 119 126 124 123 188 154 164 158 122 163
Abril .. .. 130 134 131 142 203 148 168 148 147 178
Mayo «....cvvvvuannt.. 125 131 116 134 193 190 145 121 148 192
Junio vl 118 126 112 125 171 191 141 183 158 179
Julio «........... ... 106 129 104 132 179 177 155 212 140 185
Agosto ..., 120 126 109 131 178 196 166 164 181 183
Septiembre ............. 127 — 114 — 171 — 141 — 198 —
Octubre ................ 122 — 119 — 177 — 144 — 182 —_
Noviembre .............. 131 — 125 — 227 — 165 — 172 —
Diciembre .............. 131 — 135 —_ 199 — 149 — 169 —

INDICE DE VOLUMEN MENSUAL DE EXPORTACION
Base: 1935-39 = 100

Mat. primas vegetales

Alimentos, bebidas

Combustibles y

Produe

tos elaborados

Indice General con metales y focrajes derivados diversos

MESES 1951 1952 1951 1952 1951 1952 1951 1952 1951 1952
Enero 149 95 157 86 188 190 63 31 743 720
Febrero 144 115 151 89 206 205 50 120 654 975
Marzo 104 118 92 117 206 156 54 30 781 533
Abril 82 110 81 11] 128 153 28 40 644 885
Mayo 84 141 79 157 133 135 29 65 899 482
Junio 117 105 117 111 149 131 67 42 696 464
Julio 144 108 146 116 168 137 94 48 750 346
Agosto ...oiiiiiiiiiian, 180 156 203 182 165 143 61 52 718 316
Septiembre ............. 167 — 188 — 120 — 94 — 671 —
Octubre ................ 155 — 180 — 93 — 1 — 549 —
Noviembre .............. 131 — 129 — 177 — 85 — 606 —
Diciembre .............. 112 — 120 —_ 163 — 18 — 622 —

INDICE DE VOLUMEN MENSUAL DE IMPORTACION

Enero .................. 306 324 215 161 539 598 1,416 1,507 255 312
Febrero ................ 232 255 116 142 211 390 568 738 294 281
Marzo ...ovvvevnninnnn.. 336 286 184 137 505 695 1,970 798 301 292
Abril ... .. ool 320 287 157 136 600 590 1,496 1,231 308 280
Mayo «......coovuiin.. 338 358 175 181 382 768 1,449 1,222 367 357
Junio v.vvviiiiiia 349 309 221 120 483 622 1,405 1,274 343 325
Julio .o, 340 339 169 130 911 656 922 1,293 330 370
Agosto ..., 304 283 177 142 555 329 1,144 1,457 309 292
Septirmbre ............. 314 — 128 — 764 —_ 1,116 — 319 —_

e
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BALANZA COMERCIAL DE MEXICO

Valor en pesos

19 51 1 95 2
MESES Importacién Exportacién Saldos Importacidn Exportacién Saldos
TEFO 4vvevnevneacnss 505.883,702 514.684,237 -+ 8.800,535 594.538,981 415.534,081 — 179.004,900
ebrero ........0.00en 418.372,391 524.361,679 -+ 105.995,288 519.031,829 417.831,001 — 101.200,828
flarzo ....veiininnn. 504.674,487 393.520,380 — 111.154,107 573.933,302 424.038,846 — 149.894,456
bril ... 631.020,759 318.393,933 — 312.626,826 471.668,896 386.790,163 —  84.878,733
flayo ........ooveni 644.068,458 336,774,816 — 307.293,642 642.075,930 456.749,491 — 185.326,439
172 £ S 661.364,528 371.260,086 — 290.104,442 550.777,424 361,765,144 — 189.012,280
ulic ...l 626.540,702 402.087,280 — 244.453,422 568.089,774 408.554,673 — 159.535,101
LEOSE0 vvivieninannnn 611.325,780 550.508,310 - 60.817,470 490.065,297 508.804,607 -+ 18.739,31(
eptiembre .......... 576.454,991 482.473,516 — 93.981,475 — — —
Jctubre ...........n. 514.023,456 434.462,069 —  79.561,387 — — -
loviembre .......... 502.643,710 531.643,987 +  28.679,279 — — —
diciembre ........... 576.797,098 587.057,456 -+ 10.260,358 * — — -
‘nero a diciembre ... 6,773.170,062 5,446.912,749 —1,326.257,313 — — —
Volumen en toneladas
Importacién Exportacién
MESES 1951 1952 1952/1951 1951 1952 1952/1951

051153 o J 225,382 338,596 + 113,213 446,598 347,021 — 99,577
febrero ........ ... 154,327 202,341 4+ 48,014 389,664 582,306 -+ 192,642
Marzo ............... 231,827 252,739 + 20,912 410,704 508,388 -+ 97,684
Abril ... ...l 278,882 212,399 — 66,483 334,346 368,958 -+ 34,612
Mayo ............... 228,698 304,115 -+~ 75417 311,834 479,279 + 167,445
funio ............... 222,750 319,336 4+ 96,586 433,064 373,031 -— 60,033
Julic ....oovvvvvnentn 235,081 269,904 + 34,823 519,236 357,094 — 162,142

Agosto ......ienn 237,767 220,218 —- 17,549 428,728 420,477 — 8,251
Septiembre .......... 262,591 -— — 455,688 — —
Jetubre ov..ovvvnnn.. 233,214 —_ —— 448,239 — ——
Noviembre .......... 281,472 — — 484,530 — —
Diciembre ........... 248,286 — — 563,375 — -
Fnero a diciembre ... 2.840,277 — — 5.225,806 — —

FuenTE: Direccion Ceneral de Estadistica.

PRINCIPALES ARTICULOS DE COMERCIO EXTERIOR

Valor en millones de pesos

1MPORTACION

CONCEFPTO Erero a agosto
1951 % 1952 %
nteca de cerdo ............... 20.8 0.5 23.9 0.5
¥ P 55.1 1.2 36.3 0.8
=03 J 163.7 3.6 2277 5.2
le crudo, natural o artificial ... 145.0 3.2 51.5 1.2
veria de hierro o acero galvani-
zado o sin galvanizar ........ 80.1 1.7 41.4 0.9
terial fijo para ferrocarril .... 56.2 1.2 713 1.8
ta de celulosa ............... 75.2 1.6 64.2 1.5
vel blanco para peridédico ..... 33.8 0.7 713 1.6
talaciones de maquinaria ...... 105.1 23 1101 2.5
lanadoras y conformadoras ..... 61.2 1.3 32.2 0.8
quinas impulsadas por medios
MECANICOS +vvvvreennnnnnoanns 178.6 3.9 1694 3.8
‘tes y piezas de refaccién para
maquinaria ......0000 i 195.4 4.2 1929 4.4
tomdviles para personas ....... 226.2 49 2215 5.0
tomdviles para efectos ........ 164.7 3.6 2185 5.0
mibus ... e 9.8 0.2 18.7 0.4
asises para automéviles ....... 174 0.4 28.4 0.6
ICEOTES + evviviennceennnnunanas 99.3 2.2 54.9 1.2
rtes sueltas, refacciones y moto-
res para automoéviles ......... 85.0 1.8 82.6 1.9
A~—ToraL .....oovivnnen 1,772.6 38.5 1,722.8 39.1
B.—ImporTACION TOTAL .. 4,603.2 1000 4,410.1 100.0

Valor en millones de pesos

EXPORTACION

CONCEPTO Enero a agosto
1951 % 1952 %
Pescado fresco o refrigerado ..... 130.9 3.8 81.6 2.4
Café en grano sin cascara ....... 301.6 88 275.6 8.2
Camarfn ......ovviiiininiinn... 47.8 1.4 49.9 1.5
Forrajes «.ovoviviiinn ... 36.9 1.1 66.2 2.1
Algoddn en rama ...l 650.8 19.1  750.4 22.2
Henequén ...................... 53.8 1.6 274 0.8
Plomo metilico y concentrados ... 260.4 7.6 476.3 14.1
Cobre metélico y concentrados .... 149.8 44 2144 6.3
Zinc metdlico y concentrados ..... 209.0 6.1 3282 9.7
Plata afinada ................... 143.1 42 81.0 2.4
Petrdleo crudo ......vvvennian... .7 21 1029 3.0
Petréleo combustible ............ 84.8 2.5 35.1 1.0
Telas de algodén ................ 115.5 3.4 44.5 1.3
Hilazas, hilos y cordeles de hene-
QUEN «iteieeinnnnnnn 35.1 1.0 18.5 0.5
Hilo de engavillar ............... 27.3 0.8 58.1 1.7
A—ToTAL ...ivvvnennnn. 2,313.7 67.9 2,610.1 772
B.—ExporTACiON TOTAL .. 3,411.5 100.0 3,380.0 100.0

Fuexte: Direccion General de Estadistica.




Valor en pesos

1951 1952
PAISES Agosto Enero a agosto Agosto Enero a agosto
Importacion Exportacion Importaciéon Exportacién Importacién Exportacién Importacién Exportac
ToTaL .............. 611.325,780  550.508,310 4,603.250,807 3,411.596,721  490.065,297  508.804,607 4,410.181,433 3,380.068,!
AMERICA ......ovviviinnnnnn 508.882,441  397.094,127 3.853.955,826 2,784.476,266  400.543,338  412.844,933 3,805.584,084 2.806.087.,!
Argentina ............. ..., 841,887 2.259,057 6.558,165 23.355,984 438,944 21,951 5.522,624 4.464,:
Brasil .............. ... 130,757 6.881,766 808,942 33.294,597 547,059 1.141,035 1.248,433 10.096,¢
Canada .................... 14,415,946 3.708,313 81.291,429 32,735,776 9.796,892 3.863,601 93.525,693 37.273,¢
Cuba ..........coiiiia 3.025,870 1.304,940 17.589,541 30.786,401 1.757,642 2.539,750 20.833,462 33.848,]
Estados Unidos de N. A. .... 488.683,774  372.666,827 3,712.454,927 2,566.614,001  386.740,126  395.843,425 3,667.317,618 2,629.124,¢
Guatemala ........coooiiunnn 113,545 5.937,212 950,964 39,754,466 255,559 3.732,058 2,204,483 30.582,¢
Nicaragua ................. 4,748 206,950 115,310 3.861,230 7,738 202,648 70,881 7.969,%
Panamd ................... 334,313 737,781 2.200,646 4,695,123 37,661 693,502 793,998 9.060,¢
Uruguay ..., 380,366 434,432 4.390,654 1.289,165 155,354 — 1.690.479 720.:
Venezuela ................. 1,226 685,768 527,114 9.272,363 97,690 1.019,745 451,688 6.547,%
(073 o - S 950,009 2.271,081 27.068,134 48.997,160 708,673 3.787,218 11.924,725 36.398,¢
EvuroPa ...l 76.382,817 107.898,874 612.375,529  363.671,839 78.407,864 31.886,678  540.677,618  384.658.:
Alemania ............. ... 10.929,690 14.752,859 94.594,279 72.010,491 12,172,704 17.009,668 96.336,939  113.779,]
Bélgica ....ovvviiiiniiiian, 7.731,383 7.923,117 61.371,204 28,597,263 5.808,105 3.118,285 37.995,336 52.244,%
Checoeslovaquia ............ 551,665 274 10.671,187 699,601 695,223 295 7.040,499 2.689,¢
Dinamarca ................. 229,816 924,083 2.320,031 2.859,212 187,005 211 3.621,304 7,2
Espafia ..........cccoiiuan. 5.478,805 16.777,029 48.441,648 19.799,158 2.800,998 81,186 18.605,136 28.067,1
Francia ..............o0vni 15.718,853 33.484,333 94.430,361 74.956,851 9.371,232 1.464,518 63.265,485 41.907,7
Inglaterra .........covvinn 9.949,390 16.850,463 94.197,242 53.768.500 16.682,288 2.369,161 112.718,358 91.454.6
Ttalia .......cooviiiiinn 2.460,812 2.035.324 27.065,197 12.509,725 2.997,067 2.821,367 19.679,210 9.839,2
Noruega .........ccovvvnnen 380,736 2.540,000 3.459,592 23.204,150 2.083,179 131,753 6.066,834 3.885,C
Paises Bajos ............... 2.335,225 2.683,359 19.104,962 26.976.605 2.558,798 1.412,486 21.943,452 18.336,2
Portugal ...........c.oiiut 973,206 118,866 30.631,401 205,388 1.423,471 50 9.473,774 114,8
Suecia «.oviiviiin i 13.771,111 7.976,640 65.190,032 19.367,032 7.975,081 1,179,119 65.468,001 7.528.3
Suiza ...iviiiii e 4.644.168 5,898 39.607,058 15.554,800 7.794,014 377,802 60.328,958 4.518,9
Oros . oovvvvniiiiiinnnnn, 1.227,957 1.826,620 21.291,335 13.163,063 5.858,699 1.920,777 18.134,282 10.284,3
ASIA (. e e 21.365,771 43.926,324  108.547,016  249.729,040 4.463,556 63.891,779 21.806,906 175.397,8
Arabia Saudita ............ — 29.842,500 180 129.936,684 — 13.057,287 72,901 74.438,4
Ceildn ........cooevvenat, 1.005,769 — 3.473,721 919,859 382,849 — 2.065,926 892,5
China .....covvivivininnnn, 81,073 391 901,257 1.322,163 93,514 42,818 1.358,803 183,9
Establec. del Estrecho ...... 14.723,858 — 68.286,870 494,663 3.035,370 — 9.973,265 71,5
Indonesia +..o.vvvvvnnnnnen 82,548 474,573 3.549,817 6.446,262 — 62,580 38,297 265,7
India ......cviiiiiiinnin, 27,792 30 463,002 22,024,410 250,638 150,298 1.166,038 12.020,9
Japén ..o, 2.413.184 4.687,518 14.233,676 37.271,197 570,544 50.469,382 12.229,086 77.855,4
Persia .....oovviiiiiniinnn 19,224 4.937,133 19,224 36,142,456 — 15,891 143,644 1.039,4
Slam ... 2.883,538 — 16.569,595 500,537 — — 51,132 1,8
O1roS «ovvvnrieeenninninnnns 128,785 3.984,179 1.049,674 14.664,789 130,641 93,523 707,814 8.627,9
AFRICA ..cviviiinnninnnnnn. 511,359 1.587,572 4.267,581 13.604,723 576,753 181,092 3.370,648 13.434,2
Egipto «.vovvieniiiiiiiiiin, 1,215 — 1.459,659 8,309 263,138 — 675,365
Marruecos francés .......... 12,490 — 200,265 36.955 207,674 81,935 435,028 81,9
Pos. espafiolas en Afr. Occ. .. —_ — — 959,697 — — 5 .
Pos. francesas en Afr. Occ. .. 61,103 13,602 122,006 217,022 — e 33,470 358,1
Pos. inglesas en Afr, Occ. ... — — 28,428 — — — 136,683 5.947.4
Unién Sudafricana .......... 429,342 1.306,633 2.193,450 8.447,083 105,480 — 1.751,188 4.966,6
Otros «o.ovvvvnniinnn, 7,209 267,333 263,773 3.935,657 461 102,157 338,909 2.079,9
OCEANIA ... .. .cviiiiiunnnn 4.183,392 1413 44.104,855 114,853 6.073,786 125 32.742,177 490,0.
Australia .................. 4.055,664 755 39.527,310 9,857 6.619,142 125 27.971,937 57,4
Nueva Zelanda ............. 127,728 658 4.568,265 75,787 1.454,644 -— 4.720,765 432,6
OOS v evernresrnninerannss — — 9,280 29,209 — — 49,475 :
COMERCIO EXTERIOR DE MEXICO, POR GRUPOS ECONOMICOS
Valor en miles de pesos y cantidad en toneladas
1951 1952 1951 1952
Enero a agosto Enero a agosto Agosto Agosto
IMPORTACTION Cantidad Valer Cantidad Valor Cantidad Valor Cantidad Valo:
ToraL ..ot 1.814,714 4.603,251 2.119,648 4,410,181 231,767 611,326 220,218 490,01
Aritculos alimenticios ....... 335,510 308,034 406,085 398,949 38,672 42,166 19,972 23,3
Bienes de uso y consumo du-
rable ........ ... 50,771 603,080 45,275 577,012 5,514 69,204 4,998 69,9
Bienes de inversion ......... 679,430 1.986,595 902,178 2.108,523 84,217 252,850 117,585 232,7:
Materias industriales ....... 497,458 926,605 518,656 799,273 75,849 131,362 530,094 99,5!
Otros oo iin i 251,545 778,937 247,454 526,424 33,515 115,744 24,569 64,4
EXPORTACION
FOTAL +oveeninannnns 3274174 3411596  3.436,55¢ 3,380,068 428,728 550,508 420,477 508,8(
Articulos alimenticios ....... 341,741 687,174 298,926 601,820 37,441 79,643 27,344 60,1¢
Bienes de uso y consumo du-
rable ... .. il 9,343 161,835 7,575 109,222 1,096 17,729 1,118 12,5¢
Bienes de inversion ......... 1.647,206 288,660 1.744,418 364,241 217,177 41,596 194,970 38,1¢
Materias industriales ........ 958,347 1.827,306 1.128,930 1.075,511 131,466 338,631 156,879 364,2"
Oros .ovvvviiieiiiiinnn .. 317,537 446,621 256,705 229,274 41,548 72,909 40,166 33,64

Fueste: LEliboraciGn Banco Nacienal

de Comercio Exterior. con cifras de la Direccion General de

LEstadistica,



