








En la Gltima de estas Mesas Redondas, cele-
brada durante el mes de octubre, se examinaron
las condiciones en que se viene realizando el in-
tercambio comercial entre Japén y México, reu-
nién que resulté en extremo interesante, por las
miltiples posibilidades que se descubrieron para
fortalecer las relaciones comerciales con ventajas
reciprocas.

Los representantes japoneses trataron en pri-
mer lugar la posibilidad de fomentar el intercam-
bio a base de trueque de algodén, azicar, zinc,
plomo y petréleo, a cambio de barcos tanque, tu-
beria para petrdleo, plantas de energia eléctrica,
medidores para agua, maquinaria textil, barcos de
pesca y otros tipos de embarcaciones, material y
carros de ferrocarril. Expresaron ademds, estar
en condiciones actualmente para entregar a Mé-
xico plantas para la fabricacién de productos qui-
micos y fertilizantes; instalaciones de maquina-
ria para la industria textil; y muchos otros equi-
pos industriales, medios de transporte urbano,
rrllaquinaria agricola e instrumentos de diversas
clases.

En otros aspectos de las relaciones comercia-
les, se consideré también el intercambio de peli-
culas cinematograficas de estudiantes y técnicos
de pesca y de profesionistas y hombres de cien-
cia de varias especialidades.

Efectos de la Guerra

En los afios anteriores a la segunda guerra
mundial, Jap6n mantenia importantes relacio-
nes comerciales con el resto del mundo, princi-
palmente con los paises del Continente Asiatico,
los que tuvieron en el periodo 1930-1934, una
participacién de mas del 50% en la exportaciéon
e importacién japonesa. Siguiéndole en impor-
tancia, América absorbié un 31% de las expor-
taciones y provey6 un 29% de las importaciones
de esa nacién. El continente Europeo, adquirié,
a su vez, el 10% de las exportaciones japonesas y
proporcioné cerca del 15% de sus importaciones.
Africa ocupé un lugar poco importante en el co-
mercio exterior japonés.

Durante la guerra y la postguerra la situacién
del intercambio comercial del Japén sufrié cam-
bios desfavorables en su balanza de comercio ex-
terior. Las exportaciones realizadas en estos afios
fueron muy inferiores a las efectuadas antes de la
guerra, en tanto que las importaciones se mantu-
vieron mis o menos al mismo nivel. En 1946 la
mayor parte de las ventas realizadas por Japé6n
fueron hechas a los paises americanos, Estados
Unidos principalmente, los que absorbieron el
75% del total, habiéndose enviado el resto al
Continente Asidtico. Por lo que toca a las im-
portaciones japonesas la situacién fué similar,
habiendo comprado en ese afio el 97% a los Pai-
ses de América y solo el 3% a Asia. En afios més
recientes, se ha mantenido la preponderancia de
los paises americanos como abastecedores y clien-
tes del Japén, aun cuando en una proporcién
menor que en afios anteriores.

Actualmente, la balanza comercial japonesa
arroja saldos francamente desfavorables, pues las
importaciones en las que dominan las materias
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primas y los productos alimenticios, superan con-
siderablemente el total de las exportaciones cons-
tituidas fundamentalmente por articulos manu-
facturados.

Dada la estructura industrial de la economia
japonesa y sus amplias necesidades de materias
primas que México estd en capacidad de proveer
en buena parte, nuestro comercio con el Japén
se ha venido realizando con saldos favorables
para nuestro pais en los ultimos afios, siendo
nuestro cliente més importante después de los
Estados Unidos.

Comercio con México

En los afios de 1952-53 las principales expor-
taciones mexicanas al Japdén estuvieron consti-
tuidas por materias primas industriales cuyo va-
lor ascendié a 143.2 y 367.7 millones, respecti-
vamente, cantidades que representaron en ambos
casos el 99% del valor total. Dentro de este gru-
po destacaron: el algodén en rama, del cual el
Japon es el principal comprador de nuestro pais,
adquiriendo una parte directamente y otra a tra-
vés de los Estados Unidos y del que se le enviaron
en la primera forma 136.8 millones en 1952 y
358.9 millones en 1953; el plomo afinado, cuyos
envios aumentaron durante los mismos afios de
2.7 a 5.6 millones; y el ixtle cortado y preparado,
del cual se incrementaron las ventas en una pro-
porcién importante, habiendo pasado de 12 mil
pesos en 1952 a 382 mil pesos en 1953. En este
altimo afio nos compraron algunos articulos que
en afios anteriores no se habian negociado, como
semilla de linaza, por un valor superior a 2 mi-
llones de pesos, asi como mercurio metalico, brea
o colofonia y sulfato de calcio mineral. Siguieron
en importancia los articulos alimenticios que re-
presentaron menos del 2% en 1952 y del 1% en
1953 del valor total enviado, y entre los que des-
tacaron las preparaciones y conservas vegetales
de las que nos compararon en cada uno de estos
afios 213.2 y 685.3 miles de pesos, respectiva-
mente. Aun cuando en 1952 la exportacién de
azucar con destino a Japén fué de muy poca
importancia, en 1953 se incrementé considerable-
mente, habiendo sobrepasado al millén de pesos.

Por lo que se refiere a la composicién de nues-
tras importaciones, el grupo mds importante du-
rante los dos tltimos afios de 1952 y 1953, fué el
de los bienes de consumo durable, que con va-
lor de 12.1 y 10.3 millones respectivamente, re-
presentaron en cada uno de estos afios algo mas
del 50% del valor total de nuestras compras de
origen japonés. Los articulos més importantes
que compusieron este grupo fueron: maquinas de
coser, porcelana labrada, terciopelo de algodén,
anteojos, lamparas eléctricas y panas de algodoén,
También importantes por el monto alcanzado
fueron las adquisiciones de bienes de inversién,
tales como partes sueltas para bicicletas, aparatos
cientificos, herramientas de mano, cojinetes, re-
facciones para maquinaria y para maquinas de
coser y algunos otros renglones més, necesarios
para el desarrollo econémico del pais.
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