LA SITUACION DE LA MINERIA MEXICANA
Y SUS RELACIONES CON EL EXTERIOR

Los términos del intercambio y sus efectos en la
economia mexicana (El caso de los minerales),
ARMANDO BERZAIN REYES, Escuela Nacional de
Economia, UNAM, México, 1971, 217 pp. y cua-
dros.

Como se sabe, la economia de los paises subdesarrollados se
encuentra estrechamente vinculada al comercio exterior de
materias primas, siendo las exportaciones de los productos
agricolas y mineros la fuente rnas importante de sus ingresos;
los agricolas, por los factores climaticos que influyen en su
produccion, son muy susceptibles a las fluctuaciones de la
oferta, y los mineros se hallan sujetos a las variaciones de la
demahda. A juicio del autor de esta tesis, como estos Gltimos
son materiales estratégicos, las fluctuaciones que experimenta su
demanda obedecen principalmente a situaciones politico-milita-

res.

Sin embargo, los cambios en la demanda de productos
basicos son consecuencia de las variaciones que se registran en
el nivel de ingreso de los paises consumidores de materias
primas, esto es, del grado en que se desarrollan sus i 2ctivas
industrias, lo que también esta relacionado con los progresos de
la tecnologia y, consecuentemente, con la productividad, que se
incrementa, como es obvio, a medida que la tecnologia avanza.
Hay que considerar también que s innovaciones técnicas

reducen, en alninos casos, el uso de determinadas terias
primas o las remr  zan por sucedaneos sintéticos.

Agrega el autor, ¢ el de sentar los fur nentos del
anélisis del tema, aue de la jugacion de todos estos -
tos surge, col t icionalmente se ha aceptado, la fij 2

los precios de tas materias primas, cuyas variaciones son la causa
fundamen de la ines ilidad en los paises prod res vy
exportadores de las mismas, debido a la importanciac o1 -
cio exterior en sus economias. ‘rzain alude a la refacién de
precios ¢ intercamt rnmo se sabe, no es m la
razbn entre tas variac le s precios de los proc de
exportacion y los cambios de los precios de los de importacion,
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medidos a través de sus indices respectivos. Asi, el poder
adquisitivo de las exportaciones estd dado en funcion de dicha
relaciébn. Es evidente el efecto que sobre la economia de un
pais ejerce la variacidén de la misma; si mejora, puede tener
efectos benéficos de gran magnitud sobre el ingreso nacional, y
efectos negativos si se deteriora. Cuando un palfs subdesarrolla-
do ve mejorar sus relaciones de intercambio en una cierta
proporcion, puede incrementar sus importaciones en igual pro-
porcion sin tener que aumentar elsvolumen de sus exportacio-
nes, o bien, puede obtener la misma cantidad de importaciones
que antes con una menor cantidad de exportaciones; esto es, el
pais se beneficia por una mayor cantidad de bienes disponibles
y de su utilizacion racional dependerd, entonces, que dicho
aumento se traduzca o no en desarrollo econémico.

El autor se refiere luego al caracter de pais exportador de
productos minerometalUrgicos que tiene México, cuya mineria
estd orientada a satisfacer en buena proporcidon la demanda de
materias primas de naciones extranjeras industrializadas, 1o que
significa que la diversificacion y desarrollo de la produccion
minera mexicana ha obedecido, en la mayoria de los casos, a
estimulos externos. Aungue la participacion de la mineria en el
producto interno del pais es muy reducida, su importancia se
manifiesta dentro del valor de la exportacion total de mercan-
cias, pues la demanda externa absorbe una proporcion impor-
tante del producto total del sector.

E{ autor presenta, con base en datos del Consejo de Recursos
Naturales no Renovables, un anélisis muy detallado del comer-
cio exterior mexicano de minerales. Inicialmente discute la
estructura general de las exportaciones e importaciones de
productos minerales, tanto  metalicos como. no metalicos. Mas
adelante presenta analisis espec(ficos para los casos de la plata,

el plomo, el cinc, el cobre, el mercurio, el azufre y la fluorita.

En cada uno de estos casos se examina, para el perfodo
1960- 1969, el comportamiento general de las exportaciones, los
principales paises de destino, la evolucion de los precios, el
comportamiento del- mercado mundial y, en su caso, los arreglos
o convenios internacionales de estabilizacion.

Finalmente se presentan otros capitulos genéricos en los que
se examina la situacion econdémica del sector minero, estudian-
dose los indices de ocupacion, salarios, capitalizacién y produc-
tividad.

El autor recomienda, al concluir su trabajo, la adopcion de
un mayor control e intervencion del Estado en esta actividad
hasta llegar a su nacionalizacién completa.-~ALFONSO AYENSA.

UNA VALIOSA OBRA DE CONSULTA
SOBRE LA ECONOMIA DE MEXICO

La dindmica de los sectores de la economia mexica-
na durante las décadas de los cincuentas y sesentas,
CENTRO DE ESTUDIOS ECONOMICOS DEL SEC-
TOR PRIVADO, A. C., México, 1971, 229 pp.,
cuadros y graficas. |

La primera de las dos partes de este trabajo presenta un analisis
de la evolucion que se ha registrado en 16s diferentes sectores
de la economia de México en los Ultimos dos decenios. Este
analisis cubre los siguientes aspectos: poblacion, finanzas plbli-
cas, inversion {publica y privada), comercio exterior y sistema
bancario. En cada caso se presentan numerosos cuadros estadis-
ticos.

La segunda parte del trabajo tiene como base el estudio del
Banco de México, S. A., Cuentas nacionales y acervos de capital
consolidados y por tipos de actividad econémica: 1950-1967,
documento al que se considera “de muy limitada circulacion y
dificil interpretacion para la mayoria de los sectores”, por lo
que fos autores juzgaron necesario “‘estructurar (sobre esa base)
un analisis actualizado de facil comprension’’, Para calcular las
cifras correspondientes a 1968 y 1969 se usd una proyeccidn
lineal de la tendencia 1960-1967, como se explica en el propio
texto. Inicialmente se ofrecen ocho cuadros resimenes que
muestran, para cada rama de actividad, la produccion bruta, los
salarios y otras remuneraciones, la formacion del capital fijo, el
capital acumulado, la depreciacién, los impuestos y las utilida-
des, presentando en cada caso cifras a precios corrientes y a
precios constantes de 1960. '

Las diferentes ramas de actividad se agrupan en tres sectores:
el agropecuario, el industrial y el de servicios. Finalmente, se
presenta la informacion desagregada al nivel de cada una de las
46 ramas de actividad economica.

Se trata, como es facil advertir, de una valiosa obra de
consulta para los interesados en el analisis de la economia de
México.—ALFONSO AYENSA.

LA PESIMA ADMINISTRACION
DEL INGENIO DE TARETAN

El azicar: problema de México, SERGIO MATURA-
NA MEDINA e IVAN RESTREPO FERNANDEZ,
Centro de Investigaciones Agrarias, México, 1971,
144 pp.

Este libro constituye otra aportacion valiosa a la cada vez mas
abundante literatura sobre aspectos especificos del campo mexi-
cano. Al mismq tiempo, muestra la naturaleza de los problemas
del sector en su totalidad. Tanto por la informacion como por
la riqueza de detalle incluidas, este libro debiera ser lectura
obligada para los nuevos responsables de la industria azucarera
y, en realidad, para cualquier interesado en el problema.

‘'El libro se basa en un estudio del ingenio azucarero de
Taretan, en Michoacan, hecho hace mas de cinco afios, median-
te la entrevista directa con un gran numero de agricultores de la
zona y la observacion cuidadosa del funcionamiento del ingenio.
Asf, et libro resume un sinniimero de datos y apreciaciones
sobre varios aspectos de la vida econémica y social de la region.

Quizé la conclusion fundamental del estudio sea la responsa-
bilidad predominante gue corresponde a los administradores del
ingenio en el triste historial de continuas pérdidas que se
registra. El problema se origina no sdlo en la préctica de cargar
los costos del transporte a los cafieros, sino a las decisiones de
expandir la capacidad industrial sin que haya aumentos corres-
pondientes en {a posibilidad de la plena utilizacién de esa
capacidad de molienda. El resultado ha sido la ampliacioén del
radio de operaciéon del ingenio —con un aumento correspondien-
te en los costos de transporte cargados a los agricultores— y una
pesada carga por €l pago de intereses y la amortizacion del
capital necesario para ampliar la capacidad instalada.

También se demuestra el efecto depresivo de la falta de
recursos crediticios para el sector ejidal, Esta situacidon lleva a
los autores a comentar: "‘se puede suponer que si el Banco
[Nacional] de Crédito Ejidal u otra institucidén bancaria, decidie-












comercio exterior

que se desprenden de la politica monetaria del pafs sede de la
matriz. El gobierno norteamericano ha publicado diversas dispo-
siciones ‘para mejorar la posicion de la balanza de pagos
estadounidense; entre tales disposiciones, las de 1968 tienden a
controlar estrechamente la salida de capitales privados con fines
de inversion en el extranjero, invitan a las empresas a repatriar
un porcentaje mayor de utilidades obtenidas por las filiales en
el extranjero, y sugieren a estas Ultimas utilizar mas ampliamen-
te las fuentes externas de financiamiento en sus actividades.

Con respecto a las actividades de investigacion que realizan
las empresas internacionales, Turner utiliza algunos de los datos
ya conocidos. Dado que las actividades de investigacién de base
quedan reservadas para los laboratorios situados en los pafses
sede, los laboratorios de fas filiales conservan actividades de
investigacion de segunda calidad, por lo que "una confianza
excesiva en las empresas multinacionales conduce a un papel
permanente de segundo orden en la escala mundial”.

En un estudio realizado por el Instituto de Investigaciones de
la Universidad de Stanford, sobre una muestra de 200 empresas
estadounidenses, quedd en claro que la mitad de ellas realizaba
operaciones de investigacion en Europa, pero la mayoria sdlo
invertfa 4%, o menos, de su presupuesto total para investigacio-
nes en sus laboratorios del viejo continente y muchas de ellas
consideraban tales esfuerzos como un medio de permanecer al
corriente en las actividades europeas de investigacion, y para
tener acceso a los medios cientificos del viejo mundo.

Desde el punto de vista del poder politico de las empresas
multinacionales, evidentemente los gobiernos de los paises desa-
rrollados se encuentran en mucha mejor posicion para resistir
las presiones a que los someten las empresas que los gobiernos
de los paises menos avanzados. Sin embargo, aun con estos
ultimos el nacionalismo econémico ha realizado algunos progre-
sos en el dominio de ia industria del petroleo y la mineria de
cobre. Uno de los mecanismos utilizados por los regimenes
nacionalistas del mundo subdesarrollado consiste en poner en
competencia a las propias.empresas multinacionales, lo que lleva
a pensar que la ““fuerza estd en vias de cambiar lentamente de las
sociedades multinacionales para transferirla a fos regfmenes
inclinados a la independencia”,

Por su parte las empresas multinacionales estdn en vias de
reducir la importancia relativa de las exportaciones directas.
Como consecuencia de ello la principal liga econémica entre
Estados Unidos y el resto del mundo es ahora la inversion vy la
produccidn en escala internacional, desplazando a las exporta-
ciones, Algunas cifras son suficientemente elocuentes: *‘en 1966
Estados Unidos exporté por un valor de 24 000 millones de
dolares, mientras que las empresas norteamericanas producfan
por lo menos 110-000 millones de dolares directamente en el
extranjero”. La campafia en favor del libre comercio tiene en la
actualidad quizad menos importancia que la campaiia por la libre
circulacion de los capitales entre los paises, afirma el autor.

Lo anterior quiere decir que las empresas multinacionales
desempefian un papel muy importante en el dominio de las
exportaciones estadounidenses: diversas fuentes indican que los
intercambios promovidos por las empresas y sus filiales en el
extranjero representaron no menos del 25 al 30 por ciento del
total de las exportaciones norteamericanas {24 000 millones) en
1966. :

Por otra parte, Turner hace resaltar que existe una tendencia
iciente de las empresas multinacionales para retirar las activi-
dades de fabricacion de los pafses con altos salarios y llegar a
convertirse en importadoras netas en sus paises de origen. El
desarrollo de las industrias *'fugitivas” es resultado también de

los progresos en los transportes y las comunicaciones en los
ultimos tiempos. En el fondo implica la evolucién propia de las
sociedades a la multinacionalidad.

El capfitulo dedicado a la especulacion financiera arroja
mucha luz sobre las operaciones que practican diversas empre-
sas, problema que ha sido ampliamente abordado en las investi-
gaciones latinoamericanas sobre las actividades de las empresas
multinacionales en la region. La empresa multinacional es
perfectamente capaz de sacar ventaja de las diversas tasas de
interés existentes en diversos pafses; asf, puede solicitar créditos
en los pafses con bajas tasas de interés y transferir el dinero a
filiales que operan en pafses donde rijan altas tasas. Una formula.
cominmente utilizada para realizar las transferencias es a través
del adelanto de pagos por transacciones internas, 1o que tiene el
mismo efecto que un préstamo.

La ‘‘maniobrabilidad’” financiera se presta, ademas, para
cobijar fines poco escrupulosos, como el fraude fiscal. La
empresa multinacional se encuentra en posibilidad de hacer
aparecer sus utilidades en las ‘‘zonas de baja imposicion fiscal o
en paises donde las autoridades fiscales sean notoriamente
incompetentes o corruptas, o ambas cosas’’. La posibilidad de
fijar artificialmente los precios sobre los bienes y servicios a
transferirse es un aliado indispensable para este tipo de opera-
ciones.

Para contrarrestar esta serie de actividades poco escrupulosas
algunos gobiernos tratan de perfeccionar los acuerdos de doble
imposicion. Los acuerdos estan regidos por el principio de que
las actividades de una empresa seran gravadas primeramente en
el pais en que tienen lugar, pero si los impuestos iniciales son
méas bajos que las tasas del pais de origen de la matriz, la
empresa deberd pagar una segunda serie de impuestos, para
restablecer el equilibrio. Por otra parte, las autoridades fiscales
tratan de trabajar mas coordinadamente con los servicios adua-
neros, exigiendo que las empresas multinacionales fijen los
precios de transferencia de sus intercambios como si se tratara
de operaciones entre empresas independientes. Si las autoridades
encuentran que una empresa fija precios inexplicablemente mas
altos que {os adoptados por firmas similares, la empresa puede
verse sometida a una segunda serie de impuestos suplementarios,
ya que se estima que esta fijando los precios a niveles artificia-
les. No obstante las medidas preventivas, Turner estima que las
empresas muitinacionales contintan gozando de una “libertad
considerable”. Aun en el caso de que se vieran sometidas al
pago de impuestos suplementarios, el dinero ahorrado en una
zona de bajas tasas impositivas servirfa para ser manejado
durante un periodo relativamente largo antes de que las autori-
dades fiscales del pais de origen de la matriz establezcan su
propia estimacion, En consecuencia, ‘‘las sociedades multinacio-
nales estiman que es redituable traficar con los precios y
cominmente hacen fijar los precios de transferencia por especia-
listas en derecho fiscal y bufetes de contadores internacionales'’.

De acuerdo con los datos que aporta Turner, las empresas
multinacionales se interesan muy poco en los paises menos
desarrollados. En la encuesta publicada por Fortune en 1969,
levantada entre 300 dirigentes escogidos entre los de las 500
empresas mas importantes de la industria estadounidense, se
comprobd que 69% de las personas interrogadas preferian
efectuar inversiones en los pafses desarrollados, 9% se inclinaba
por los paises subdesarrollados v 12% se interesaba en ambos.
Ademas, existe una relacion inversa entre la importancia econ6-
mica de la firma y el interés que demuestra por los pafses
subdesarrollados; asf, 4% de las empresas de entre las que
poseen un capital superior a 1000 millones de doélares, se
interesaban por los mercados de los paises subdesarroliados;
contra 11% de las empresas del grupo cuyos capitales eran
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inferiores a 1 000 millones de dblares. Este tendmeno ayuda a
explicar por qué entre el 75% y el 80% de los capitales
internacionales de origen privado circulan entre las naciones ricas.

Diversos palses estiman que la mejor estrategia consiste en
atraer la inversion extranjera asegurandose que en su mayor
parte tome la forma de empresas conjuntas con capitalistas
locales. Sin embargo, las reticencias de las empresas multinacio-
nales con respecto a este tipo de asociaciones no se muestran
sin fundamento, ya que los intereses de la empresa multinacio-
nal y su asociado nacional no son forzosamente idénticos.

Mientras la presion de los gobiernos nacionales fue débil y la
competencia internacional inexistente, las grandes empresas pu-
dieron mantener la exigencia de guardar el 100% del control de
sus filiales extranjeras, pero desde que aparecio la posibilidad
para algunos gobiernos de poner en compentencia a las distintas
empresas internacionales, el poder plblico ha empezado a tomar
lentamente el relevo. Las competidoras europeas y japonesas se
cuentan entre las que adoptan soluciones flexibles y satisfacto-
rias para los nuevos regimenes nacionalistas. El caso de Fiat en
Italia es el de una empresa flexible que realiza una buena parte
de sus operaciones conjuntamente con diversas plantas en el
extranjero, sosteniendo investigaciones por su cuenta para satis-
facer las demandas y necesidades de paises muy diversos.
Comentando las actividades de la empresa de Turin, el autor
ingiés anota: ‘’hay signos importantes que indican que el
crecimiento, en la edad de un nacionalismo econoémico cada vez
mas pronunciado, no dependera de la tecnologia de produccion
o de comercializacion sino de la habilidad politica”.

Aun hoy en dia no se conocen suficientemente los factores
que intervienen en las decisiones de inversion de los principales
grupos multinacionales, Obviamente, las consideraciones econd-
micas juegan un papel fundamental, pero no deben dejarse de
lado juicios y apreciaciones subjetivas. Diversas empresas multi-
nacionales tratan de estar lo mas informadas posibles sobre lo
que ocurre en buen nGmero de paises; para ello, especialistas a
su cargo realizan estudios y establecen .modelos con vistas a
“predecir’’ lo que puede ocurrir. Los estudios que realiza Du
Pont de Nemours, por ejemplo, tratan de identificar los 15 o 20
grupos de intereses que juegan en el interior de un pais, y por
el juego de los modelos se ensaya aislar aquellos grupos que
tendrian influencia importante en toda situacion que interese a
la compaifiia.

Por otra parte, existen empresas encargadas de establecer
informacién para otras, que destacan agentes en diversos pafses,
y en varias ocasiones tales agentes pasan bajo la cobertura de
empleados de empresas internacionales que operan en los pafses
que se pueden mostrar potencialmente hostiles. Desde luego que
esta caracterfstica no ha pasado desapercibida para los "‘servicios
especiales” de pafses como Estados Unidos a fin de beneficiarse
de la “cobertura facil que ofrecen las empresas con operaciones
a escala mundial’,

El autor mantiene un juicio severo sobre las actividi
tradicionales de las grandes empresas petroleras y mineras,
“cuyo poder de negociacion estd declinacion’” dadas las
posibilidades de los gobiernos de jugar con las ofertas de otros
candidatos. Turner afirma que es justamente América Latina la
que ha puesto en jaque toda la estrategia de s empresas
multinacionales, ademas, este ‘‘continente, que Ttue historica-
mente el primer objetivo de las inversiones privadas en los

paises menos desarrollados’, estd sometido Jna
ola de nacionalismo econémico que e muy uro
de las empresas extranjeras. La competencia po-
nesas y europeas ya citada, por ofre condic 3jo-

sas, y el resquebrajamiento de Ia tradicional alianza de la Iglesia,
los militares y los terratenientes que durante decenios protegiod
las inversiones extranjeras, hace prever dias dificiles para las
ermpresas extranjeras mas intransigentes.

Con referencia al abandono de los mercados de los paises
subdesarroliados por las empresas internacionales, '‘puede ser
una actitud sabia a corto plazo”, dice Turner, “pero a largo
plazo significa eliminarse a si mismas"” de las zonas de creci-
miento, lo que equivale a ’‘renunciar a realizar su deber
utitizando sus técnicas y recursos para contribuir a reducir la
diferencia que separa a las economias desarrolladas de las del
mundo en vias de desarrolio”,

Del ejemplo japonés Turner sefiala diversas ventajas, entre las
que destaca la manera inteligente de los dirigentes japoneses
para ganar tiempo aplicando polfticas proteccionistas severas
con respecto a las inversiones extranjeras, a fin de hacerse de un
parque industrial competitivo en manos de nacionales.

El caso de Canadé es en cierta medida el inverso de Japén;
las empresas extranjeras, que gozan ahi de condiciones liberales,
“desbordan’’ el marco de la vida econdmica del pais. En 1963
los extranjeros poseian el 54% de la industria manufacturera
canadiense, cerca del 100% de la automotriz, 64% de la
petrolera y aun mayor era la proporcion dedicada a minas y
fundiciones. A fines de 1964 el valor en libros de las inversiones
extranjeras en Canadd era de 27 000 millones de dolares. El
80% de esta suma pertenecia a las filiales estadounidenses.
Durante largos afios las empresas se establecieron sin ninguna
limitacién, y sblo ha sido a la vista de la nueva realidad que se
han despertado los sentimientos nacionalistas durante fos Glti-
mos 10 o 12 afios.

Al término de su documentada y brillante exposicion, Turner
desarrolla la tesis de una posible ““revuelta” de las filiales de
algunas empresas multinacionales por la introduccion de inte-
reses nacionales en las mismas. Estas revueltas, aungue aln
raras, ya se producen. El problema de la empresa que abusa de
su fuerza y corrompe los gobiernos continuara subsistiendo
durante algiin tiempo, la rapidez de su desaparicion depende
directamente de la posibilidad de los gobiernos para contraata-
car.—LEOPOLDO GONZALEZ AGUAYO.

SOBRE LAS RELACIONES ENTRE EL CAPITAL
EXTRANJERO Y AMERICA LATINA

Inversion y tecnologfa extranjera en América Latina,
MIGUEL S. WIONCZECK, Joaquin Mortiz, México,
1971, 189 pp.

Una vez mas tenemos la oportunidad de leer un libro de uno de
los economistas mexicanos gque con mas frecuencia v mejor
escriben, Esta vez es una icion de Joagquin Mortiz gt oor su
portada nos recuerda las excelentes de Alianza Editorial, y por
su contraportada —fotografia con pose “interesante”— las edi-
ciones norteamericanas de “best-sellers’”’. El contenido, por
fortuna, est4 mas en concordancia con !a portada.

analizan en el lit diversos aspectos de la inversion
extraniera en Latinoamérica y de las politicas nacionales hacia
este t inversiones. Una vez maés, el autor hace gala de
poseer una tormidable informacion y documentarisn sot
tem: que hace aque este udio sea uno los mas
com que se rrito en los altim



comercio exerior

Sin embargo, producto de la unidn de varios ensayos, el libro
refleja, en ocasiones, cierta falta de unidad, repeticiones y aun
contradicciones, que no pudieron ser eliminadas a pesar de la
“casi franciscana paciencia de Omar Lazcano’’, quien ayudé al
autor a agrupar los ensayos originales.

Tal es el caso cuando se analiza el cambio de direccion en
las inversiones extranjeras de las industrias extractivas y servi-
cios publicos hacia la industria manufacturera. El resultado del
analisis no siempre es igual. En efecto, en ocasiones se da la
impresion que esta transferencia se ha dado como producto de
una politica de rescate gque los gobiernos latinoamericanos han
realizado a través de una posicion nacionalista, si bien ‘‘hay
motivos para sospechar que muchas nacionalizaciones. . . corres-
ponden mas bien a las exigencias politicas del momento que a
las consideraciones de una estrategia de desarrollo elaborada de
manera coherente’’. En otras partes del libro, por el contrario,
puede concluirse que dicha transferencia obedece a decisiones
empresariales determinadas por la disminucién en la tasa de
ganancia observada en las industrias extractivas y de servicios
publicos, combinada con el incremento de la misma en la
industria de transformacion.y con el crecimiento del mercado
latinoamericano.

Otro de los aspectos en que se insiste a lo largo de todo el
libro es en la necesidad de contar, en Latinoamérica, con
analisis serios y consistentes en materia de inversiones extranje-
ras. Afirma Wionczeck que el anélisis tradicional de la inversion
extranjera se realiza con datos de balanza de pagos, examinando
el resultado neto de la entrada y salida de capital extranjero vy
dejando de lado aspectos tan importantes como la distribucidon
sectorial de la inversion,.los volimenes de empleo, la capitaliza-
cion inicial de las empresas extranjeras, los costos comparativos
de produccion en las empresas extranjeras y en las nacionales y
otros mas. La critica es, con mucho, justa. Sin embargo, nos
parece que no debe despreciarse el anélisis de balanza de pagos,
sobre todo si se considera que para un buen nimero de paises
latinoamericanos, especialmente México, ésta se ha convertido
en una de las principales restricciones para mantener el ritmo
de crecimiento de la economia. Esto es, independientemente de
los efectos que la inversién extranjera tenga sobre la economfa
interna del pais que la recibe, es indudable que uno de los
factores que en forma mas intensa inciden sobre la economia es
aquel reflejado en la balanza de pagos, por fo que su anélisis y
cuidadoso manejo es fundamental para cualquier politica de
desarrolio.

Dada la complejidad del tema tratado, en ocasiones se hacen
afirmaciones que parecen ser contradichas en otras partes del
libro. Asi, se afirma que en el caso de empresas familiares que
siguen normas anticuadas, el cambio de propietario propicia la
inyeccion de nuevas tecnologias y se transforman en empresas
exportadoras. Sin embargo, posteriormente, al analizar la expor-
tacion que realizan las empresas extranjeras se llega a la
conclusién de que ésta es minima y que, mas aun, en algunos
casos las casas matrices de las subsidiarias latinoamericanas
prohiben a éstas exportar.

En la parte correspondiente a la inversidon extranjera en
México, se insiste en caracterizar la sociedad mexicana como
nacionalista y se hace residir en este hecho la politica de
mexicanizacion de algunas ramas de la produccion y la posibili-
dad de una negociacidbn mayor con los pafses exportadores de
capital. Si por nacionalismo debemos entender patrioterismo y
folklorismo, estamos de acuerdo con la afirmacion del libro. De
esta forma, podria pensarse, con los antropdlogos, en como
podemos hablar de nacionalismo en un pals en que conyiven
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diversas etnias aun no integradas y en el que las é/ites urbanas
adoptan patrones de consumo y culturales tan ajenos como los
norteamericanos con una rapidez y facilidad extraordinarias.

M4s adn, desde un punto de vista puramente econdomico
cabrfa preguntarse si un pais dependiente puede, sin cambiar las
estructuras que determinan esta dependencia, ser realmente
nacionalista.

Finalmente, a manera de apéndice se presenta una especie de
gufa de investigacion sobre inversiones extranjeras que es en
extremo interesante y completa. Esperamos que, para el caso de
México, sea el propio Wionczeck quien la desarrolle, pues esto
seria garantia de contar con un estudio profundo sobre las
repercusiones de este tipo de inversion en nuestro pais.—ROGE-
LIO MARTINEZ AGUILAR.

NOTICIA

Japdn, nueva dimensién para el exportador mexicano,
INSTITUTO MEXICANO DE COMERCIO EXTE-
RIOR, México, 1972, 95 pp.

Este breve folleto abarca muy sintéticamente numerosos
aspectos no sblo relativos a fa situacion y posibilidades del
intercambio econdmico entre Japbn y México, sino que ademas
comprende un estudio monogréfico general sobre aquel pafs.

La publicacién del IMCE contiene catorce capitulos, practi-
camente divididos en dos partes. En los siete primeros se
exponen las principales caracteristicas de Japon. Resalta el
hecho de que en sblo 45 paginas se presente un examen que
incluye las caracteristicas politicas, sociales, psicologicas y eco-
némicas de Japon.

En los restantes capfitulos se observan las relaciones México-
Japdn, empezando por temas como el comercio entre ambas
naciones y el tratamiento arancelario que reciben los productos
mexicanos por parte de Japén. A continuacion se alabora una
lista de productos mexicanos que pueden concurrir al mercado
de ese pals.

En el cuarto capitulo, que se ocupa de los nexos que unen a
los dos paises, se analiza someramente la asistencia técnica que
México ha recibido de Jap6n y la posibilidad de ampliarta, asf
como las inversiones directas japonesas realizadas en México.

En los tres Gltimos capitulos se exponen la manera de
incrementar las relaciones economicas; trece puntos que inte-
gran las sugerencias concretas para expandir y aprovechar
racionalmente estas relaciones y que deberan tener en considera-
cion las misiones comerciales que visiten Japén, y las facilidades
para llevar a cabo el comercio México-Japdn, donde se enume-
ran las |fneas aéreas y maritimas que vinculan las dos naciones,
los organismos japoneses relacionados con el comercio. exterior
y las representaciones acreditadas tanto en México como en
Japén.

Desafortunadamente, el notable esfuerzo de sintesis realizado
dio lugar, quizd, a que se deslizaran algunos errores. Por
ejemplo, en la pagina 41 se sefiala que JapOn mantiene un
régimen de libre convertibilidad monetaria, cuando la realidad
es que este pals aplica un complejo y elaborado mecanismo de
control de cambios, tanto para las transacciones comerciales
como para los movimientos de capital, :



