El peso: simbolo, realidad,
esperanza. . .

Noviembre, penaltimo mes del afo vy
Gitimo de un sexenio, se destacd por
una intensa actividad. Si lo comparamos
con septiembre (primer mes con la mo-

Las informaciones que se reproducen en esta
seccion son resGmenes de noticias aparecidas
en diversas publicaciones nacionales y ex-
tranjeras y no proceden originalmente del
Banco Nacional de Comercio Exterior, S.A.,
sino en los casos en que asi se manifieste.

neda devaluada)! quizd sélo encontre-
mos una diferencia: mientras en el nove-
no mes hubo desorientacion y descon-
trol fundamentalmente por lo ocurrido,
en este mes se reflejaron tensiones por lo
pasado, por lo que va a pasar y por lo que
no paso.

Si tradicionalmente, cada seis afos,
noviembre es un mes de expectativas,
éstas se agudizaron ahora por la modifi-
cacion en el valor de nuestra moneda. Es
como si el pafs reviviera la [eyenda del
aguila, el nopal y la serpiente. ..

Aquellos mexicas guiados por las indi-

1. Véase ‘“‘Un mes largo... largo”, en
Comercio Exterior, México, septiembre, 1976,
pp. 1025-1033.

caciones de sus dioses, buscaron paso a
paso, con afin, la ‘“‘sefial” de su asenta-
miento, de su desarrollo. Ahora, se sigue
con interés al peso —guia del sistema—
para saber donde se asienta, como se
fija. Paso a paso se busca al peso, y éste,
en cada paso, busca su nivel.

De cualquier forma, el pafs entero
esta pendiente de un simbolo: el peso.

Este mes no estuvo exento de nuevos
ajustes en los precios, disposiciones mo-
netarias, declaraciones, analisis y... ru-
mores.

El dolar cambia de domicilio

El dia 22 del presente los diarios publi-
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caron el siguiente comunicado del Banco
de México:

“Considerando que en los ultimos
dias se han estado presentando conver-
siones excesivas de moneda nacional a
moneda extranjera, que no tienen rela-
cién con las corrientes internacionales de
bienes y servicios ni con los movimien-
tos de capital de inversion productiva,
operaciones que han estado dando lugar
a situaciones desordenadas que alteran
gravemente el mercado de cambios, el
Banco de México, S.A., ha resuelto
adoptar con caracter temporal y hacer
del conocimiento publico las medidas
siguientes:

1) A partir del 22 de noviembre de
1976 y hasta nuevo aviso, las institucio-
nes de crédito se abstendran de comprar
y vender moneda extranjera y oro amo-
nedado.

”2) La liquidacion de obligaciones en
moneda extranjera, a favor o a cargo de
las instituciones de crédito, se seguird
efectuando como de costumbre en la
divisa correspondiente. Cuando la clien-
tela de las instituciones opte porque
dichas liquidaciones se efectien median-
te la entrega del valor equivalente en
moneda nacional, se aplicara al tipo de
cambio representativo que rija en el mer-
cado de corredores.

”3) Todas las demas operaciones ban-
carias se continuaran llevando a cabo en
la forma usual, sin modificacion alguna.”

A partir de la segunda devaluacion
(26 de octubre}, cuando el valor de la
divisa norteamericana se elevd hasta
26.50 pesos la venta y 26.24 la com-
pra,2 el peso tuvo una recuperacion. El
21 de noviembre el precio del dolar
habfia bajado 2.15 pesos pues se cotizaba
en 24,32 la venta y 24.08 la compra. La
semana anterior se agudizaron las com-
pras de dolares ante el rumor de una
nueva devaluacion y de un supuesto
golpe de Estado. Se decia que el valor
del délar rebasaria los 30 pesos.

El comunicado del Banco de México
del 22 de noviembre provocd confusion
el primer dia. En las sucursales bancarias
del aeropuerto de la ciudad de México
se vendian hasta 300 dolares por perso-

2. Véase ‘“LLa moneda estd en el aire...”,
en Comercio Exterior, octubre 1976, pp.
1151-1155.

na siempre y cuando comprobaran su
calidad de viajeros mediante el pasaporte
y el boleto de avidon. Asi, el ddlar subid
a 28.48 la venta y 28.20 la compra. Al
final de ese dia el valor de la divisa
norteamericana fue de 27.50 y 25.50
pesos (venta y compra respectivamente).

Ese mismo dia la Secretarfa de Ha-
cienda y Crédito Pablico comunic) a la
Comisiéon Nacional de Valores la autori-
zacion, de acuerdo con la Ley del Mer-
cado de Valores, para que las casas de
bolsa operaran divisas en sus respectivas
oficinas. Estas deberan informar al Ban-
co de México sobre las operaciones reali-
zadas.

Con esta modalidad, la funcion regula-
dora que venia desempenando el institu-
to central para las fluctuaciones del peso
desaparece ‘‘temporalmente’. Si antes el
Banco de México era el que abastecia de
délares a las instituciones de crédito,
ahora las casas de bolsa serdan las que
consigan la divisa estadounidense a peti-
cién expresa de un virtual comprador.

La mecdnica de operacion es como
sigue: si una persona quiere comprar o
vender doélares, debe acudir a una casa
de bolsa y poner una orden de compra o
venta, seglin sea el caso. El agente de
bolsa localiza en el mercado cambiario
internacional la contrapartida correspon-
diente y se realiza la operacion. Puede
darse el caso de que alguien no quiera
comprar ddlares o viceversa. Algunos ob-
servadores sefalan que ésta es la verda-
dera flotaciéon. Las instituciones de cré-
dito, de acuerdo con esta mecanica, ac-
tdan como intermediarios entre su clien-
te y la casa de bolsa correspondiente. Al
mismo tiempo, los agentes de bolsa son
los intermediarios entre compradores y
vendedores de divisas. Asi pues, el ddlar
cambia de domicilio, ya no estd en el
Banco de México, al menos temporal-
mente.

Con esta nueva disposicion se evita en
gran medida la especulacion. Asi el peso
se fue recuperando nuevamente aunque
con variaciones mas amplias entre la
compra y la venta. El 30 de noviembre,
el doélar se cotizé a 21.50 la compra y
22.50 la venta.

Aumento de precios de los
energéticos

El dia 15 de noviembre se anuncid la

seccion nacional

elevacion de los precios de petroleo
didfano, gasolina, diesel, gas licuado vy
otros derivados del petrdleo. La gasolina
del tipo “Nova’ aumento de 2.10 a 2.80
pesos por litro; de 3.00 a 4.00 pesos fue
el incremento de la tipo “Extra”; el
porcentaje de aumento de ambas fue de
33%. El diese! subid 15 centavos y llegd
a 65 centavos por litro; el petrdleo
diafano subié a 55 centavos por litro
(seis centavos mas); el gas licuado, que
se cotizaba desde el 14 de octubre a
2.28 pesos el kilogramo, alcanzé el pre-
cio de 2.40 pesos, el litro pasd de 1.24 a
1.40 pesos (13%). Estos aumentos co-
rresponden a gas no importado. EI 22 de
noviembre la Secretaria de Industria y
Comercio también autorizé incrementos
en el gas de importacién. El aumento
varia segun la entidad o la region de que
se trate, pero el promedio de elevacion
es de aproximadamente 10% respecto al
Gltimo precio vigente a partir del 14 de
octubre.

Igualmente, la Comision Federal de
Electricidad (CFE) informé el 15 de
noviembre de un aumento en sus tarifas.
En la de servicio doméstico, por ejem-
plo, los primeros 50 kilowatt-hora cues-
tan 48.4 centavos cada uno; los siguien-
tes 50 valen 82.5 centavos y todo lo que
se consuma arriba de 100 se cotiza a
1.48 pesos cada uno. Las localidades de
‘“clima muy célido” pagarin por 40 cen-
tavos kwh en la temporada de mas calor.
En relacién a los precios vigentes hasta
el 14 de noviembre ultimo, los incre-
mentos son de 21, 37 y 65 por ciento
respectivamente. Estas tarifas no inclu-
yen el impuesto de 10% sobre el consu-
mo.

E! director de Petréleos Mexicanos,
Antonio Dovali Jaime, explicé que la
medida es ‘‘para preservar el desarrollo
de la industria y la independencia econé-
mica del pafs” y que ‘“obedece principal-
mente al fuerte incremento en los cos-
tos, que amenazaba limitar la capacidad
de realizar inversiones necesarias en el
tiempo oportuno, para hacer frente a la
futura demanda. Si no se compensa ese
aumento de los costos con alza de pre-
cios, las inversiones indispensables ten-
drfan que hacerse con subsidios o crédi-
tos que tendrian efectos inflacionarios y
finalmente serian pagados en cifras multi-
plicadas por toda la poblacién”. Destacd
el titular de Pemex el vigor de la indus-
tria petrolera y la necesidad de incre-
mentar la venta de algunos derivados.
“Para culminar este esfuerzo en el perio-
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do 1977-1982, se llevard a cabo un
programa de inversiones cuyo valor de
242 000 millones de pesos se hard sentir
cada vez mas en el futuro pues es fruto
de una prevision cuidadosa de nuestras
necesidades.”

Por su parte, Arsenio Farell, director
de la CFE asegurd: “‘Para continuar apo-
yando el desarrollo econdmico y social
del pafs, serd necesario que en el proxi-
mo sexenio entren en operacién 12 mi-
illones mas de kilowatt, de los cuales
ocho millones y medio se encuentran ya
en proceso de construccion y entre los
que destacan mas de tres millones de
[kilowatt en] plantas hidroeléctricas’ (£/
Dia, México, 15 de noviembre de 1976).

En un desplegado publicado esa mis-
ma fecha, la CFE afirma: ““Por razones
que posiblemente en su tiempo tuvieron
explicacion, el sector eléctrico vino sub-
sidiando parte del consumo residencial,
alumbrado ptblico, bombeo de aguas
potables y negras, riego agricola y un
buen nlUmero de actividades industria-
les. ..

"El sector eléctrico no puede perma-
necer ajeno a los cambios; ignorarlos y
no encarar los problemas y adoptar las
medidas para su solucion, acarrearia una
grave responsabilidad frente al futuro
desarrollo de México.”

El sector empresarial considerd los
aumentos como necesarios e inevitables.
Incluso Victor Manuel Gaudiano, presi-
dente de la Confederacion de Camaras
Nacionales de Comercio (CONCANACO),
afirmdé que los ingresos adicionales que
tendrin Pemex y la CFE con esos au-
mentos seran insuficientes para sanear
su economia. “Pémex obtendrd 11 000
millones al afo pero necesita 30 000
millones para [levar adelante sus proyec-
tos de desarrollo. La CFE obtendra
8 400 millones y tampoco superard sus
problemas.” Asi, ‘‘es vilido pensar que
habrd aumentos proximamente’’.3

Otros aumentos

El secretario de Industria y Comercio,
José Campillo Sainz, informd que el in-
cremento promedio en los precios de
los automoviles modelo 1977 serd de
38% ‘‘aunque variard de acuerdo con las

3. Véase ‘““‘Combustible y luz activan la
carestia’, en Proceso, México, 20 de noviem-
bre de 1976, p. 23.

caracter(sticas y la integracion de partes
nacionales que contenga cada marca”,
El funcionario sefald que los ajustes
en los precios se realizaron bajo ‘‘una es-
tricta comprobacion de costos de cada
empresa fabricante y sobre todo tomando
en cuenta que las partes de importacion. . .
subieron casi al doble” (£/ Sol de Méxi-
co, 11 de noviembre de 1976).

Seglin Gonzalo Martinez Corbald, di-
rector de! Combinado Industrial Saha-
gln, el mercado de automoviles en 1977
puede presentar una contraccion con los
nuevos aumentos, que por otra parte,
“mejoraran la operacion de las empresas
nacionales de la industria automotriz”.
Ademds considerd necesario “‘incremen-
tar la produccion de coches ligeros para
abaratar sus costos y reducir los 37
modelos de automédviles existentes, a s6-
lo 14. Es decir, dos por armadora” (£/
Dia, México, 12 de noviembre de 1976).

Por su parte Hiroshi Miyakawa, direc-
tor comercial de Nissan Mexicana, S. A.,
asegurd que su empresa se ha propuesto
en 1977 “mantener los niveles de pro-
duccion y venta, semejantes a los de
1976"”. Y ademas incrementar la expor-
tacion de sus vehiculos, “pues los merca-
dos exteriores siguen mejorando” (£/
Dia, México, 12 de noviembre de 1976).

Otro aumento importante, registrado
en el presente mes, fue el del precio de
la leche (que ya se habia incrementado
en octubre). Gonzalo de la Fuente, di-
rector del Instituto Nacional de la Le-
che, el 5 de noviembre afirmb: ‘‘de
continuar los actuales precios de la le-
che, la industria corre riesgo de desapa-
recer’’. Sefiald que la situacidn es ‘‘cri-
tica y obliga a los productores a violar los
reglamentos”. Segin él, ‘el déficit alcan-
za 30% en la relacidn precio-costo de
produccion. .. no existen los incentivos
necesarios para impulsar la produccion”
(Excélsior, México, 6 de noviembre de
1976).

El 10 de noviembre la Secretaria de
Industria y Comercio autorizd un nuevo
aumento al precio de la leche pasteuriza-
da. Este varia entre 6 y 14 por ciento.
La autoridad en la materia sefald que el
alza era “a fin de preservar a las fuentes
productoras de los riesgos de incosteabi-
lidad que pudieran paralizarlas”. En la
zona metropolitana el precio por litro al
menudeo serd de 5.50 pesos (envase de
cartén) y 5.10 pesos (envases de cristal).
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Se fijaron también los precios de garan-
tfa al productor de leche fresca en: 3.80
y 3.90 pesos el litro (enfriada o no
enfriada respectivamente). Estos precios
son ‘‘realmente remunerativos y estimu-
lardn a los ganaderos a mejorar constan-
temente su produccion en términos de
cantidad y calidad” (£/ Sol de México,
11 de noviembre de 1976).

El secretario de Agricultura y Gana-
deria, Oscar Brauer Herrera, afirmd que
“el incremento en el precio de la leche
ha puesto a este alimento fuera del
alcance de muchos circulos de la pobla-
cion’’; por ello, “es necesario crear nue-
vos sistemas de produccién’ (Excélsior,
México, 23 de noviembre de 1976).

El 30 de noviembre, los diarios infor-
maron que ‘‘en un boletin oficial” de la
Secretaria de Comunicaciones y Trans-
portes, se anuncia la autorizacion para
aumentar las tarifas del transporte aéreo
y terrestre en todo el pafs. A las lfneas
aéreas, a los autotransportes federales y
a los Ferrocarriles Nacionales, en el ren-
glon de carga, provisionalmente, se les
autorizdé un incremento de 20%; a los
taxis aéreos, de 25 a 30 por ciento; los
vehiculos de transportacion del aero-
puerto cobrardn, en viaje colectivo,
37.50 pesos por persona. En el ambito
de las comunicaciones, el servicio télex
aumentd de 15 a 20 por ciento.

En el Distrito Federal, los autobuses
urbanos operan desde el 30 de noviem-
bre con las siguientes tarifas: “Conven-
cionales” y “Panordmicos”, 80 centavos;
“Baltenas y Metrobuses”, 1.50 pesos;
“Delfines”, 2.00 pesos. “El boletin en-
tregado ayer, no especifica ningdn au-
mento en las tarifas del Metro, tranvias
y trolebuses ni de taxis, no obstante que
sus dirigentes también solicitaron con
urgencia una revisién” (Excélsior, Méxi-
co, 30 de noviembre de 1976).

Por otra parte, es inminente un au-
mento en las tarifas telefonicas que ten-
drd que hacerse ‘‘para cubrir un déficit
de 14 000 millones de pesos”, segln
sefalé Francisco Herndndez Judrez, lider
del Sindicato de Telefonistas de 1a Repu-
blica Mexicana. Tal incremento ‘“oscila-
ria entre 15 y 20 por ciento” (Excélsior,
México, 22 de noviembre de 1976).

La Asociacion de Propietarios de Mo-
linos y Tortillerias del Distrito Federal,
anuncié que solicitaria un aumento de
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30% en el precio de las tortillas. “En
caso de no ser atendida [la solicitud],
elevaremos los precios por nuestra cuen-
ta” (Excélsior, México, 17 de noviembre
de 1976).

Si bien hubo cierta estabilidad en los
precios hasta el 15 de noviembre, a partir
de que se anuncié el aumento en los
energéticos el panorama cambio.

A principios de este mes Fidel Veldz-
quez, secretario general de la Confedera-
cion de Trabajadores de México (CTM),
afirmé: “No ha habido disparo [en los
precios], lo que no quiere decir que
algunos no se hayan elevado, pero la
especulacion es minima. Los comercian-
tes parecen haber entendido la proble-
mética que vivimos” (£/ Dia, México, 2
de noviembre de 1976).

“Los precios contindan lanzandose a
las alturas’, sefiald por su parte el asesor
econdmico del Congreso del Trabajo,
Alfonso Reyes Medrano (Excélsior, 16
de noviembre de 1976).

Asimismo, el asesor econémico de la
CTM, Rafael Gonzdlez Leal, dijo que
por el alza en los precios de los energéti-
cos ‘“‘necesariamente se motivard un au-
mento en los artfculos de consumo nece-
sario”. Ademas, debe detenerse ‘‘la es-
calada especulativa de algunos comer-
ciantes que ya fijan precios a su arbi-
trio”. Agregd que ‘‘es-indispensable que
exista un control genuino, verdadero y
que no quede todo en simples proclamas
o decretos” (Excélsior, México, 17 de
noviembre de 1976).

El 24 de noviembre Fidel Velizquez
sefald que no se plantearia un nuevo
aumento de salarios. Eso lo decidirfa el
Congreso del Trabajo pero a través de
revision de contratos colectivos y no me-
diante un aumento general ni plantea-
mientos generales de huelga.

Por su parte, el secretario de Indus-
tria y Comercio, José Campillo Sdinz
manifestd que ‘‘el proceso inflacionario
se ha detenido en algunos sectores’ (Ex-
célsior México, 21 de noviembre de
1976). A su vez, Arturo Romo Gutié-
rrez, subprocurador Federal de Defensa
del Consumidor, afirm6 que para hacer
efectiva la accién de esa dependencia y
que ésta pueda cumplir sus fines, es nece-
sario que se legisle y se le dé capacidad
legal para actuar. “Actualmente no tiene

capacidad [la Procuraduria] mas que para
llevar a las partes en conflicto a conci-
liar intereses’’; por ello sucede que “‘cuan-
do se solicita la intervencion de otras
autoridades, como las secretarfas de In-
dustria y Comercio, Turismo, o Salu-
bridad y Asistencia, por ejemplo, éstas
no actlan en consecuencia” (Excélsior,
México, 24 de noviembre de 1976).

Segin un estudio del Comité Nacio-
nal Mixto de Proteccién al Salario (CO-
NAMPROS) sobre la comercializacién de
productos perecederos (el estudio abar-
cé: cebolla, sandfa, aguacate, durazno,
limén, mango, chicharos, chile, jitomate,
meldn, papa, pifa, manzana, naranja y
plitano), éstos llegan al Distrito Federal
“hasta con siete intermediaciones; los
precios, debido a ese comercio viciado,
se encarecen aproximadamente 700% vy
como resultado, tan sélo en la compra
de 15 articulos bdsicos, los consumido-
res capitalinos erogan anualmente unos
50 000 millones de pesos, a pesar de que
los campesinos reciben (nicamente
8 000 millones como pago por sus cose-
chas”. El estudio afade: ‘‘Si se lograra
romper la excesiva intermediacion tan
sdlo en esas variedades de productos, el
consumidor del Distrito Federal se aho-
rraria unos 25 000 millones de pesos al
afio” (E/ Sol de México, 1 de noviembre
de 1976).

El Centro de Estudios Econdmicos
del Sector Privado (CEESP), afirmé: “El
aumento del 23% otorgado a partir del 1
de octubre a la clase trabajadora, no
s6lo compensa la pérdida de poder ad-
quisitivo, sino que ademas lo incremen-
ta, en términos reales, en 16.6% res-
pecto a enero de 1974”. Agrega que el
aumento ‘‘si bien significa un mayor
bienestar para los trabajadores, se tradu-
cird en un aumento de costos internos
para la empresa, que afectard el aumento
de competitividad que logré con la deva-
luacién” (Excélsior, México, 1 de no-
viembre de 1976).

Segln un estudio del Instituto Nacio-
nal del Consumidor, el presupuesto men-
sual de una familia de cinco personas,
para alimentacién exclusivamente, es de
2676 pesos. El estudio considera todos
aquellos productos necesarios para una
nutricién adecuada.4 El salario minimo
en la zona metropolitana es de 2900
pesos aproximadamente.

4. Véase “No muchas cosas sino mucho”,
en Revista del Consumidor, México, diciembre,
1976, p. 66.

seccion nacional

El mercado externo en la mira

En la sesién extraordinaria del Consejo
de Administracién del Instituto Mexica-
no de Comercio Exterior (IMCE), cele-
brada el 6 de noviembre, se anuncia-
ron mportantes medidas para la promo-
cién del comercio exterior.>

El Secretario de Industria y Comercio
sefalé que se pondrian en prictica algu-
nas disposiciones ‘‘para que los exporta-
dores puedan aprovechar mis amplia-
mente las oportunidades que ofrece el
nuevo tipo de cambio”. En términos
generales de refirié a lo siguiente:

® Se elimina la necesidad de recabar
permisos de exportacién para casi la
totalidad de productos manufacturados
que se encuentren sujetos a tal requisito.
Sélo se conservan aquellos en que haya
““algin peligro de falta de abastecimiento
interno o si se trata de articulos sujetos
a cuota’.

® Cuando se requiera permiso de ex-
portacién ‘‘se generalizard la prdctica de
otorgarlos por temporalidades de seis
meses a un ano”’.

® Mayores facilidades y descentra-
lizacién en la expedicion y el otorga-
miento de certificados de origen.

® |as modificaciones de valor por
causa de la flotacién del peso, no reque-
rirdn trdmite alguno. Las que sean por
otros motivos se despacharan también en
no mas de 24 horas.

® Seguirdn dandose toda clase de fa-
cilidades para la importacién de maqui-
naria, equipo, refacciones o materias pri-
mas que no se produzcan en el pafs y
que estén destinadas a incrementar la
produccién exportable.

® {gualmente, se dardn facilidades pa-
ra la importaciéon temporal de materias
primas y envases destinados a la produc-
cién y empaque de articulos para expor-
tacién.

® Se podrd reducir el porcentaje de
valor agregado nacional para autorizar
importaciones temporales de materias
primas y componentes cuando éstos se

5. Véase '‘Medidas para facilitar expor-
taciones’, en E/ Mercado de Valores, Nacional
Financiera, S.A., México, 22 de noviembre de
1976, pp. 936-937.
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utilicen en la fabricacion de articufos
destinados a la exportacion.

® Ampliacién del valor de los permi-
sos abiertos y de las autorizaciones par-
ciales para la importacion de refacciones
urgentes.

® “Para la industria mediana y pe-
quena, la Secretarfa de Industria y Co-
mercio tiene establecidos mecanismos de
informacién, asistencia técnica, adminis-
trativa o financiera, ayuda para la selec-
cién de maquinaria y equipo y estudio
de mercados que le faciliten su acceso a
la exportacién. Esta ayuda se propor-
ciona a través de la Direccién General de
Industrias Rurales, del Centro de Infor-
macion Industrial y del Instituto de En-
vase y Embalaje”.

Por su parte, Mario Ramon Beteta,
secretario de Hacienda y Crédito Publi-
co, sefalé en la misma reunién, entre
otras las siguientes medidas:

® Se modificarian, a peticion de los
exportadores, los precios oficiales que
no correspondan a la realidad, en un
plazo maximo de 72 horas.

® Se otorgaran Certificados de Devo-
lucién de Impuestos Indirectos (Cedis)
selectivamente por rama industrial o tipo
de producto “con base en planteamien-
tos concretos y en el monto o propor-
cién que la rama lo requiera’’. La conce-
sién estd sujeta a que tal incentivo sea
necesario.

® | as oficinas dependientes de la Se-
cretaria de Hacienda daran preferencia a
todos los asuntos relacionados con la
exportacion.

® Se climinan trdmites en las oficinas
aduanales a fin de hacer mas expedita la
exportacion.

® Se esta estudiando proponer la mo-
dificacién al Codigo Aduanero para que
se incremente el monto de la Illamada
“pequefia exportacion” de 20000 a
50 000 pesos.

La zona fronteriza norte del pafs
atraviesa por algunas dificultades. Por un
lado, la banca privada afirma que en la
zona fronteriza los comerciantes habian
rebasado su capacidad de crédito v,
por otro, éstos solicitaron el refinancia-
miento de sus compromisos vencidos. El

gran problema —sefalé Alberto Gdémez
Chdvez, presidente de la Federacion Es
tatal de Comercio de Baja California—,
es que el comercio mediano y grande
establecido en la zona fronteriza norte,
de pronto vio que su endeudamiento
crecidé en un ciento por ciento, porque
todos los empréstitos fueron concertados
en ddlares.

El 23 de noviembre Campillo Sainz
anuncié que habia 10 nuevos proyectos
para establecer maquiladoras en el norte
del pafs, que permitirdn la creacién de
1 500 nuevos empleos fijos en la zona.
Todo esto ‘“‘gracias al decreto que decla-
ra de utilidad plblica a la pequefa y
mediana industria de la frontera” {Excél-
sior, México, 24 de noviembre de 1976).

Antes, el director del Banco de Méxi-
co, Ernesto Fernindez Hurtado, habia
anunciado que el Fondo para el Fomen-
to de las Exportaciones de Productos
Manufacturados (Fomex) apoyarfa la
competitividad industrial mexicana “aun
en el territorio nacional”, ‘“para que
pueda estar en condiciones de competir
con las no muy numerosas ofertas que
tiene que enfrentar en la zona fronteriza
derivadas de las ventas tanto de indus-
triales como de comerciantes, fundamen-
talmente norteamericanos, en la frontera
mexicana” {Ef Nacional, México, 7 de
noviembre de 1976).

Panorama

Después de la segunda medida de flota-
cion —afirm6 Mario Ramodn Beteta—,
obreros, empresarios y los sectores de las
clases medias han asumido una actitud
mas ponderada y ecudnime, lo que hace
prever la pronta estabilidad de nuestra
moneda (E/ Sol de México, 12 de no-
viembre de 1976).

“Lo que razonablemente se puede
esperar en el pais —sefiala Pablo Aveley-
ra, del Banco Nacional de México—, es
una baja tasa de crecimiento, asi como
un nuevo recrudecimiento de la infla-
cidén, en virtud de los recientes aconteci-
mientos” (E/ Sol de México, 1 de no-
viembre de 1976).

En su edicion del 23 de noviembre,
The Wall Street Journal afirma: *‘Mien-
tras que el futuro del peso esté controla-
do por México, mucho ayudard desacele-
rar los motores expansionistas de Eche-
verria. El proximo Gobierno tendra que
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hacerlo asf, en virtud de un acuerdo
entre Echeverria y el Fondo Monetario
Internacional. .. Para estimular el peso,
México, supuestamente, debe limitar el
gasto federal y desacelerar la econo-
mia. .. ¢Podra el Banco Central adoptar
una politica monetaria de contraccion
después de tantos afos de crecimiento,
sin llevar al pais a una recesion politica-
mente peligrosa? ... Los consejeros de
Lopez Portillo indican que puede tratar
de reducir el déficit del gasto federal
mediante la venta de empresas descentra-
lizadas y paraestatales. .. Sin embargo,
muchas de esas empresas pierden dinero
y se duda que puedan ser compradas. . .
No obstante, otros observadores esperan
que el presupuesto del gobierno conti-
nde mas o menos en el mismo nivel
durante algln tiempo, hasta que algunas
obras concluidas parcialmente empiecen
a contribuir con ingresos”’.

En las manufacturas de plata y oro
12000 trabajadores quedaron sin em-
pleo; en el Distrito Federal, al cerrar
300 fébricas de ropa se quedaron cesan-
tes 1200 obreros y en Puebla se despi-
di6 a 800. Segin los dirigentes de la
industria del vestido, para diciembre
40 000 trabajadores mas se incorporaran
a los desocupados (Proceso, México, 20
de noviembre de 1976).

El presidente del Grupo ICA (Ingenie-
ros Civiles Asociados), Bernardo Quinta-
na, senald que en la industria de la
construccién hay 500 000 desempleados
de un total de 800000 que laboran en
ella. Esto se debe, dice, a “la termina-
cién de los programas del gobierno fede-
ral” y es ademas resultado ‘“‘de las medi-
das de austeridad que se han adoptado”
(Excélsior, México, 6 de noviembre de
1976).

Joaquin Olmo Martinez, secretario
general del Sindicato Nacional de Traba-
jadores de la Industria Automotriz, in-
formé que a consecuencia del desplome
en las ventas de automotores ‘‘a partir
de septiembre han sido desempleadas
aproximadamente 20 000 personas” en
la industria automotriz.

La Comisién de Prioridades Econédmi-
cas, Polfticas y Sociales del Mundo, or-
ganismo de Estados Unidos (privado),
explica asi el proceso mexicano: “‘Lo
que estamos viendo en México, es el
nacimiento, con dolor y sufrimiento, de
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un nuevo modelo de desarrollo econémi-
co, superior a cualquier otro conoci-
do, incluso el capitalista, que podria
establecer un precedente politico y so-
cial para el Tercer Mundo y obligar a las
naciones industrializadas a revisar sus
actitudes respecto a los paises subdesa-
rrollados. . .

"Ese intento de nuevo modelo estd
siendo combatido por fuerzas econémi-
cas internas y externas, cuyos recursos,
posicién y poder politico les permiten
actuar libremente dentro del cuadro ins-
titucional mexicano, siendo su instru-
mento mds comdn la manipulacién de la
clase media, a la que asustan para en-
frentarla al Gobierno, promotor princi-
pal del nuevo modelo.” “Esas fuerzas
estin ejerciendo presiones intensas sobre
el presidente electo, José Lopez Portillo,
para que haga fracasar el nacimiento de
ese nuevo modelo de desarroilo econé-
mico, manteniéndose asi una atmdsfera
de tranquilidad aparente que, segln los
resultados, sélo ha favorecido a unos
cuantos mexicanos y a las empresas
transnacionales.” ‘“Lopez Portillo esta
ante un dilema: por un lado, las presio-
nes de esos intereses internos y externos
para que impida el surgimiento de un
nuevo 6rden econdmico nacional, que
los afectarfa en grado sumo; por otro
lado, si no acelera ese proceso, el poten-
cial revolucionario que existe en México
—crecimiento demogrifico rdpido, indi-
ces altos de desempleo, porcentaje eleva-
do de poblacién joven— puede manifes-
tarse. Entonces nadie saldrd ganando”
(Excélsior, México, 25 de noviembre de
1976). O

RF|

Mision comercial
a Espana

Una misién comercial mexicana visitd
Espafna del 22 de octubre al 4 de no-
viembre. Estuvo encabezada por Julio
Faesler, director del [nstituto Mexicano
de Comercio Exterior (IMCE). Formaron
parte de eila 44 personas: representantes
de empresas, de la banca y del sector

publico. También participé6 Santiago
Roel, asesor del presidente electo José
Lopez Portillo. Visitd las ciudades de
Madrid, Barcelona, Valencia y Murcia.
Se realizaron ventas por un total de 34.5
millones de ddlares, se firmaron acuer-
dos sobre proyectos de coinversidon in-
dustrial en diversos campos, intercambio
tecnoldgico, sistemas de comercializacion
internacionales para la venta de artesa-
nfas y apoyos financieros destinados a
incrementar los intercambios comercia-
les, sobre todo de las exportaciones me-
xicanas, objetivo primordial de la mi-
sién.

De acuerdo con Faesler, un aspecto
importante de las relaciones econdmicas
hispanomexicanas es el funcionamiento
de empresas mixtas. Actualmente existen
200 empresas de capital hispanomexica-
no en México, con un volumen de opera-
ciones de aproximadamente 300 millo-
nes de pesos; la inversidn espafola en
México representa 1.0% de la inversion
extranjera total (E/ Universal, 24 de
octubre de 1976).

En esas condiciones fue muy impor-
tante la exploracién que la misién co-
mercial mexicana hizo en el campo de
las coinversiones industriales. Visité el
Instituto Nacional de la Industria (IN1),
organismo que agrupa a 250 poderosas
empresas del sector estatal con 250 000
trabajadores. En general esas empresas
constituyen monopolios previstos por la
ley y abarcan ramas tan importantes
como la telefénica y la tabacalera (E/
Nacional, 25 de octubre de 1976).

Angel Sdnchez Alcdzar, del INI, sefa-
16 algunas posibilidades en el campo
de la complementacién industrial hispa-
nomexicana (E/ Nacional, 25 de octubre
de 1976).

Por ejemplo, sefalé que el reciente
convenio firmado con la URSS para el
abastecimiento de 12 millones de tonela-
das anuales de petrdleo, a cambio de
productos manufacturados y el estable-
cimiento de empresas hispano-soviéticas
en el sector pesquero, puede constituir
un modelo para las futuras relaciones
econdémicas entre México y Espafa. Los
abastecedores tradicionales de petréleo a
este pais han sido las naciones del Medio
Oriente, como Kuwait e Irdn, pero bien
podria ser México ahora que ha comen-
zado a exportar este combustible.

Sénchez Alcdzar dijo que cualquier

seccién nacional

intercambio comercial debe tener una
contrapartida y en el caso de México,
que tradicionalmente ha tenido saldos
negativos con Espaia, la formacion de
empresas mixtas para la prospeccion y
posterior explotacion conjunta del petro-
leo, podria ser un instrumento para el
equilibrio de la balanza comercial entre
los dos pafses.

El campo de la pesqueria, precisd
Sanchez Alcdzar, contituye otra prome-
tedora expectativa de establecer empre-
sas conjuntas, ya que México cuenta con
10 mil kildémetros de litorales, en tanto
que Espafa, uno de los principales pro-
ductores de barcos en el mundo, mantie-
ne flotas paradas.

Por su parte, el presidente del mismo
instituto, Juan Miguel Atofanzas Pérez
Egéa, hizo los siguientes pronunciamien-
tos:

“Antes de que finalice el presente
afo, esperamos poder ofrecer planes
concretos para la integracion de empre-
sas mixtas o coinversiones hispanomexi-
canas con la Comisién Intersecretarial
para el Desarrollo del Istmo de Tehuan-
tepec.

"LLos primeros estudios que realizan
técnicos de ambos pafses han identifica-
do ya los sectores de la industria pesque-
ra, construccion de astilleros y barcos,
maquinas herramientas, equipos indus-
triales vy, tal vez, la fabricacion de avio-
nes, entre los proyectos susceptibles de
desarrollarse en esa zona de México,
bien a través de una participacién mixta
o bien aportando Espaia la tecnologia
correspondiente.

"En algunos campos poseemos expe-
riencia industrial que creemos que Mé-
xico necesita y nos encontramos en las
condiciones ideales de proporcionar la
tecnologia necesaria.

"Precisamente porque nuestra dimen-
sibn como pafs es tal vez menor que la
de los grandes gigantes industriales del
mundo y precisamente porque hace muy
poco tiempo que hemos recibido el acer-
vo de la industrializacion, creemos que
nuestra experiencia industrial es lo sufi-
cientemente cercana a nuestra mentali-
dad como para poder transferirla, con el
apoyo del lenguaje comln y el senti-
miento comin de ambos pueblos” (E/
Nacional, 26 de octubre de 1976).
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Faesler confirm6 una coinversion his-
pano-mexicana para la fabricacién de
mdquinas para la industria textil. La
nueva planta se levantari en Puebla.
Indicd, asimismo, que se firmd un acuer-
do con la empresa Artesanfas Espafolas,
lo gue constituye, dijo, un apoyo impor-
tante para el artesano mexicano, puesto
que podremos intercambiar técnicas de
organizacion, produccion y comercializa-
cion. Ademds, se dejaron en marcha
estudios de cooperacion con el INI en
materia de equipos de transporte, cons-
truccidn naval y aerondutica, y quimica
y petroquimica (E/ Sol de México, 4 de
noviembre de 1976).

En materia de comercio exterior los
resultados mds importantes se refieren a
ventas realizadas por un total de 34.5
millones de délares, 13.7 en operaciones
inmediatas y 20.8 en operaciones a un
ano. Los productos que incluyen son
limén, camardn, cazoén, hilo de algo-
dén, jarcieria de henequén, piha en-
latada y garbanzo.

Faesler sefiald que hay facilidades cre-
diticias para los exportadores tanto de
Espafia como de México y que se estable-
cieron contactos firmes con el Ministerio
de Comercio, de! primer pafs, para diri-
mir cualquier problema que surja en
materia de cuotas o cupos o bien en el
aspecto de aranceles (E/ Sol de México,
4 de noviembre de 1976).

Culminé la misién comercial a Espafia
con la firma de un acuerdo para facilitar
los pagos y promover las transacciones
comerciales hispanomexicanas. Por parte
de México signd el documento Julio
Faesler y por la espanola el director
general de politica comercial, Agustin
Hidalgo (E/ Sol de México, octubre 28
de 1976).

Este acuerdo, que no sustituye al
convenio de pagos existente desde 1971
entre el Banco de Espafia y el Banco de
México, se considera como el paso pre-
vio para la formacion de un futuro
convenio en toda regla. De momento su
propdsito es contribuir a un mayor co-
mercio entre ambos paises; mediante un
intercambio de informacién sobre las
respectivas posibilidades comerciales que
ofrecen México y Espana (£/ Sol/ de
México, 28 de octubre de 1976).

México y Espafia realizan un comer-

cio reducido. Las importaciones mexica-
nas crecen a un ritmo mayor que las
exportaciones, lo que ha determinado
saldos tradicionalmente deficitarios para
México. En efecto, en el periodo
1966-1975 las exportaciones crecieron a
una tasa media anual de 9.8%, en tanto
que las importaciones lo hicieron a un
ritmo anual de 19.2% en el mismo pe-
riodo.

En 1975 las ventas mexicanas fueron
por un total de 20 millones de ddlares y
las importaciones alcanzaron 58 millo-
nes.

Otra caracteristica del intercambio de
México con Espana es la escasa diversi-
ficacion de productos. En 1966 el café
crudo y el algodén en rama sin pepita
representaron 81.1% del valor total de
las exportaciones y en 1975 los siguien-
tes productos absorbieron 80.0%: café
crudo, garbanzo, libros impresos, pifa en
almibar o en su jugo, cinc en concentra-
dos e hilados de algodén.

Situacion similar presentaron las im-
portaciones en 1966, ya que los libros
impresos y el cordaje de alambre de
aluminio representaron 40.8% del total.
En 1975 estas importaciones se diversifi-
caron modestamente, integrando ocho
renglones 61.4% del valor total: libros y
folletos, maguinas y aparatos para el
hilado de materias textiles, maguinas
herramientas para el trabajo de los meta-
les, telares y maquinas para tejer, fundas
para ejes traseros, maquinas para el tefi-
do de hilados o tejidos, torres o esquele-

tos de hierro o acero, y papel para
dibujo. O

Convenio comercial
con Portugal

En una extensién de la visita que realizé
a Espafa al frente de una misién comer-
cial, Julio Faesler, director del Instituto
Mexicano de Comercio Exterior (IMCE),
se trasladé a Lisboa, Portugal, y firmd
un convenio comercial con el Fondo de
Fomento de las Exportaciones de ese
pais, el 1 de noviembre del presente
ano.

Los compromisos que el convenio es-
tablece a nivel gubernamental, son los
siguientes: realizar un intercambio de
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informacién sobre las perspectivas co-
merciales que ofrecen los mercados de
ambos paises; intercambiar y difundir
una lista de productos sobre los que
existan demandas ya sea en México o
Portugal; apoyar reciprocamente ias ini-
ciativas comerciales de cada uno de los
paises y grupos de exportadores e im-
portadores; promover ferias y exposi-
ciones comerciales en uno y otro pafs;
organizar misiones comerciales y otros
actos similares. Asimismo, suministrar
asistencia e informacion en cuanto a
organizacion, proveedores, asistencia téc-
nica y actos de promocién comercial;
estimular la actividad del Comité Empre-
sarial México-Portugal con objeto de ace-
lerar las relaciones econémicas y comer-
ciales de los dos paises (E/ Nacional, 2
de noviembre de 1976).

El intercambio comercial de México y
Portugal ha sido muy reducido, poco
dindmico e incluye pocos productos. En
efecto, de 1966 a 1975 las exportacio-
nes mexicanas al pafs mencionado se
incrementaron a una tasa anual de 5.4%
y las importaciones a una todavia menor
de 1.6%, registrando en el Gltimo afio
valores de 1.5 y 2.3 millones de dblares,
respectivamente. Los productos exporta-
dos en 1974, @ltimo afo para el gque se
dispone de cifras por productos, fueron
plomo afinado (que por si sdlo represen-
t6 83.0% del valor total), algodén en
rama y tabaco rubio en rama, los que
absorbieron 97.0% del total.

Las importaciones estuvieron integra-
das principalmente por caucho triturado,
granulado o pulverizado y costales o
sacos de polipropileno que sumaron
59.0% del valor total de las compras a
Portugal en 1974.

En estas condiciones se espera que el
convenio abra a los exportadores mexi-
canos perspectivas favorables, sobre todo
en lo gue se refiere a productos alimen-
ticios, ya que Portugal importa de ellos
1000 millones de ddlares anuales en
virtud de la baja produccion agropecua-
ria que se registra en ese pafs, a causa de
fa emigracién de un millon de portugue-
ses a centros de trabajo en Francia y de
la coyuntura econémica del propio pafs.
Portugal por su parte pude abastecer
materias primas para la industria quimi-
ca y petroquimica y artefactos de pesca
(EI Nacional, 2 de noviembre de 1976).
En forma inmediata, dijo Eurico Correia,
presidente del Fondo de Fomento de las
Exportaciones, deseariamos adquirir un
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millén de ddlares de atln fresco y enla-
tados, enviando a cambio 500 000 déla-
res de vinos y conservas alimenticias (£/
Nacional, 2 de noviembre de 1976).
Otros productos que Portugal puede
adquirir son maiz, aztcar, tabaco, café,
fosforita, espatofltor, carne bovina, me-
ro y otras especies marinas, algodon,
implementos agricolas, materiales para la
construccion y cobre; productos que re-
presentan 26.0% de las compras totales
de ese pais (E/ Nacional, 1 de noviembre
de 1976).

Es importante senalar que se iniciaron
platicas entre Faesler y Correia, encami-
nadas a establecer la complementacion
industrial en diversas ramas, en las que
México y Portugal producen equipos y
herramientas y en el campo de las insta-
laciones portuarias. En este punto se
establecid la posibilidad de que petrdleo
crudo mexicano sea refinado en un gran
proyecto petrolero y petrogquimico ini-
ciado en un puerto a 100 km de Lisboa
(El Nacional, 1 de noviembre de 1976). O

Se pone en marcha el convenio
con el CAME

El 13 de agosto de 1975 se firmd en
Moscl un convenio de cooperacion entre
el Consejo de Ayuda Mutua Econdmica
(CAME) y México. El propésito funda-
mental de este convenio es establecer y
promover la cooperacién multilateral en
distintos sectores de la economia, la
ciencia y la técnica sobre cuestiones que
sean de interés com(n para los paises
miembros del CAME y México. Con la
finalidad de alcanzar estos objetivos y de
organizar la cooperacidn estipulada en el
convenio se estableci6 una comisién
mixta de cooperacion, entre cuyas fun-
ciones y atribuciones estan las siguien-
tes:

“Investigar y analizar, con base en la
informacion obtenida, las posibilidades
de intensificar la cooperacion multilate-
ral en dreas tales como el aprovecha-
miento de nuevas tecnologias, el fomen-
to del comercio exterior, las cuestiones
financieras, asi como en aquellos secto-
res en que puedan establecerse empresas
conjuntas, particularmente en materia in-
dustrial, agropecuaria, minera, de trans-
porte maritimo y en otros de interés
mutuo; organizar los trabajos necesarios
para promover la cooperacion multilate-
ral econdmica, cientifica y tecnoldgica;

y preparar propuestas relativas a proyec-
tos concretos de convenios multilaterales
sobre las cuestiones de cooperacion eco-
némica, cientifica y tecnoldgica entre
los paises miembros interesados de! CA-
ME y México”".!

Este convenio se puso propiamente
en marcha al concluir la primera sesion
de la comision mixta México-CAME en
Moscu, el 20 de octubre Gltimo. En esta
sesion se formaron dos grupos princi-
pales de trabajo para el sector pesquero
y para los aspectos de cooperacidn cien-
tifico-técnica, sobre todo en materia
agricola y ganadera (E/ Dia, 8 de no-
viembre de 1976).

En el acta final se recogieron los resul-
tados tanto de la visita de los expertos
del CAME a México, como de los traba-
jos previos realizados en Mosct por la
embajada mexicana y los de la misién
econdmica encabezada por el subsecreta-
rio de Comercio, Héctor Herndndez Cer-
vantes (E/ Nacional, 21 de octubre de
1976).

La misién comercial mexicana tam-
bién firmé un convenio de cooperacion
econdmica y tecnoldgica con la Unidn
Soviética, con una vigencia de cinco
anos y en el que se prevé asistencia
reciproca en las dreas de petrdleo, petro-
quimica, energia eléctrica, mineria y
construccion de maquinaria. Dicho con-
venio fue suscrito por el subsecretario de
Comercio de México, Héctor Herndndez
y Vasili A. Sergueev, vicepresidente del
Comité de Relaciones Econdmicas con el
Exterior, de la URSS (E/ Sol de México,
20 de octubre de 1976).

En el convenio se establece la crea-
cion de mecanismos para elaborar estu-
dios y proyectos industriales, para el
suministro de disenos y equipos de plan-
tas industriales, y para el intercambio de
tecnologia, informacién técnica y licen-
cias para el uso de patentes, asi como
para el adiestramiento de especialistas en
diversas ramas (£/ So/ de México, 20 de
octubre de 1976).

Los gobiernos de ambos pafses se
comprometen a intercambiar nominas de
productos con posibilidades comerciales.

1. Véase “Convenio con el CAME", en
Comercio Exterior, México, septiembre, 1975,
pp. 992-994.

seccion nacional

Ademads se estudiaron las posibilidades
de establecer Iineas maritimas permanen-
tes entre México y la Union Soviética,
asi como la factibilidad inmediata de
que buques mexicanos extiendan sus ser-
vicios hasta el puerto de Leningrado (£/
Sol de México, 20 de octubre de 1976).

Otro resultado de las negociaciones
entre la Unidn Soviética y México fue la
prérroga por cinco afios mas del conve-
nio existente (firmado en abril de 1973)
para la adquisicion, por parte de México,
de maquinaria y equipos soviéticos con
tasas de interés reducidas (E/ So/ de
México, 20 de octubre de 1976).

Respecto al resultado de la mision
comercial mexicana en otros paises del
CAME, se informé que la Republica
Democratica Afemana y Polonia haridn
propuestas especificas en el campo de la
minerfa del carbdn y de la construccion
de maquinaria (E/ Sol de México, 22 de
octubre de 1976).

Por otra parte, se informé que con
Hungria se firmé un acuerdo para estu-
diar la construccion de una fibrica de
azlicar a base de remolacha, en la ciudad
de Mexicali (Excélsior, 3 de noviembre
de 1976).

Culmind la reunidn de la comisidn
mixta México-CAME con el acuerdo de
realizar una junta de expertos en febrero
préximo, que estudiard el desarrollo del
comercio entre los paises del CAME vy
México. Asimismo, se establecid que la
siguiente reunién de la comision mixta
tendrd lugar en la ciudad de México en
octubre-noviembre de 1977 (E/ Nacio-
nal, 21 de octubre de 1976).

Es importante senalar que el inter-
cambio comercial de México con los
paises del CAME ha sido reducido, sin
embargo, en los Ultimos afos muestra
tasas importante de crecimiento. En
efecto, de 1966 a 1970 las exportacio-
nes decrecieron a una tasa media anual
de 15.6%, en tanto que de 1971 a 1975
aumentaron 15.3% anualmente. En el ca-
so de las importaciones el crecimiento
en el primer quinquenio fue a una tasa
anual de 14.5% y en 1971-1975 de
34.0%. Las cifras correspondientes a
1975 son de 9.8 millones de ddlares
para las exportaciones y de 22.7 millo-
nes para Jas importaciones, resultando
asi un saldo desfavorable a México de
12.9 millones de délares. O



