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contratos; la autoridad administrativa negé el registro sélo a seis,
or no cumplir con las condiciones reglamentarias. Asimismo, me-
10s de 2% de los contratos se inscribié a peticion de los particu-
ares con base en el articulo 53 de ese ordenamiento juridico, el
ual prevé de manera mas flexible los casos susceptibles de ex-
epcién a las causales de negativa de inscripcion sefaladas en
1 Ley.

Una de las preocupaciones mas frecuentes del pablico, cuan-
lo se anuncid la politica de desregulacién en la materia, fue que
!l nuevo Reglamento podria propiciar una avalancha de conve-
rios modificatorios, que incluyeran clausulas mas restrictivas para
as empresas receptoras, asi como un cuantioso aumento del pago
le regalias. Los particulares consideraban que la desregulacién
Jliminaba a la autoridad como “’el tercer negociador’’ de los acuer-
los de transferencia de tecnologia.

Respecto al temor de un fuerte incremento en el nimero de
:onvenios modificatorios que se someterian a inscripcion, los re-
ultados indican que ello no sélo no ocurrié sino que incluso dis-
ninuyd la cantidad de solicitudes, aproximadamente 15% en re-
acioén con los afos 1988-1989.

Por su parte, el pago de regalias se situ6 entre 4 y 7 por ciento
lel valor de las ventas. Este rango fue similar al de los dos afos
nencionados, con la diferencia de que en el periodo analizado
!l pago se definié sin la intervencién discrecional de la autori-
lad, mediante la libre negociacion de las partes. No obstante, es
1ecesario reconocer que con la liberacién del pago de regalias,
.05 pagos fijos aumentaron como tipo de contraprestacion, lo cual
se considera normal ya que la reglamentacion anterior los prohi-
bia expresamente. Este tipo de pagos se present6 con mayor fre-
cuencia en los contratos de servicios de administracidn y opera-
cion de empresas suscritos entre nacionales.

De los datos anteriores se deduce que las empresas naciona-
les que han contratado transferencia de tecnologia, tanto con na-
cionales como con extranjeros, han aprendido a negociar sus
acuerdos y que la experiencia acumulada en 18 afnos de regula-
cion en la materia dio resultados favorables. Asi, la labor guber-
namental mds importante en los proximos afos serd promover
una cultura tecnoldgica mas generalizada, alentando a las em-
presas a concebir la asimilacion y el desarrollo de tecnologia como
un elemento fundamental en la modernizacion de sus procesos
productivos.

Con base en su actividad internacional, la UNCTAD considera
que: "'En muchos paises en desarrollo ha tenido lugar un impor-
tante proceso de aprendizaje. Muchas empresas han adquirido
la capacidad de negociar mejor las condiciones de los contratos
de transferencia de tecnologia, en parte debido a una mayor co-
laboracion con las autoridades pablicas competentes. [. . .] En ge-
neral, en algunos paises en desarrollo las empresas parecen estar
cambiando su objetivo en las transacciones de tecnologia, pasando
de la mera adquisicion de conocimientos técnicos a la obtencién
de la capacidad de dominar una tecnologia. Teniendo presente
este objetivo mas ambicioso, y habida cuenta de la creciente com-
plejidad de la tecnologia transferida, esas empresas se interesan
mas en una colaboracién mas estrecha y en relaciones a largo
plazo con los proveedores de tecnologia que, por su parte, tam-

pracu.

En los paises desarrollados de economia de mercado se atri-
buye mas importancia a la doctrina de la legalidad intrinseca de
las practicas basadas en los derechos conferidos en virtud de las
leyes sobre la propiedad intelectual, a la doctrina del comporta-
miento razonable y a consideraciones relativas al interés publico
en virtud de las cuales se tiende a eximir de la aplicacién de las
normas antimonopolicas a las practicas restrictivas. Corolario ine-
ludible de este reforzamiento de algunas doctrinas en materia de
competencia ha sido el debilitamiento de las doctrinas de las pro-
hibiciones per se y de la lucha contra el abuso de posiciones do-
minantes del mercado, asi como del poder de mercado conferi-
do por los derechos de propiedad intelectual. Asimismo, se ha
tendido a asimilar la proteccion de los conocimientos técnicos
secretos no patentados con la proteccién de los derechos de pro-
piedad intelectual. La liberacion también se ha producido en los
paises en desarrollo, aunque en ellos se ha hecho de forma prag-
mética, mas que como resultado de cualquier cambio de las doc-
trinas juridicas. Los efectos perjudiciales de las practicas restricti-
vas en la calidad de la tecnologia adquirida y en su difusion
suscitan cada vez menores preocupaciones, mientras que los efec-
tos desestimuladores de los controles en el volumen de la tecno-
logia adquirida provocan cada vez mas inquietud. También se va
comprendiendo que el control de las practicas para concertar con-
tratos equitativos no garantiza necesariamente el éxito de la trans-
ferencia y la asimilacion de tecnologia.””®

De lo anterior se deduce que no es posible prohibir en lo ab-
soluto las clausulas restrictivas senaladas, ya que si bien se consi-
dera que afectan la libre competencia, esto no sucede en todos
los casos, por la diversidad de situaciones que se presentan. Los
efectos que las clausulas restrictivas pueden tener en la libre com-
petencia se deben analizar a la luz de sus consecuencias positi-
vas o negativas, en lugar de asignarles a priori una connotacién
nociva. Ello lleva a evaluar este tipo de problemas en el marco
de leyes antimonopdlicas, como acontece en la mayoria de los
paises.

Conclusion

| entorno econdémico y tecnoldgico en que opera en la actua-

lidad la economia mexicana es radicalmente distinto al que
prevalecia cuando se promulgaron las dos leyes que han norma-
do la transferencia de tecnologia en el pais. Por ello, el Ejecutivo
federal considerd innecesario mantener un ordenamiento juridi-
co elaborado para regular la transferencia de tecnologia en el mar-
co de una economia cerrada. Como consecuencia se propuso ante
el Poder Legislativo la abrogacién de la ley en materia de transfe-
rencia de tecnologia, lo que ocurrié por efecto de uno de los ar-
ticulos transitorios de la nueva Ley de Fomento y Proteccion de
la Propiedad Industrial, en vigor desde el pasadc de junio. En
el momento actual las necesidades del pais requieren de una ac-
tiva politica gubernamental de promocién, que apoye las inicia-
tivas de las empresas nacionales para su insercién eficiente en el
contexto econémico-tecnologico planteado por la globalizacion
de la economia mundial. O

5. Secretaria de la UNCTAD, op. cit., pp. 11y 12.
6. Ibid., pp. 45 y 46.



